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A finales de 2008, desde la Subdireccion Ge-
neral de Promocion del Libro, la Lectura y las
Letras Espanolas, de la Direcciéon General del
Libro, Archivos y Bibliotecas, se puso en mar-
cha una investigacion dirigida a la recopilacion
de datos e informaciéon que arrojara luz sobre
la situacion del traductor y de la traduccion edi-
torial en Espafa. Dicho informe, publicado en
diciembre de 2008, revisaba las estadisticas e
investigaciones disponibles hasta ese momento
y subrayaba con cifras la relevancia de la labor
del traductor en nuestro panorama editorial,
basandose en los datos de la publicacion anual
Panordamica de la Edicion Espafiola de Libros
elaborada desde la Direccion General del Libro,
Archivos y Bibliotecas. Pero el informe nacio
también con la ambicién de conocer cual era la
situacion del traductor en Espafna. Habian pa-
sado mas de veinte anos de la entrada en vigor
de la Ley de Propiedad Intelectual, y trece des-
de el texto refundido de la Ley de Propiedad
Intelectual.

Con el texto refundido se habia dado un
paso adelante en la regulacién de los dere-
chos patrimoniales y morales del colectivo
de traductores y, desde entonces, se ha man-
tenido como el principal documento legal de

referencia'. Esta fue una de las razones que im-
pulsé la iniciativa de realizar el informe que se
ofrece: conocer qué avances se habian produci-
do desde su entrada en vigor y qué problema-
ticas quedaban por solventar. Lo cierto es que
nos encontramos con importantes lagunas a la
hora de investigar este segundo aspecto, ya que
la principal aproximacion rigurosa de referencia
era el Libro Blanco de la Traduccion en Espana
publicado por ACE Traductores en el ano 1997 y
algunos otros informes parciales posteriores.

A propuesta del colectivo se puso sobre la
mesa la ineludible necesidad de nuevas inves-
tigaciones para conocer la realidad. Las conclu-
siones del informe son patentes: escasa consi-
deracion de esta actividad, pues raramente se

' Se han aprobado algunas leyes con posterioridad que regulan cier-
tos aspectos relacionados: la Ley 19/2006, de 5 de junio, por la que
se amplian los medios de tutela de los derechos de propiedad inte-
lectual e industrial y se establecen normas procesales para facilitar
la aplicacion de diversos reglamentos comunitarios; la Ley 23/2006,
de 7 de julio, por la que se modifica el texto refundido de la Ley de
Propiedad Intelectual, aprobado por Real Decreto Legislativo 1/1996,
de 12 de abril; y la Ley 10/2007 de la Lectura, del Libro y de las Biblio-
tecas.



cita y se trata de un colectivo que genera ni mas
ni menos que casi la cuarta parte de los titulos
anuales publicados en nuestro pais.

Desde la Direccion General del Libro, Archi-
vos y Bibliotecas somos conscientes de la res-
ponsabilidad que asumimos ante la relevancia
cultural y econémica de la industria editorial es-
panola: Espana es la cuarta potencia editorial del
mundo y maneja una cifra de mercado impor-
tante; es, ademds, un potencial de riqueza y una
no desdenable fuente de empleo. Pero, ademds,
su producto, el libro, cumple una gran mision
como medio de apertura e intercambio cultu-
ral, como canal que fomenta el desarrollo de los
pueblos y el aprendizaje de las sociedades. Y
a esta mision contribuye de forma especial el
colectivo de traductores. Espana, ademas de una
excelente creacion literaria propia, cuenta con
una larga tradicion traductora que viene a enri-
quecer la anterior y que constituye un importan-
te foco de difusion e intercambio cultural entre
las naciones vy, en el caso de Espaia, dentro de
ellas. Porque conviene recordar que la variedad
lingtiistica de nuestro pais ha motivado el man-
tenimiento de una extraordinaria actividad tra-
ductora entre sus diversas lenguas cooficiales, y
esta accion nos enriquece culturalmente?.

Estas y otras muchas razones son las que im-
pulsan nuestro compromiso con la figura y la
labor del traductor. Conscientes de la problema-
tica en el desarrollo de su profesion y de su in-
discutible contribucion al patrimonio cultural, la
Direccion General del Libro, Archivos y Bibliote-
cas viene convocando, desde hace anos, ayudas
dirigidas a fomentar la traduccion, tanto desde
lenguas espafiolas a extranjeras como entre las
diversas lenguas oficiales espanolas®. Pero, ade-
mas, en reconocimiento a la labor del traduc-
tor, desde el afio 1965 se vienen otorgando los
Premios Nacionales de Traduccion, cuya impli-
cacion y relevancia justifica que se mantengan
(con modificaciones) hasta nuestros dias. Ahora,

2Un 22,8% en 2009 segun Panordmica de la Edicion Espafiola de
Libros 2009.

3 Los datos de Panordmica de la Edicion Espafiola de Libros refle-
jan que la actividad traductora entre lenguas cooficiales espafiolas
alcanzo, en 2009, el 8,9% del total de las traducciones. Su peso en
el total de la edicion espafiola de dicho afio supera el 2%.

4 En los Ultimos cinco afios, el Ministerio de Cultura ha destinado casi
cinco millones de euros a fomentar la traduccion principalmente de
lenguas espafiolas a extranjeras (4.572.610 €) y, en menor cuantia,
para proyectos de traduccion entre lenguas oficiales espafiolas
(327654 €).

se une a estas iniciativas el compromiso adquiri-
do en su momento de apoyar la edicion de este
nuevo Libro Blanco de la Traduccion Editorial
en Espana.

Estamos ante un valioso documento de refe-
rencia que, con rigurosidad y sin caer en el aso-
ciacionismo, viene a cubrir la laguna existente,
al tiempo que arroja algunos datos optimistas
sobre la evolucion en estos Ultimos trece anos;
pero también nuevos retos, tales como la adapta-
cion de los contratos de edicion ante la creciente
implantacion del libro electrénico y otros no tan
nuevos...La encuesta pone de manifiesto el atin
elevado grado de vulneracion de la Ley de Pro-
piedad Intelectual por parte de algunas (y no
de todas) de las editoriales espafolas. Se hace
necesario seguir aunando esfuerzos para favo-
recer una relacion mds horizontal entre el editor
y el traductor, para universalizar los contratos
legales de edicion, el cumplimiento de las con-
diciones en ellos estipuladas, para aportar mayor
transparencia en los datos de tirada, apoyar el
establecimiento de tarifas mas equitativas y mas
justas que permitan a los traductores vivir de su
profesion y para favorecer la proporcionalidad
a la hora de percibir los beneficios. Es, cuando
menos, paraddjico que este colectivo que asu-
me la ingente tarea de transmitir la cultura en
beneficio de las civilizaciones no pueda vivir
con dignidad de su profesion, un oficio del que
también las editoriales son grandes beneficiadas.
Retos, en definitiva, que todavia hoy requieren
acciones de mejora, pues junto a los ilustradores
y a los autores constituyen la tripleta mas signifi-
cativa de nuestra fortaleza creadora.

Rogelio Blanco Martinez
Director General del Libro, Archivos y Bibliotecas.



Un misterio recorre Europa: el misterio de la tra-
duccion editorial. Y decimos Europa por conser-
var el paralelismo con la frase de referencia. Pero
es muy posible que pudiera decirse: el mundo.
¢Por qué un traductor de libros —lleve los afios
que lleve en la profesion, haya traducido los li-
bros que haya traducido, tenga a su espalda el
curriculum que tenga— tiene que pasarse toda
su vida profesional, en su relacion con parte de
las empresas editoriales para las que traduce de-
fendiendo, libro tras libro, exactamente lo mis-
mo: un reconocimiento no vergonzante de su
existencia, un contrato laboral que se ajuste a
las leyes vigentes, una remuneracion acorde con
su labor de profesional altamente especializado,
fruto de una formacion compleja y las mas de las
veces universitaria, una actualizacion de esa re-
muneracion acorde cuando menos con la subida
anual del coste de vida, una consideracion en
consonancia con su condicién de eslabén ine-
vitable en la transmision del saber y la cultura,
con el papel social de primera linea que eso le
otorga, con la riqueza intelectual que aporta a
los ciudadanos a cuya lengua traduce y con el
beneficio econémico que aporta a las empresas
para las que trabaja? No ha mucho, oimos de la-
bios de un editor de los que si valoran de forma

adecuada el papel del traductor el siguiente co-
mentario que no podemos por menos de repro-
ducir aqui: i no publicisemos traducciones,
lo mas probable es que tuviéramos que cerrar
antes de un ano. Y anadio: <En realidad, los tra-
ductores no deberian figurar en la contabilidad
editorial en el capitulo de gastos, sino en el ca-
pitulo de inversiones.»

En el mes de abril del afio en curso, Manuel
Rodriguez Rivero publicé un articulo en el diario
El Pais que decia con palabras no muy diferentes
cosas muy semejantes. Escribe Rodriguez Rivero:
Se dirfa que el editor se avergiienza del traductor,
que no desea concederle excesivo protagonismo,
por si acaso. Por supuesto, una actitud semejante
tiene que ver con la consideracion editorial del
traductor, con el regateo a la hora de negociar
tarifas (hace tiempo congeladas), con la reticencia
a pactar regalias que le permitan participar en
el pastel de los beneficios, especialmente en el
caso de que el libro que tradujo se convierta en
un best seller» Tenemos empefio en citar estas
lineas porque vienen de la pluma de alguien que
considera la cuestion no desde fuera del mundo
del libro, pero si desde fuera de la profesion, con
lo cual no se les puede aplicar el cémodo tépico
de dos traductores siempre se estin quejando».



Y anadamos, de paso, que los traductores no se
quejan mas que el resto de los trabajadores con
motivos para quejarse; es mas, una de las conclu-
siones mas evidentes del presente Libro Blanco
es que tienden a quejarse poquisimo, mucho me-
nos de lo que debieran. Aunque no sea quejarse
la palabra adecuada. La palabra adecuada seria
reclamar, reclamar lo que la ley les concede y
aquello a que los hace acreedores su categoria
de indispensables «agentes sociales» de la politica
cultural de un pais y de generadores, en la parte
que les corresponde, del bienestar intelectual de
sus conciudadanos; y, no menos, su condicién no
de «pardsitos de la literatura» o de reivindicadores
de un jactancioso «quiero y no puedo», como pa-
rece que hay quien los considera de forma mads
o menos implicita, sino de generadores de bene-
ficios dignos de consideracion para la industria
editorial. Es decir, de creadores de riqueza en sus
mas amplios y varios sentidos.

Reside ahi por otra parte, en esa «erglienza» o
«desprecio» que se palpa en la actitud de algunos
editores respecto a la traduccion y los traducto-
res, el meollo del misterio al que antes aludia-
mos. Nos preguntamos con frecuencia cual es el
huevo y cudl es la gallina. ;Se hace caso omiso
de la ley y se escatiman el reconocimiento y la
remuneracion porque se desprecia el oficio de
traducir? Lo cual daria pie a preguntarse por otro
misterio cuya consideracion pormenorizada re-
basaria el espacio reservado a estas lineas, pero
que no descartamos abordar algin dia en otro

lugar: ;por qué se desprecia? ;O es ese desprecio
un habil pretexto para saltarse, con desprecio no
menor, la Ley de Propiedad Intelectual e inten-
tar que la remuneracion de la labor de traduc-
cioén incremente lo menos posible ese capitulo
de gastos de la empresa, siendo asi que deberia
computarse, si se enfocase la cuestién correcta-
mente, como parte no despreciable del capitulo
de inversion?

Sea como fuere, ACE Traductores con este
IT Libro Blanco de la Traduccion Editorial —que
actualiza el primero que publicé hace trece
anos—, no quiere ofrecer a cuantas personas
estén implicadas en la traduccion editorial —que
son todas: escritores, traductores, editores, lec-
tores, criticos literarios, libreros, legisladores y
gobernantes— ni un panfleto ni un memorial
de agravios. S6lo —y nada menos que— un re-
trato fiel y documentado del estado de la cues-
tion aqui y ahora y una herramienta para una
reflexion serena y critica —lo cortés no quita lo
valiente— acerca de una profesion sin la cual
no puede existir ni sobrevivir sociedad civilizada
alguna.

Este Libro Blanco estd dedicado a Mario Mer-
lino, quién lo empezé con todos nosotros. Pero,
muy en contra de su voluntad y con indecible
dolor nuestro, nos dejé concluirlo sin él. Vulne-
rant omnes, ultima necat.

Junta Rectora de ACE Traductores
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CEDRO vy la gestion
colectiva de los
derechos de autor
en el ambito digital

Magdalena Vinent
Directora General de CEDRO

El traductor tiene reconocidos legalmente los de-
rechos de autor morales y patrimoniales sobre la
obra traducida. Como autor, puede formar parte
de CEDRO vy asi ocurre. Actualmente, mids de
3.500 de nuestros socios son traductores de, al
menos, una obra. Se trata pues de un colectivo
importante, que también estd representado en
nuestra Junta Directiva, y con cuyas asociacio-
nes profesionales colaboramos y desarrollamos
acciones especificas para ellos, como es el caso
de este Libro Blanco.

Ademas, los traductores reciben de CEDRO
derechos econdémicos por la reproduccion de
las obras sobre las que tienen derechos (en los
repartos de nuestra Entidad, el valor autoral de
cada obra traducida se distribuye a partes iguales
entre autor y traductor), y también se pueden be-
neficiar de las ayudas sociales y asistenciales, asi
como del resto de actividades que CEDRO pro-
mueve en beneficio del sector.

La incorporacion de la tecnologia a la socie-
dad del conocimiento estd suponiendo una gran
revolucion en la cadena de valor de los proce-
sos de creacion y difusion de los contenidos. Sin
embargo, a la vez que las herramientas y canales

tecnologicos permiten una mayor y facil difusion
de las obras, existe el riesgo afadido de que la
reproduccion y otros usos no autorizados por
los titulares se multipliquen de una forma senci-
lla, rdpida y practicamente sin coste.

En este escenario hay que precisar que la titu-
laridad de los derechos de autor y su ejercicio no
difieren en el ambito digital respecto del analo-
gico. La proteccion de las obras y los derechos
es la misma en ambos dmbitos; sin embargo, por
las peculiaridades que se derivan de la edicion
electronica, la ley deberia tener en cuenta expli-
citamente las especificidades que requieren el
ejercicio y defensa de los derechos de propiedad
intelectual en el entorno digital.

La gestion de CEDRO que ofrecemos a nues-
tros socios en el ambito digital esta basicamente
centrada en los usos secundarios de sus obras,
entendiendo este tipo de utilizaciones como las
explotaciones que parten de los ejemplares ori-
ginales, como puede ser la digitalizacion de una
obra a partir de un libro en soporte papel. Nuestra
actuacion basicamente se asienta en dos pilares: la
gestion de la copia privada y la concesion de licen-
cias o autorizaciones de estos usos secundarios.
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En lo que se refiere a la copia privada, aque-
lla que se lleva a cabo para uso de la persona
fisica que la hace y no es objeto de utilizacion
colectiva ni lucrativa, sirve para compensar a los
autores y editores por los perjuicios que este
tipo de copias les ocasiona. Por ley, corresponde
el pago de esta compensacion a los fabricantes,
distribuidores e importadores de los dispositivos
que permiten hacer este tipo de copias, a través
de una cantidad que grava a los aparatos, equi-
pos y soportes que permiten hacerlas.

Los dispositivos por los que CEDRO abona
esta compensacion por la copia privada son:
maquinas fotocopiadoras, multifuncionales, es-
caneres, CD, DVD, equipos de grabacion de esos
soportes y USB y otras tarjetas de memoria no
integradas en estos dispositivos (solo el 1,1 % del
total de esta recaudacion pertenece a los titulares
de libros y publicaciones asimiladas al libro).

Van apareciendo nuevos equipos y soportes
que permiten la reproduccion y almacenamiento
de obras protegidas y que deberan ser incluidos
en esta relacion en el futuro.

El otro pilar de la gestion que lleva a cabo
CEDRO en el ambito digital es el de las licencias
o autorizaciones que permiten a los usuarios
—ya sean empresas, centros educativos de to-
dos los niveles y tipos de ensenanza, organismos
publicos o cualquier otro tipo de organizacio-
nes— reproducir y utilizar legalmente copias de
fragmentos de las obras de autores y editores.
Generalmente, estas copias se hacen con fines
de documentacion o formacion.

Para que nuestra Entidad pueda llevar a cabo
esta tarea, el titular de derechos nos ha tenido
que mandatar expresamente para actuar en el
ambito digital, bien a través del contrato de ad-
hesion, si es socio desde el afio 2004, o bien a
través de un anexo a su contrato, si pertenece a
CEDRO antes de esa fecha.

Es preciso destacar la importancia de estas
autorizaciones en el ambito digital, puesto que la
fotocopia convive con la digitalizaciéon de conte-
nidos para, o bien publicarlos en las intranets y
ponerlos a disposicion de trabajadores o alum-
nos y profesores, o enviarlos por correo electré-
nico, entre otros usos. Por ello, CEDRO concede
autorizaciones que permiten al usuario hacer
estas reproducciones respetando los derechos
de autor, a la vez que los titulares de derechos
reciben una compensacion por esas copias. Re-
cientemente, nuestra Entidad cre6 un portal en
Internet, www.conlicencia.com, para facilitar la
licencia necesaria para la reproduccion de las
obras de nuestro repertorio.

El papel de las entidades de gestion, y en
concreto el de CEDRO, va a ser de gran utilidad
en todo lo que tiene que ver con las bibliotecas
digitales, tanto en los grandes proyectos, como
puede ser el que esta llevando a cabo la Union
Europea, como en otros de menor envergadura,
en la medida de que podemos facilitar mediante
nuestra licencia la autorizacion necesaria para la
digitalizacion de obras. CEDRO estd trabajando
de forma muy activa en propuestas de licencias
que autoricen la reproduccion digital de obras
huérfanas y descatalogadas, cuyo peso para
conseguir un patrimonio cultural accesible digi-
talmente es muy importante.

En este punto, el de las digitalizaciones, es muy
importante destacar la necesidad de tener muy en
cuenta si los derechos de autor de obras tradu-
cidas estan vigentes o si estas obras derivadas
también han caido en dominio publico como las
originales.

Todos estos aspectos han de ser tratados con
la maxima de las garantias, y CEDRO trabaja
para ello, tanto en el sector analégico como en
el digital.



El Libro Blanco de la
traduccion editorial
en Espana.

Su importancia

Antonio M? Avila
Director Ejecutivo de la Federacion
de Gremios de Editores de Espafia

En muchas de mis intervenciones publicas, me
gusta recordar uno de los pensamientos mas tipi-
cos del gran Heraclito: Polemos panton men pa-
ter esti», la guerra, la contradiccion, es la madre de
todas las cosas. El debate y la discusion, al menos
en la tradicion occidental, si es riguroso, permite
llegar a acuerdos. Y, para ser riguroso, debe uti-
lizar tanto ideas como datos; en este sentido no
puede ser mas que bienvenido un Libro Blanco
sobre la traduccion, realizado con todo el rigor
del aparato estadistico.

Una deficiencia tradicional de Espana han
sido sus estadisticas o, mejor dicho, sus ausen-
cias o insuficiencias. Gran parte de ese proble-
ma se ha corregido en los ultimos 40 afios, pero
seguimos teniendo algunos agujeros negros, es-
pecialmente en las estadisticas relacionadas con
las actividades culturales.

También se estin haciendo esfuerzos para
rellenar esos agujeros, pero la accion es insufi-
ciente y no hemos conseguido bajar a detalles
imprescindibles en el mundo de la cultura. Ello
revela, a mi juicio, la tradicional desconfianza y
menoscabo del sector cultural. Por eso, no pue-
de ser mas que bienvenido el esfuerzo que hace

ACE Traductores para dar a conocer la realidad
social y econémica de la traduccion en Espa-
fia, y los datos de este Libro Blanco vienen a
unirse a los estudios de Comercio Interior del
Libro en la FGEE, el Comercio Exterior del Libro
de FEDECALI, la Distribucion de libros y revistas
en Esparnia de FANDE o el Observatorio de las
Librerias de Cegal, y nos permite afirmar que la
realidad del mundo del libro es cada vez mas
transparente.

También es bueno recordar lo que supone el
mundo del libro para la vida social y econémica
de Espana: el 1,3 % del PIB nacional, prictica-
mente la mitad (un 43%) de la aportacion del
PIB de los sectores culturales al PIB nacional,
el 1% del total de la exportacion de mercancias
espanolas, con aportaciones siempre positivas a
la deficitaria Balanza Comercial espanola y casi
100.000 personas empleadas directamente en el
conjunto del sector del libro.

El esfuerzo que supone este Libro Blanco de
la traduccion editorial en Esparnia, que deberd
continuarse periédicamente para construir series,
que es lo que da valor a las estadisticas, debe-
ra contribuir a mejorar el conocimiento de un
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subsector vital para el libro espafol, ya que una
de las caracteristicas mas tipicas y culturalmente
valiosas de la edicion espanola es su apertura
cultural, como revela el alto nimero de traduc-
ciones. Casi un 28% de los nuevos titulos son tra-
ducciones, pero ademas no debemos olvidar que
Espana es un pais plurilingtie y también se desa-
rrolla una actividad de traduccion entre las len-
guas cooficiales. Por tanto, el papel del traductor
parece indispensable y altamente positivo.

En los ultimos anos, se ha ido avanzando en
el reconocimiento de los derechos de propiedad
intelectual de los traductores. Es un camino que
no se habia cubierto anteriormente y que tiene
aun recorrido. Pienso que en ese reconocimien-
to ha sido importante la firma de contratos tipo,
que, auin no teniendo fuerza obligatoria, sirven
como faro o guia para avanzar correctamente.

Es un esfuerzo que debemos mantener vy, sin
duda de ningan tipo, la aportacion que se hace
en los datos de este Libro Blanco contribuira a
fortalecer los necesarios entendimientos para
prestar un mejor servicio a los lectores.

Y para terminar, quiero sefialar algunos datos
que me resultan curiosos o me dejan perplejo,
por ejemplo, que aun haya un 27,2% de traduc-
ciones sin contratos anualmente. Mas dudoso, y
por tanto necesitado de aclaraciones, es lo que
el estudio entiende por “practicas abusivas” en
los contratos.

Los datos siempre son buenos y nos permi-
ten avanzar, con las tensiones normales, por los
caminos adecuados, y afrontar juntos el cambio
de modelo de negocio al que la permanente re-
volucion tecnoldgica obliga.



La traduccion y el
derecho de autor

Fernando Carbajo
Profesor titular de Derecho Mercantil
en la Universidad de Salamanca

1. La traduccién y el traductor en la
legislacién sobre derechos de autor

La traduccion ha estado presente desde un prin-
cipio en la normativa nacional e internacional
sobre derechos de autor.

En el art. 8 del Convenio de Berna, de 9 de
septiembre 1886, para la proteccion de las obras
literarias y artisticas (revisado por el Acta de Pa-
ris de 24 de julio de 1971, convenio gestionado
por la Organizacion Mundial de la Propiedad In-
telectual), se establece que los autores de obras
literarias y artisticas protegidas por el derecho
de autor gozaran del derecho exclusivo de hacer
uso o autorizar la traduccién de sus obras mien-
tras duren sus derechos sobre la obra original. (El
Convenio reconoce un plazo de 50 anos tras la
muerte del autor, pero en la actualidad el plazo
habitual, en la mayoria de los paises, es la vida
del autor y 70 afios tras su muerte o declaracion
de fallecimiento.) En la misma linea, el articulo
V.1 de la Convencion Universal de Ginebra, de 6
de septiembre de 1952, sobre los Derechos de
Autor (Acta de revision de Paris de 24 de julio
de 1971; convenio impulsado por la UNESCO)

dice que el autor tiene el derecho exclusivo de
hacer, de publicar o de autorizar que se haga
y se publique una traduccion. Asimismo, el art.
2.3 del Convenio de Berna dispone que estaran
protegidas como obras originales, sin perjuicio
de los derechos del autor de la obra original, las
traducciones (...) y demas transformaciones de
una obra literaria y artistica.

Ambos convenios internacionales otorgan
una proteccion cuasi-universal a los autores, ya
que, por aplicacion del principio de trato na-
cional, las obras (incluyendo las traducciones)
publicadas en uno de los Estados firmantes go-
zardn en el resto de los Estados contratantes de
la proteccién que se otorgue a sus autores na-
cionales a través de derechos de autor (actual-
mente 184 paises forman parte de la OMPI). Esta
proteccion se hace extensiva también a los 148
paises que integran la Organizacion Mundial del
Comercio, ya que el art. 2.2 del Acuerdo sobre
los Aspectos de los Derechos de Propiedad Inte-
lectual relacionados con el Comercio (TRIPs-AD-
PIC), integrado como Anexo 1 C en el Tratado
de Marrakech de 1994, por el que se constituye
la OMC, considera aplicable lo dispuesto en el
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Convenio de Berna para la proteccion de los au-
tores de obras literarias y artisticas.

De estos preceptos se infiere, de un lado,
el derecho del autor de la obra originaria o de
sus derechohabientes mortis causa (sucesores)
a autorizar la traduccion de su obra, siempre y
cuando esté vigente la proteccion. De otro lado,
queda claro que la traduccion es una obra de-
rivada, fruto de la transformacion de una obra
anterior o preexistente. Por lo tanto, es necesario
hacer compatibles los derechos del autor de la
obra preexistente con los derechos del autor de
la traduccion.

Una particularidad de la Convencion Univer-
sal de Ginebra, de 6 de septiembre de 1952, es
que permite a los Estados firmantes que asi lo
quieran la posibilidad de limitar o restringir el de-
recho del autor para prohibir o autorizar la tra-
duccion de su obra, por lo que, en determinadas
condiciones, los Estados pueden permitir la tra-
duccion libre de una obra. Esto es asi por motivos
de fomento de la cultura en paises en desarrollo
0 en paises con un idioma que no permite que
lleguen todas las obras que se publican en otros
idiomas mas accesibles. Asi, dispone el art. 5 de
la citada Convencion Universal del Ginebra que
“si a la expiracion de un plazo de 7 afios desde la
primera publicacion de un escrito, la traduccion
de éste no ha sido publicada en la lengua de uso
general de un Estado contratante, por el titular
del derecho de traduccion o por un tercero, cual-
quier nacional de ese Estado podra obtener de la
autoridad nacional competente una licencia no
exclusiva para traducir esa obra y publicarla, sélo
con uso escolar, universitario o de investigacion”.

La legislacion espafiola sobre propiedad in-
telectual, el vigente Texto Refundido de la Ley
de Propiedad Intelectual, aprobado por Real De-
creto Legislativo 1/1996 de 12 de abril (LPD), no
contiene un apartado que hable especificamente
de la traduccién, aunque si que se hace referen-
cia a la misma directa o indirectamente en nor-
mas dispersas. En todo caso, queda claro que la
traduccion es una facultad o prerrogativa del au-
tor de una obra; que la traduccion es, a su vez,
una obra distinta de la obra traducida; y que,
en consecuencia, el traductor gozarda de todos
los derechos morales y patrimoniales de autor
reconocidos por la Ley. Los cuatro aspectos mas
destacados, que analizamos a continuacion, son
estos: la traduccion como derecho del autor y la
autorizacion para traducir; la traduccion como
obra; el traductor como autor; y la cesion de
derechos de explotacion de la traduccion.

2. La traduccion como derecho del
autor

Respecto a la traduccion como derecho del autor
hay que comenzar sefialando que la traduccion
es una modalidad del derecho exclusivo de trans-
formacion; por lo tanto, toda traduccion supone
la transformaciéon de una obra preexistente. El
articulo 21.1 de la Ley de Propiedad Intelectual
(LPD indica expresamente que “la transformacion
de una obra comprende su traducciéon u otras
modificaciones o alteraciones”. De hecho, la tra-
duccién constituye probablemente la forma mas
clasica o tradicional de transformar una obra. El
denominado “derecho de traduccion” es una mo-
dalidad del derecho de transformacion. Si el au-
tor tiene el derecho exclusivo a prohibir o autori-
zar la transformacion de su obra, una traduccion
no se puede hacer con fines de divulgacion sin
contar con la autorizacién del autor de la obra
preexistente. La autorizacion tiene lugar median-
te una licencia o cesion del derecho de trans-
formacion en la modalidad de traduccion a uno
o varios idiomas; ademas, supone la cesion de
otros derechos patrimoniales para la explotacion
econdémica ulterior de la traduccion (reproduc-
cion, distribucion, comunicacion publica o nueva
transformacion). Por eso debe ajustarse a las dis-
posiciones generales sobre transmision de dere-
chos de autor previstas en los arts. 43 y ss. LPL
En referencia a los problemas de compatibi-
lidad y coordinacion entre la obra traducida y la
traduccion, entre el autor de la obra traducida
y el traductor, el articulo 21.2 LPI dice que “los
derechos de propiedad intelectual de la obra re-
sultado de la transformacion corresponderan al
autor de esta ultima, sin perjuicio del derecho
del autor de la obra preexistente de autorizar,
durante todo el plazo de proteccion de sus de-
rechos sobre ésta, la explotacion de esos resul-
tados en cualquier forma y en especial median-
te su reproduccion, distribuciéon, comunicacion
publica o nueva transformacion”. Por lo tanto, el
traductor debera estar autorizado para traducir y
tendra el derecho de autor sobre la traduccion,
pero las formas concretas de explotacion de la
traduccion deberan también estar expresamen-
te autorizadas por el autor de la obra traduci-
da (vgr., la reproduccion y distribucion de la
traduccion en forma de libro, su representacion
escénica en caso de obras dramaticas, la repro-
duccion digital y puesta a disposicion interactiva
en forma de libros electronicos, etc.). En defini-
tiva, el autor de una obra debe autorizar la tra-



duccion y las formas concretas de explotacion
de la misma, participando de los resultados eco-
noémicos en la proporcion acordada. En el caso
de que se traduzca y divulgue cualquier obra sin
contar con la autorizaciéon del titular o titulares
de los derechos de autor de la obra traducida, se
incurre en una infraccién del derecho de autor
sobre la obra originaria, habilitando al autor o
a sus derechohabientes (sucesores o cesionarios
mortis causa) para el ejercicio de acciones de
cesacion de la comercializacion de la obra tradu-
cida y de reclamacion de danos y perjuicios (cfr.,
arts. 138-141 LPD.

La autorizacion del autor o de sus suceso-
res al traductor puede ser directa (el autor o sus
sucesores autorizan directamente a un traductor
para que traduzca y explote la obra) o indirecta
(el autor o sus sucesores autorizan la traduccion
y explotacion de la obra a través de intermedia-
rios, que pueden ser agentes literarios o edito-
res). No obstante, en algunos contratos de edi-
cion (como el contrato tipo concertado entre la
Asociacion Colegial de Escritores y la Federacion
de Gremios de Editores de Espafia) se faculta
indistintamente al autor y al editor para que ne-
gocien por su cuenta con terceros (traductores
o editores) la traduccion de la obra a otros idio-
mas, repartiéndose los beneficios obtenidos en
el porcentaje que libremente se acuerde en el
contrato.

En la prictica habitual del sector, los editores
suelen imponer a los autores en los contratos
una cesion del derecho a decidir libremente la
traduccion, aunque es cierto que suelen reser-
var al autor la facultad de revisar y aprobar la
traduccion, y en ocasiones de elegir o ratificar
la contratacion de un traductor. Pueden surgir
problemas en este sentido, si el autor no esta
conforme con la traduccién realizada por el tra-
ductor contratado por el editor, llegando a invo-
carse incluso posibles vulneraciones del derecho
moral (irrenunciable) al respeto a la integridad
de la obra, si el autor entiende que la traduccion
no respeta la esencia del original.

3. La traduccién como obra

La traduccion es una obra nueva resultante de
la transformacion de una obra preexistente (cfr.,
art. 21 LPD; una obra nueva, distinta de la obra
anterior u obra transformada, que merece pro-
teccion propia, para lo cual debe ser original.
Tradicionalmente se ha venido entendiendo que
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una obra es original cuando plasma la persona-
lidad creativa de su autor. Pero ante la dificultad
para concretar este criterio, en los ultimos anos
se opta por un criterio mas practico, consideran-
do original la creacion intelectual propia de su
autor, esto es, la obra nueva y que por tanto no
constituye una copia o plagio de una obra ante-
rior (en nuestro caso una traduccion anterior de
la misma obra traducida).

Desde la perspectiva de la obra como tal, la
traduccion constituye siempre una obra derivada
(art. 11,1° LPD), independientemente de si el tra-
ductor es el propio autor de la obra preexistente
o de si es un tercero. Desde la perspectiva au-
toral o del proceso creativo, se considera que la
traduccion constituye una obra compuesta (art.
9 LPD si el traductor es una persona distinta del
autor de la obra originaria, ya que, en tal caso,
estamos ante una obra nueva (la traduccion) que
incorpora una obra preexistente sin la colabo-
racion del autor de la misma, sin perjuicio de
la necesaria autorizacion y de los derechos que
a éste correspondan sobre la explotacion de la
obra compuesta.

4. El traductor como autor

El traductor es la persona fisica autor de la obra
derivada que constituye la traduccion (art. 5.1
LPD y adquiere, en consecuencia, todos los de-
rechos que la Ley reconoce al autor por el sim-
ple hecho de la creacion de la obra y su plas-
macién en un soporte que la haga perceptible
(art. 1 LPD. Se presume autor, salvo prueba en
contrario, a quien aparezca como tal en la obra,
mediante su nombre, firma o signo que lo identi-
fique (art. 6.1 LPI). Con todo, el traductor, como
autor que es, tiene el derecho a divulgar la obra
en forma andénima o bajo seudénimo, sin perder
por ello los derechos de autor que le correspon-
dan sobre la traduccion (cfr. art. 6.2 LPD).

No es necesario registrar la obra para que
surja el derecho de autor. La inscripcion de una
obra en el Registro de la Propiedad Intelectual
es facultativa, no obligatoria. La inscripcion es,
ademas, meramente declarativa: se esta decla-
rando que existe una obra, quién es su autor y a
quién corresponden los derechos de explotaciéon
de dicha obra, que puede ser el mismo autor,
sus derechohabientes o sucesores o un tercero
cesionario de concretos derechos de explota-
cion. Se presume, salvo prueba en contrario, que
los derechos inscritos en el Registro existen y
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pertenecen a quien se declara titular de los mis-
mos en la forma determinada en la inscripcion
correspondiente (cfr., art. 145.3 LPI). Entonces,
el registro sirve como medio de prueba —im-
portante pero no definitivo— de la autoria y de
la titularidad de los derechos de autor. Del mis-
mo modo, el simbolo indicador del copyright ©
supone una simple indicaciéon o advertencia de
titularidad y reserva de derechos de autor sobre
la obra a la que se antepone (art. 146.1 LPD).

Una vez creada la traduccién y plasmada en
un soporte, la Ley atribuye al traductor todos los
derechos que reconoce a los autores. De este
modo, el traductor sera titular originario (desde
el momento mismo de la creacion) de los dere-
chos morales, inalienables e irrenunciables (cfr.,
art. 14 LPD). Y también de los derechos patrimo-
niales que comprenden, de una parte, los dere-
chos exclusivos de explotacion (reproduccion,
distribucién, comunicacion publica, transforma-
cion y coleccion, arts. 17-22 LPD), y de otra par-
te, los llamados derechos de mera remuneracion
(compensacion equitativa por copia privada, art.
25 LPI, remuneracion equitativa por préstamo
publico en bibliotecas y archivos, art. 37.3 LPI,
entre otros).

Como antes se expuso, la traduccién es una
obra derivada fruto de una transformacion y el
traductor necesitard el consentimiento del autor
o de los titulares de derechos de autor sobre la
obra preexistente transformada para poder di-
vulgar la traduccion mientras continien vigentes
los derechos de autor (actualmente, la vida del
autor y setenta afios tras su muerte o declaracion
de fallecimiento; cfr. art. 26 LPI). Pasado el pe-
riodo de proteccion por el derecho de autor, la
obra cae en el dominio publico y podra utilizarse
libremente por cualquiera, lo que incluye la libre
traduccion de la misma, aunque debera respetar-
se en todo caso la paternidad e integridad de la
obra (cfr. art. 41 LPD). La traduccion, como obra
independiente que es, gozard del mismo perio-
do de proteccion. Entonces, no se puede asociar
el periodo de proteccion de una obra con el de
su traduccion, que constituye una obra deriva-
da diferente de la anterior y con un periodo de
proteccion de derechos de autor propio. Dicho
de otro modo, el hecho de que una obra esté
en dominio publico no arrastra o incluye a la
traduccion de esa obra, por lo que serd preciso
respetar los derechos del traductor mientras esté
vigente la proteccion aunque hayan caducado
los derechos de autor sobre la obra traducida.
Este aspecto resulta capital para los traductores

actualmente, ya que muchos editores se lanzan a
realizar ediciones digitales de obras en dominio
publico ignorando frecuentemente la existencia
de derechos de autor de los traductores de esas
obras.

En el supuesto de que la traducciéon sea re-
sultado unitario de la colaboracion de varios
traductores, los derechos de autor sobre la tra-
duccion corresponderdn en comun a todos ellos
(art. 7 LPD. En tal caso, el periodo de proteccion
de los derechos de autor abarcari la vida de to-
dos los coautores y setenta anos tras la muerte o
declaracion de fallecimiento del ultimo coautor
superviviente (art. 28.1 LPD).

En determinados casos la traduccion puede
ser el resultado de aportaciones singulares o in-
dividuales de diferentes traductores cuya contri-
buciéon personal se funde en una creacion Gnica
y auténoma, creada por la iniciativa y bajo la
coordinacién de una persona natural o juridi-
ca (una sociedad mercantil, una asociacion, una
fundacién o ente publico) que la edita y divulga
bajo su nombre, para la cual hayan sido con-
cebidas las traducciones singulares. Es el caso
de la llamada obra colectiva (art. 8 LPD), en el
que no es posible atribuir separadamente a los
distintos traductores los derechos de autor sobre
el conjunto de la obra realizada (la obra colec-
tiva), correspondiendo los derechos morales y
patrimoniales sobre la misma a la persona fisica
o juridica que la edita y divulga bajo su nombre
(el coordinador-editor), salvo que expresamente
se pacte otra cosa. Piénsese, por ejemplo, en la
traduccion de una enciclopedia o de una obra
cientifica voluminosa o de documentacion téc-
nica en cualquier disciplina en la que es nece-
sario contar con las aportaciones de diferentes
traductores. Puede ser el caso, también, de las
traducciones realizadas por empresas o agencias
de traduccion. En estos casos, los derechos de
autor tendran una duracién de setenta afios des-
de la divulgacion licita de la obra colectiva (art.
28.2 LPD).

Finalmente, es posible también que el traduc-
tor sea un autor asalariado, esto es, que ha sido
contratado para traducir, siendo la traduccion el
objeto principal o prioritario de su trabajo den-
tro de la empresa. En estos casos, los derechos
de autor sobre las traducciones corresponden al
traductor, pero los derechos de explotacion se
presumen cedidos al empresario con el alcance
necesario para la explotacion de la obra dentro
de la actividad habitual de la empresa, salvo que
en el contrato se pacte otra cosa (art. 51 LPD).



5. La cesién de derechos de autor
sobre la traduccién

Si la traduccion fue realizada motu proprio por
el traductor a partir de una obra sin derechos de
autor vigentes (en dominio publico), el traductor
podra pactar libremente con terceros (editores) el
alcance de la cesion de los derechos sobre su tra-
duccion. Pero lo habitual es que la traduccion se
haga sobre obras con derechos vigentes, en cuyo
caso el autor o derechohabientes tienen que au-
torizar al traductor, directa o indirectamente.

Si la autorizacion es directa, el autor o titulares
de derecho sobre la obra originaria y el traductor
regirdn sus relaciones por las normas generales
sobre transmision de derechos (arts. 43 y ss. LPD).
En estos casos, una vez traducida la obra, pre-
via autorizacion del autor, el traductor (salvo que
opte por la autoedicion) cedera los derechos de
explotaciéon de la traduccién a un tercero (edi-
tor), lo cual tiene lugar normalmente a través de
un contrato de edicién (arts. 58 y ss. LPD).

Si se da la circunstancia de que el autor o los
titulares de derechos de autor (herederos), por
si mismos o a través de un agente, autorizan a
un editor para que éste seleccione y contrate al
traductor y, una vez traducida la obra, explote
la traduccion, la relacion entre el traductor y el
editor que le encarga la traduccion se instrumen-
ta a través del llamado contrato de traduccion.
Este es un contrato atipico, en el sentido de que
no esta contemplado expresamente en la Ley,
aunque es un contrato reconocido y aceptado
en el sector. Normalmente el contrato de traduc-
cién es un contrato mixto, conformado en parte
por un contrato de encargo o arrendamiento de
obra y en parte por un contrato de edicion de la
traduccion, cuyas disposiciones sélo se aplican
si el traductor entrega al editor la obra y éste da
el visto bueno a la traduccion.

En relacién con el encargo de obra (contrato
de arrendamiento de obra, que se rige por los
arts. 1544 y 1588-1600 del Codigo CiviD), es im-
portante respetar los plazos de entrega, ya que
de lo contrario puede considerarse como un in-
cumplimiento de contrato y eso puede acarrear
la resolucion del contrato por el editor asi como
una posible reclamacion de indemnizacion por
el lucro cesante. La Ley distingue entre el contra-
to de encargo de obra y el contrato de edicion,
senalando expresamente que el encargo de una
obra no es objeto del contrato de edicién, aun-
que indica al mismo tiempo que la remuneracion
que pudiera convenirse en el contrato de encargo
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serd considerada como anticipo de los derechos
que al autor le correspondiesen por la edicion, si
ésta llega a realizarse (art. 59 LPID); en este caso,
por los derechos que al traductor le correspon-
diesen por la edicion de su traduccion. De he-
cho, en la practica, el encargo de una traduccion
se acompana normalmente de anticipos a cuenta
de los futuros derechos de autor que procedan
en virtud del subsiguiente contrato de edicion
contemplado en el mismo documento, los cuales,
por lo demas, suelen fraccionarse en dos entre-
gas: una con la firma del contrato y otra con la
entrega de la traduccion al editor, o bien cuando
el editor dé el visto bueno a la traduccion.

Si se entrega la traduccion y el editor (o el
autor, si asi se hubiera pactado entre el editor y
el autor de la obra objeto de la traduccion) no
da el visto bueno, normalmente se devuelve al
traductor y se le da un plazo para que la revise.
Si no lo hace, se resuelve el contrato y el tra-
ductor podra retener las cantidades entregadas
Ccomo anticipo en una primera entrega, pero per-
derd el derecho a reclamar la segunda entrega.
No obstante, en el contrato se suele pactar que
si la traduccion resulta totalmente inapropiada,
el editor podra reclamar al traductor la devolu-
cion del primer anticipo e incluso reclamar una
indemnizacion si consigue demostrar los danos
y petjuicios producidos por el traductor. Si no se
alcanza un acuerdo, cualquiera de ellos podra
acudir a los Tribunales de Justicia para que re-
suelvan el problema.

Terminado el encargo y aceptada la traduc-
cion para el editor, tendra lugar la cesion de los
derechos de explotacion correspondientes por
medio de las disposiciones legales y clausulas
contractuales relativas al contrato de edicion. De
acuerdo con lo previsto en el art. 43.1 LPI, en el
contrato deben especificarse los derechos y las
modalidades de explotacion previstas, el tiempo
de duracion del contrato y el territorio o territo-
rios de explotacion. Todo lo cual, por lo demas,
debera ajustarse a la cesion de derechos que
el autor de la obra traducida hubiera realizado
anteriormente directamente al traductor o bien
al editor que encargd la traduccion. Asimismo,
deberd indicarse el caridcter exclusivo o no ex-
clusivo de la cesion de derechos (si no se indica
nada se entenderd que es no exclusiva), aunque
normalmente las traducciones se ceden en régi-
men de exclusiva.

Si en el contrato no se especifica el alcance
material, temporal y territorial de la cesién de
derechos de explotacion, habrd que estar para
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interpretar el contrato a lo previsto en el art. 43.2
LPI; a saber: la falta de mencion del tiempo li-
mita la cesion a cinco anos; la falta de mencion
del territorio, al ambito territorial del pais en que
se realice la cesion (pais de firma del contrato);
la falta de mencion especifica y concreta de los
derechos y modalidades de explotacion, limitara
la cesion a las modalidades de explotacion que
se deduzcan necesariamente del propio contrato
y que sean indispensables para cumplir la fina-
lidad del mismo. Asi, si el editor se dedica, por
ejemplo, a publicar libros en formato tradicional
(tapa dura o rustica o bolsillo, etc.), entonces se
entenderan cedidos los derechos de reproduc-
cion y distribucion en forma de libro, pero no
los derechos y modalidades correspondientes a
una edicion digital en linea de la misma obra
(que exigen una cesion expresa de los derechos
de reproduccion digital y de la comunicacion
publica en la modalidad de puesta a disposicion
interactiva, ex art. 20.2 i) LPD).

Es habitual en los contratos de edicion y tra-
duccién incluir derechos de adquisicion prefe-
rente durante un plazo determinado para moda-
lidades de explotacién no cedidas expresamente
en el mismo contrato. El traductor cede al editor,
que lo acepta, un derecho de opcién preferente
durante un periodo de tiempo para publicar una
obra en otras modalidades no cedidas en prin-
cipio en el mismo contrato: por ejemplo, explo-
tacion del libro en formato bolsillo, club o libro
electronico en formato off-line u on-line. De esta
forma, si el traductor recibe una oferta de un ter-
cero para explotar los derechos no incluidos en
el contrato de edicion, tendrd que ofrecer prime-
ro la cesion de esos mismos derechos al primer
editor. Y debera también realizar la cesion si es
requerido para ello por el editor, siempre que se
produzca dentro del plazo previsto en el contrato
para ejercer la opcion o preferente adquisicion.

El contrato de edicion de la traduccion tiene
que tener forma escrita pero en la prictica no
siempre es asi. Sigue siendo habitual el pacto ver-
bal. Sin embargo, la Ley exige que el contrato de
edicién se formalice por escrito, de lo contrario el
contrato serd nulo (cfr. arts. 60 y 61.1 LPD.

El traductor que cede los derechos al editor
debe garantizar la autoria y originalidad de la tra-
duccion y la posesion pacifica de la misma (art.
65,2° LPD). Ast, la Ley recoge la llamada responsa-
bilidad por eviccion frente a cesiones de derechos
sobre obras que infrinjan derechos de terceros: si
un traductor cede la explotacién exclusiva a un
editor y mas tarde cede la explotacion exclusiva

a otro editor, el primer editor podra demandar
al segundo editor porque tenia la exclusiva pri-
mero. De la misma manera, el segundo editor
podrda demandar al traductor por los danos y
perjuicios irrogados. Si la cesion es no exclusiva
puede libremente hacer dos o mas contratos.

Parte importante del contrato de edicion de
la traduccion es la relativa al nimero de edicio-
nes previstas y al nimero minimo y maximo de
ejemplares que alcanzara la Gnica edicion o cada
una de las que se convengan (art. 69,3° LPD),
pues de ello se hace depender la remuneracion
del autor (arts. 69,5 y 46 LPD). En relaciéon con
esto, para el autor se torna sumamente impor-
tante el respeto por el editor de las obligaciones
legales y reglamentarias sobre control de tirada
(art. 72 LPI y Real Decreto 396/1988, de 25 de
abril); el traductor o sus derechohabientes dis-
ponen de un derecho de resolucion unilateral
del contrato y, en su caso, a reclamar una in-
demnizacion por dafios y perjuicios, si el editor
incumple sus obligaciones en relacion con el
control de tirada (art. 72.2 LPI). Antes, el editor
debe someter las pruebas de la tirada al traduc-
tor, salvo que se pacte otra cosa en el contrato
(art. 64,2° LPD. En tal caso, durante el periodo
pactado de correccion de pruebas, el traductor
podri introducir modificaciones que estime im-
prescindibles, siempre que no alteren el caracter
o finalidad de la traduccién ni eleven sustancial-
mente el coste de la edicion, pudiendo pactarse
en el contrato un porcentaje maximo de correc-
ciones (art. 66 LPD).

Como norma general, la remuneracion serd
proporcional sobre los resultados de explotacion
de la obra; aunque la Ley admite remuneracio-
nes a tanto alzado (pago Unico) para la primera
o Unica edicion de traducciones (art. 46.2 d.,5°
LPD), la cual no tiene por qué ser necesariamen-
te pecuniaria (a diferencia de la remuneracion
proporcional), pudiendo consistir en remunera-
ciones en especie o in natura (por ejemplo, un
nimero determinado de ejemplares, ademas de
los ejemplares de cortesia). La remuneracion es
obligatoriamente proporcional para la segunda y
sucesivas ediciones de la traduccion. Por eso en
ocasiones se pactan remuneraciones mixtas, es
decir, primero se da una cantidad de dinero a
tanto alzado para la primera edicion y mas tarde
un porcentaje sobre beneficios para las sucesi-
vas. El problema que puede plantearse aqui son
remuneraciones a tanto alzado para una prime-
ra o unica edicion donde exista una clara des-
proporcion entre el nimero maximo y minimo



de ejemplares. Asimismo, deberia especificarse
en el contrato si las autorizaciones o licencias
de derechos a terceros editores (por ejemplo
para realizar ediciones especiales, de bolsillo o
club, que deben estar incluidas en el contrato de
traduccion y sélo son posibles si pacta una ce-
sion en exclusiva ex art. 48 LPI) constituye una
edicion diferente o queda incluida dentro de la
edicion o ediciones pactadas, senalando asimis-
mo, en su caso, una remuneracion diferente para
estos casos. En cualquier caso, la Ley reconoce
un derecho de revision de las remuneraciones
a tanto alzado si se produce una manifiesta des-
proporcion entre la remuneracion del autor y los
beneficios obtenidos por el editor, la cual podra
ejercitarse dentro de los diez afios siguientes al
de la cesion (art. 47 LPD). Si se pacta una remu-
neracion proporcional, el editor debe satisfacer la
retribucion pactada al menos una vez cada ano,
previa liquidacion de cuyo contenido debe ren-
dir cuentas al traductor. Asimismo debe poner a
disposicion de éste anualmente un certificado en
el que se determinen los datos relativos a la fabri-
cacion, distribucién y existencias de ejemplares
y, a peticion del traductor, los correspondientes
justificantes (cfr. art. 64,5° LPD. La Ley no prevé
la posibilidad de supeditar la remuneracion a la
venta de un nimero minimo de ejemplares; y no
parece que sea una practica susceptible de pac-
to, por resultar contraria al principio basico de
proteccion del autor (principio pro auctoris). Los
ejemplares reservados a la critica y promocion
quedan excluidos de la liquidacion de derechos
y deberan indicarse en el contrato (art. 60,4° LPD),
sin que puedan exceder del nimero que resulte
razonable de acuerdo con los usos del sector.

La traduccién y el derecho de autor

Los aspectos relacionados con la remunera-
cion y la certificacion de usos de la traduccion
por el editor deben adaptarse a las nuevas moda-
lidades de explotacion digital, donde ya no exis-
tiran ejemplares (ediciones en linea) y son po-
sibles usos muy diferentes (descarga de la obra
completa o por capitulos, acceso para lectura en
pantalla previo pago o gratuita pero financiada
por publicidad...), algunos de los cuales —pero
no todos— pueden justificar remuneraciones a
tanto alzado por la dificultad en la determina-
cion de los ingresos.

La duracion del contrato no podra exceder de
quince anos si la remuneracion es proporcional y
de diez anos si es exclusivamente a tanto alzado
(cfr. art. 69,3° LPD); en ambos casos a contar desde
que el traductor puso al editor en condiciones
de realizar la reproduccién de la obra. No caben
clausulas de renovacion automadtica transcurridos
estos plazos. El contrato queda automaticamente
extinguido vy, si las partes lo desean, deberan ce-
lebrar un nuevo contrato.

En definitiva, aunque la Ley establece meca-
nismos concretos de tutela del autor y, por tanto,
del traductor, y parte siempre del principio pro
auctoris (in dubio pro auctore) en las relaciones
contractuales con el editor, el traductor debe es-
tar siempre alerta a la hora de pactar con los edi-
tores. El desarrollo de la sociedad de la informa-
cion y, en particular, la inminente consolidacion
del libro electronico, exige una nueva configura-
cion contractual de las relaciones entre autores y
editores sobre nuevas bases, contemplando ade-
mas de forma especifica a los traductores.
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El valor de |o invisible

Luis Magrinya
Escritor, editor y traductor

Yo me crié, en los anos 60 y 70, entre traduccio-
nes. Mi abuelo paterno, representante de bisute-
ria en Barcelona, valoraba, muy en la tradicion
catalana, la cultura y los libros y su biblioteca
era la de un noucentista. Mi padre heredé esa
tradicion en general y su biblioteca en parti-
cular, que recuerdo que en mi casa de Palma
ocupaba una habitacion algo destartalada, en la
que solo habia libros y una maquina de escribir
sobre una mesita con ruedas. Estaban ahi los
clasicos grecolatinos de la Fundacié Bernat Met-
ge, los Shakespeares de la Biblioteca Popular de
Grans Mestres, los libritos (Ibsen, Goethe, jSa-
cher-Masoch!) de la Biblioteca Popular L'Avenc
y de la Biblioteca L'Univers. De la familia de
mi madre habian sobrevivido también edicio-
nes populares algo posteriores y tal vez menos
esforzadas: ejemplares de las colecciones Oasis,
Esmeralda y Universal, y volimenes algo mais
lujosos de editoriales como Montaner y Simén
y Joaquin Gil.

Todos estos libros —en su gran mayoria tra-
ducciones— habian sido leidos alguna vez y con-
servados tanto por razones sentimentales como
por cierto sentido del deber. Yo debo admitir

que no les tenia mucho respeto: eran viejos, es-
taban polvorientos, no tenian las cubiertas su-
rrealistas de El Libro de Bolsilllo que tanto me
fascinaban ni ninguno de los alicientes de las
ediciones nuevas; no aprendi a apreciarlos sino
con el tiempo. Un dia descubri que no habia
«ediciones nuevas» de algunos de esos titulos, y
dejé de verlos como pesados recuerdos de fami-
lia. Descubri su utilidad y me senti agradecido.
Ahora algunos de ellos viven conmigo.

Cuento todo esto no por su peculiaridad bio-
grafica sino porque creo que da una idea, que
no se limita a mi generacion, del peso de las
traducciones en nuestra cultura. En Espana, y
no solo en lengua espanola, ha existido una tra-
dicion de conocer lo que se cuece mas alld de
nuestras fronteras mucho mas vocacional de lo
que algunas oscuridades de la historia tienden a
sefialar. Mi caso particular puede dar fe de esta
presencia del Occidente amplio y tentador al
menos desde principios del siglo XX, una pre-
sencia que parece que no consiguieron espan-
tar siquiera los aflos mas duros del franquismo
y que, en cualquier caso, cabe tener en cuenta
esos dias en que nos da la impresion de que
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aqui vivimos obsesionados con el patrimonio y
solo con él. Estadisticas' del nimero anual de
traducciones en Espana desde 1943 hasta 2009
revelan porcentajes que alcanzan sus cifras mas
modestas en 1951 (11,3%) pero que en ningin
ano a partir de 1958 bajan del 21,8; el indice
mds alto corresponde a los afios 1945, 1967 y
1968 (31,1%), y en los tdltimos diez la franja se
mueve entre el 229 y el 27,2. Una encuesta del
CEATL que abarca los anos 2007-2008* ofrece
datos comparativos muy interesantes entre los
distintos paises de la Union Europea: aquellos
que podemos imaginar con una acusada con-
ciencia de que su lengua no es muy hablada
son los que traducen mas (Dinamarca: 60% de
los libros publicados; Suecia: 45; Noruega: 40;
Grecia: 40; Paises Bajos: 36); otros cuya lengua
no es demasiado hablada, pero que parecen
confiar lo suficiente en su larga y voluntario-
sa poblacion para que eso no amilane su con-
ciencia, tienen indices bastante bajos (Alemania:
7,2%; Francia: 14,4); Espana, una de cuyas len-
guas es desde luego mis hablada que el francés
o el aleman, esta en los puestos medios junto
con Ttalia (22%) vy, misteriosamente, Eslovenia
(25); el Reino Unido no nos sorprende con un
avaro 3%.

El caso del inglés merece un par de comenta-
rios aparte, que luego seran utiles para aventurar
ideas. Su posicion hegemoénica no soélo parece
alimentar en los paises que lo hablan la como-
da nocion de que unicamente es interesante lo
que esta escrito en su lengua, sino que de al-
gin modo también dicta lo que es interesante
(traducible) de las demads. Fl inglés, que domina
el mercado editorial, define lo que es «nterna-
cional> y lo que no, y a menudo lo hace a costa
de fomentar su propia construccion de los es-
tereotipos nacionales: un autor balcanico que
escriba una novela, por ejemplo, no situada en
los albores, el curso o las postrimerias de las
guerras de los Balcanes tiene muchisimas menos

"Los datos han sido amablemente recopilados y cedidos por Mar Al-
varez, de la Direccién General del Libro. Para los afios 1943-1958,
las fuentes son informes del Instituto Nacional del Libro Espa-
flol recogidos por el Instituto Nacional de Estadistica (I.N.E.);
para 1959-1981, la revista mensual del Ministerio de Cultura El
Libro Espafiol; y para 1982-2009, el informe anual del Minis-
terio de Cultura Panordmica de la edicion de libros en Espafa.
2 CEATL (Conseil Européen des Associations de Traducteurs Litté-
raires): Revenus comparés des traducteurs littéraires en Europe,
Bruselas, 2007-2008, véase en www.acett.org.

(proximas a cero) probabilidades de ser traduci-
do al inglés que uno que le dé al inglés lo que
el inglés espera de él. A un escritor balcanico se
le pide que haga &balcanismo», y éste es un pea-
je, en cualquiera de sus cotizaciones folkloricas,
que parece que tienen que pagar la mayoria de
los escritores que aspiren a formar parte del cu-
rioso mundo global. Es decir, del mundo que se
habla y escribe en inglés.

Otra consecuencia de la hegemonia idiomati-
ca de una lengua que no traduce es un perverso
sentido de la exigencia. Llevo afios leyendo su-
plementos y revistas literarias en inglés y, cada
vez que me encuentro con la critica o resena
de un libro traducido, me sorprende que el cri-
tico dedique a veces todo un parrafo a hablar
—no siempre bien— de la traduccion. Recuer-
do entonces que solo un 3% de la produccion
editorial anual en el Reino Unido corresponde a
libros traducidos, y me maravilla que haya gente
capaz de juzgar algo tan exquisito y andémalo.
Luego me fijo bien y veo que el critico siempre
es un experto, un erudito que sabe ruso, alemin
o francés, incluso espanol, y que no necesaria-
mente manifiesta su erudicion con buen humor;
cuando esta de buen humor, casi es peor: la tra-
duccién parece entonces obra de un espiritu tan
extravagante y sutil que s6lo puede encarnarse
en una exigua cantidad de iluminados (un 3%,
para ser exactos). Los traductores al inglés es-
tan sometidos a un escrutinio estresante y, desde
nuestro punto de vista, casi dirfamos que antina-
tural. Se les exige que sean «expertos», pero solo
porque serdn juzgados por «expertos», y es de
imaginar que leidos también por «expertos». La
traduccion —y, de hecho, lo traducido— acaba
pareciéndose demasiado a una especie de alien
sometido a las mas severas leyes de inmigracion
y al que, si alguna vez se le da cabida, serd Gni-
camente para ponerlo en cuarentena y observar-
lo con extremo rigor. A mi me parece que una
actitud asi esta pensada, ante todo, para disuadir
a los traductores.

Sé que en Espana muchos traductores se que-
jan precisamente de lo contrario: ellos sin duda
son expertos, pero no esta claro que se espere
o admita que lo sean; a ellos les gusta, como a
todos, que se valore su saber y su oficio, que no
se den por sobreentendidos. Les molesta que en
las criticas no se mencione su trabajo, a veces
ni siquiera su nombre, y que a menudo, si se
menciona, sea para juzgarlo desde la presuncion
o directamente desde la ignorancia. Compren-
do y comparto su postura. Sin embargo, cuando



comparo el caso espanol con el inglés, no dejo
de ver en esos sobreentendidos un signo de
buena salud cultural. Es posible que en Espana
la labor del traductor no sea justamente recono-
cida, y es indudable que merece serlo, pero me
pregunto si en el Reino Unido, con su mezquino
3% y sus tribunales especializados, lo es mas. A
mi me alegra ver que en Espafa la traduccion
no exige una recepcién especializada, me alegra
que —dejando aparte a algunos nostalgicos—
no nos creamos que, por disponer de una len-
gua muy hablada, tengamos derecho a controlar
y escamotear lo que en otras lenguas se expresa.
Me alegra que admitamos sin excesivas trabas lo
que viene de fuera, y que no cuestionemos de
entrada al guia que nos lo presenta. Me alegra
que nuestro universalismo, visto asi, dependa
mas del deseo de conocer que del deseo de de-
cidir qué es y qué no es universal.

Se podra alegar que dar las cosas por consa-
bidas es la mejor manera de ocultar su valor y
hasta su necesidad. La traduccion corre sin duda
ese riesgo, en buena parte porque es un oficio
que no trabaja con lo obvio, y lo obvio, en una
sociedad vulgar, siempre cotiza al alza. Estamos
tan acostumbrados a que las cosas se traduzcan
que a veces olvidamos que hay alguien, en efec-
to, que las traduce. Y no es solo un problema de
recepcion: muchas veces el olvido afecta a los
propios agentes de la produccion editorial. Los
traductores no solo reclaman visibilidad frente al
publico, sino frente a los mismos editores, pues
contribuyen de un modo insustituible a su ne-
gocio y a su prestigio y quieren, ya que forman
parte de ella, compartir los beneficios de su eco-
nomia, tanto material como simbodlica. Es cierto
que sigue habiendo editores que conceden la
misma importancia a la traduccién de un libro
que un fabricante de lavadoras a la de un ma-
nual de instrucciones. No ha conseguido abolir-
se del todo el prejuicio de que la traduccion es
un trabajo acil, en general o en particular, tal
vez porque la mejor traduccion, en mi opinion,
es la que no e nota»; y por ello seguimos te-
niendo no s6lo manuales de instrucciones que
no instruyen nada sino un buen nimero de tex-
tos divulgativos, ensayos ligeros y novelitas para
el gran publico que parecen hechos por una
maquina compulsiva y defectuosa, sélo porque
su editor ha pensado que para semejante géne-
ro no hacia falta contratar un traductor bueno».
No sé si escandalizaré a alguien si digo que no
es mas Acib traducir un manual de instruccio-
nes que una novela del Gltimo premio Nobel; en
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cualquier caso, la idea de facilidad es responsa-
ble de muchos desaguisados.

Sin embargo, hay que decir también que
el reconocimiento de la labor del traductor ha
ido conquistando algunas plazas. Algunas edi-
toriales exhiben ya, como garantia de calidad,
el nombre del traductor en la cubierta de sus
libros, pues han comprendido que la calidad es
un reclamo (un valor comercial) y estin, cuando
menos, contribuyendo a formar a los lectores en
esa idea. No falta tampoco el nombre del traduc-
tor en cualquier referencia o ficha bibliografica
que se precie, sea en una resefia periodistica o
en las paginas del ISBN. En cuanto a iniciativas
estatales, el Premio Nacional de Traduccion, que
viene otorgandose, con distintas denominacio-
nes y modalidades, desde el ano 1956, es un
aliciente para el traductor y un recordatorio de
su importancia para los demads. Particularmente
creo que es un error que el sistema de ayudas
a la traduccion del Ministerio de Cultura haya
cambiado en los dltimos afios y no beneficie di-
rectamente al traductor, como hacia antes, pero,
de un modo u otro, el interés sigue existiendo y
espero que beneficie, si no al traductor, al me-
nos a la traduccion.

La mencion a los editores me obliga a vol-
ver a lo biografico. Desde que empecé a trabajar
como editor autbnomo para Alba Editorial en
1995, las traducciones hallaron otra faceta que
llenar en mi vida. Ya habian guiado mi forma-
ciébn como lector y como escritor y yo mismo
habia hecho mis pinitos en el oficio. Pero como
editor, encargado de una coleccion de clasicos
universales —mis lecturas, mis modelos favori-
tos—, senti una maxima responsabilidad. Ahora
mi trabajo iba a ser transmitir, en lengua espa-
fiola y a finales del siglo XX, parte del legado de
la tradicion literaria occidental, y desde el prin-
cipio fui muy consciente de que la empresa fra-
casaria si no me rodeaba de buenos traductores.
Puse mucho empeno en buscarlos y creo poder
decir que los encontré: dada la generosidad y
conflanza que mostraron ante un novato, diré
también que no fue dificil. Y no evito confesar
—mea culpa— que, sujeto a los presupuestos
disponibles, el pago, en frase de Celia Filipetto,
fue de «Armanis a precios de Zara». Gracias a
estos traductores y al tiempo pasado con ellos y
con su obra, he aprendido muchas cosas, he ido

3 El Pais, 7 de enero de 2007, p. 39e.
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forjando y regulando un criterio, he conocido
secretos y no me ha preocupado desvelarlos. No
tengo espacio aqui para extenderme, pero hay
un aspecto de la traduccion del que no sé hasta
qué punto son conscientes los demas editores,
los lectores y las instituciones pero que a mi me
parece muy importante. Me refiero al papel de la
traduccion en la creacion de lengua.

Tal vez porque estudié filologia y porque
trabajé una buena temporada como lexicografo
mi interés por este asunto sea mas pronuncia-
do. El caso es que, a medida que iba sumer-
giéndome en el mundo de las traducciones, fui
dandome cuenta de cudnta influencia tienen en
la lengua comtn, de como contribuyen a perfi-
lar la norma y a instaurar el uso, qué profunda
huella dejan en lo que se habla y se escribe,
dentro y fuera de los limites de la traduccion.
No es necesario que un texto sea una traduccion
para que encontremos en ¢l, por ejemplo, una
expresion como No hay problema», adaptacion
del inglés no problem. Es una expresiéon que no
s6lo leemos en traducciones escritas y oimos en
doblajes: de ahi ha pasado rapidamente a la len-
gua coloquial, donde ha triunfado como tantas
otras formulas prestadas de uno u otro idioma
extranjero. Dejando aparte si es afortunada, ne-
cesaria o util, la responsabilidad de semejantes
incorporaciones es en primera instancia de los
traductores. Y, lo que es mds importante, tam-
bién es su responsabilidad el caso contrario, es
decir, el hecho —menos obvio pero de igual
repercusion— de que 7o se introduzcan. Esto
es algo que olvidamos con frecuencia: los puris-
tas del idioma suelen rasgarse las vestiduras por
la cantidad de préstamos que las traducciones
dnoculan» en nuestra lengua, y reclaman con
indignaciéon medidas estrictas de vigilancia. Lo
que olvidan los puristas, sin embargo, es que
son también las traducciones las responsables
de que muchas férmulas facilonas, calcos auto-
maticos e irreflexivos de otras lenguas, no lle-
guen hasta nosotros y, por lo tanto, no se difun-
dan. Ellas son las que en primer término ejercen
la labor de freno: si no fuera por la mediacion
correctiva de las traducciones, abuse se habria
resuelto en «buso» y no recurriendo, como se
ha hecho, a «malos tratos», una expresion usual,
neutra y util que ya existia en espafol. ;Alguien
se da cuenta, cuando lee en una traduccion del
inglés una frase como (No me atosigues», que
el traductor estd evitando consciente y creati-
vamente una férmula tépica y ramplona como
«Dame un respiro» y contribuyendo activamente

a atajar su propagacion? Quiza no. Ya he dicho
que el traductor no trabaja con lo obvio. Pero
estas cosas invisibles son precisamente las que
dan valor a su oficio.

La finura, la sensibilidad, el conocimiento fi-
lologico, las dotes de discriminacion, la actitud
cientifica y el talento estilistico que requiere una
buena traduccién son para mi cualidades tan en-
comiables que siempre me sorprende ver como
algunos parecen ver a los traductores como ene-
migos de nuestra lengua. La Real Academia Es-
panola, en el corpus diacrénico (CORDE) de su
banco de datos, apenas incluye un par de tra-
ducciones clasicas, obras emblematicas como EI/
cortesano en version de Juan Boscan o el Orlan-
do furioso en version de Jeronimo de Urrea. En
el corpus del espanol actual (CREA), quiza haya
buscado mal pero no he encontrado ninguna. No
me queda otro remedio que concluir, a la vista
de estos datos, que para la Real Academia el es-
panol de las traducciones no es espanol. Uno se
pregunta qué serd entonces, y la incognita no es
insignificante, sobre todo si tenemos en cuenta
que las obras normativas de la corporacion (des-
de el respetadisimo DRAE hasta las gramdticas
y diccionarios de dudas) se basan en principio
en los documentos de estos corpus para definir,
ilustrar y fijar qué y como es el espafiol. Si del es-
panol excluimos las traducciones, se me ocurre,
en primer lugar, que la Academia tendra dificil
establecer histéricamente cudando fue la primera
documentacion de un préstamo, pues la 16gica
sugiere que la primera vez que en espanol se
escribio tal o cual anglicismo o galicismo fuera
seguramente en una traduccion, y asimismo la
primera vez que se le dio una solucion inspirada
e irreprochable. Por otro lado, las traducciones
no son menos reflejo del dinamismo de la len-
gua —seguramente lo son mids— que los textos
originariamente escritos en espanol. Excluir las
traducciones de la descripcion del estado de una
lengua en un momento dado sugiere una falta
no muy comprensible de objetividad.

No hay en estos momentos otros académicos
especialmente distinguidos por su labor como
traductores que Valentin Garcia Yebra, nacido en
1917, y Francisco Rodriguez Adrados, nacido en
1922, ambos helenistas. Creo que si la Real Aca-
demia incorporara algunos traductores a sus in-
signes filas e incluyera las traducciones entre sus
fuentes documentales no s6lo emitiria sus dicta-
menes con mayores garantias sino que, siendo
una institucion tan emblematica y acatada, daria
un espaldarazo a lo que no es sélo una profesion



sino también una forma practica de ciencia lingtiis-
tica. Creo que a estas alturas privilegiar el conoci-
miento «natural> de la lengua que se les supone a
los escritores en detrimento del conocimiento téc-
nico —siempre mucho mas profundo— que for-
ma parte de las cualidades de un buen traductor
es una actitud romdantica, anticuada, anticientifica.

El valor de lo invisible

Tal vez avanzar un poco en esa direccion seria un
paso que todos agradecerfamos, especialmente
los traductores, a quienes nunca les viene mal un
poco de respaldo institucional.

Yo, por mi parte, seguiré leyendo y editando
traducciones. Relacionandome con traductores. Ins-
pirindome en ellos.






Estudio

Dr. José Miguel Marinas
Catedratico de la Universidad Complutense






Para qué un Libro
Blanco de |a
traduccion editorial

Este Libro Blanco de la traduccion editorial en
Esparia se presenta con dos objetivos principa-
les: uno, dar a conocer y otro reivindicar.

Un Libro Blanco no es la presentacion de un
estudio exhaustivo de todas las dimensiones,
sino el establecimiento de unas bases, cognitivas
Yy prdcticas, orientadas a actuar, a mejorar la si-
tuacion actual de quienes traducen en Espaiia.

* Dar a la conocer las condiciones, practi-
cas, problemas y recursos de los traducto-
res espafoles que trabajan con editoriales
es un proposito importante porque permite
percibir su situacion, sus motivaciones, sus
frenos en este momento. De entre todas las
variantes del ejercicio de la profesion de
traducir, este Libro Blanco acota un sector
principal y especialmente amenazado: los
traductores editoriales, los traductores de
los libros del mercado editorial espanol.

* Reivindicar supone un objetivo no soélo
moral sino también politico, por cuanto el
conjunto de quienes traducen ofrece un
perfil profesional que precisa no sélo aten-

cion sino accion. Sus condiciones econdémi-
cas van a la par de un reconocimiento como
oficio que, en el decir mas sistematicamente
captado, o en el mas informal, adolece de
una falta de reconocimiento generalizada.
Este que es plano laboral tiene también su
correlato en la estima civica de la traduc-
cion como oficio que la gente puede apre-
ciar, devaluar o desconocer.

Recoger como se combinan los objetivos
de conocimiento y las acciones de mejo-
ra de la situacion es cosa que pretende
este Libro Blanco, porque la intervencion
—institucional, gremial y de los consumi-
dores— que incide en este colectivo ha de
guiarse, para tratar de atinar, por los rasgos
que aporta el conocimiento y su principal
instrumento, esta Encuesta a traductores.
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Situacion
de la actividad de |a
traduccion editorial

En el informe que public6 ACE Traductores tre-
ce anos atrdas (Libro Blanco de la traduccion en
Esparia, 1997) se comenzaba presentando un
doble factor que parece ser consustancial a la
profesion de traductor: falta de datos objetivos,
falta de perfiles subjetivos fiables.

La propia dispersion del colectivo formado
por los traductores de libros en ejercicio durante
los dltimos anos, el cardcter difuso y mas bien
flexible de sus contornos, lo callado —las mas
de las veces— de su actividad, por no hablar de
la escasa —o bien inexistente— inclinacion que
demuestran las empresas editoriales a propor-
cionar datos acerca de las condiciones en que
proceden a la contratacion de un traductor; el
relativo olvido, en fin, a que han estado some-
tidos los traductores, asi como los abundantes
topicos y prejuicios, las generalidades gratuitas
que circulan a propdsito de nuestra actividad'.

' Libro Blanco de la traduccion en Esparia, 1997, p.9. Citado en ade-
lante como LBTE97.

Comencemos puntualizando que, cuando se
habla de las condiciones objetivas del traductor,
estamos hablando de rasgos comunes al colec-
tivo, de cardcter técnico, econémico y juridico.
Cuando estamos hablando de condiciones sub-
Jetivas de la traduccion, no nos referimos a las
circunstancias individuales que aquejan a cada
persona que traduce: lo subjetivo es también
colectivo en la medida en que en esas formas
de apreciacion se expresan las valoraciones del
propio gremio, pero también como es percibido
y aun sentido el lugar que ocupa en el conjunto
de las actividades civicas el oficio de traducir.

Y aln otra precision terminologica: si al tra-
ducir lo denominamos oficio, estamos haciendo
referencia a las condiciones y competencias ad-
quiridas para el ejercicio de traductor. Si lo lla-
mamos profesion, aludimos a su capacidad para
representar publicamente y responsabilizarse de
la tarea encomendada. Si lo llamamos gremio,
aludimos al saber comun y a la percepcion com-
partida por quienes, asociados o no, forman el
colectivo de traductores.

En todo caso, el campo semantico de los que-
haceres que se retinen bajo el término traductor
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es suficientemente vasto como para no propo-
ner usos rigidos a la hora de referirnos a quienes
contestan al cuestionario o dan sus opiniones de
manera no tan estructurada.

Interesa especialmente saber, a estas alturas
del anio 2010, como se perciben los propios su-
jetos de la traduccion, como presentan sus con-
diciones objetivas en el sentido dicho y coémo
elaboran sus percepciones subjetivas comunes.

Es del mayor interés sondear las razones de
una contradiccion a la que ya aludian el LBTE97
y numerosas publicaciones del gremio: la pro-
funda escision entre la imagen ideal del traduc-
tor de libros y su imagen real.

Las formulaciones son numerosas y variadas.
Elegimos una que, por su repeticion y consisten-
cia, pone muy bien de manifiesto esta contradic-
cion principal. Dice asi:

Se nos considera (de boquilla) como guar-
dianes de Balzac y a la vez (en la remuneracion)
como personal de servicio apenas cualificado.

Situada en el proceso de redefinicion, a la
baja, de la imagen de las profesiones universi-
tarias, la de traductor carga con uno de los mas
bajos baremos de apreciacion?:

[El prestigio social es] la valoracion o con-
sideracion global de una profesion. Que la
valoracion es social significa que es una pro-
piedad emergente, que resulta de la valoracion
de muchos sujetos, que pueden diferir mas o
menos unos de otros. Que la valoracion es

2 Carabafia, J. y Gomez Bueno, C., Escalas de prestigio social Reis:
Revista Espafiola de Investigaciones Sociologicas, No. 77/78,
Monogréfico sobre la Formacién y las Organizaciones (Jan.-Jun.,
1997), pp. 357-363. Estas escalas suelen ser el ISEI (International
Socioeconomic Index), derivada del SEl de Duncan, que es prima-
riamente un indice de status que secundariamente puede usarse
como una medida indirecta del prestigio, y la Escala Internacio-
nal de Treiman, que puede considerarse una medida directa del
prestigio profesional. Las tres medidas del prestigio se presentan
para su uso con las viejas clasificaciones de ocupaciones (ISCO88,
CNO79) y con las nuevas (ISCO88, CNO94).

global significa que no se valora una carac-
teristica, sino el objeto social en su conjunto,
como un agregado de propiedades... El presti-
gio, por tanto es una agregacion de valoracio-
nes con dos fuentes principales de diversidad:
los sujetos que las realizan y las cualidades
que las componen’.

En las categorias comunes, las que maneja el
Instituto Nacional de Estadistica, aparecen quie-
nes se dedican a la traduccion en los tres dltimos
baremos (CNO 79, CNUO 88, CNO 94) bajo un
rubro tnico FILOLOGOS, INTERPRETES Y TRA-
DUCTORES>. En el mismo registro de profesiones
de 2010, aparecen ya desagregados FILOLOGO
(440) y TRADUCTOR-INTERPRETE (445)*. Pero
no hay claridad en cuanto a la permanencia de
dos categorias heterogéneas (traductor/intérpre-
te), a no ser la simultaneidad en los planes de
estudios de las nuevas facultades asi llamadas
(de Traduccion e Interpretacion).

Como mas adelante se detalla, la percepcion
del oficio de traductor resulta atravesada por
contradicciones —como la principal ya sefala-
da— y por delimitaciones borrosas del contorno
de la profesion. Pero el oficio de traducir, pese
a lo incierto de sus condiciones, sigue teniendo
formas de desempeno precisas y descriptibles:

Traducir es una cosa vil y la traduccion,
en quienes la profesan, presupone una men-
gua del valor y un apafio de la mente. Los
generosos desdefian su ejercicio. Y raramente
se ha visto espiritu nacido para grandes cosas,
dedicarse a ella sino como pasatiempo, al
igual que una obra traducida, no tiene larga o
famosa vida’.

3 Carabafia y Gomez, 1996: 24.

4INE , ine.es/daco /daco42. Datos de 2010.

5 Cita de Bremond, en el prélogo de la traduccién al francés del Guz-
man de Alfarache, 1696, en Yllera, Alicia, «Cuando los traductores
desean ser traidores» (UNED ) en Maria Luis Donaire y Fracisco
Lafarga, Traduccion y adaptacion cultural Espafia-Francia, Servi-
cio de Publicaciones de la Universidad de Oviedo, 1991.



El contexto de |a
traduccion editorial
en el ano 2010:
condiciones, tareas
y expectativas

Cuando de producir y analizar datos sociol6gi-
cos se trata, la primera operacion es la de cons-
truir un contexto para dicho texto. Los datos y
su andlisis tienen sentido en la medida en que
responden a objetivos y motivaciones mas o
menos explicitos del momento. El contexto lo
componen las condiciones sociales, culturales y
profesionales del ejercicio del oficio de traducir.
Contexto no es lo que rodea, sino lo que «esta
tejido con» el texto o el discurso de los datos.
Tratando de compilar las nuevas condiciones
actuales de la traduccion, se senalan sucintamente
las siguientes: la apreciacion global de la traduc-
cion, las innovaciones tecnologicas, los cambios
en el colectivo de traductores, los cambios en la
oferta y la demanda, la dificultad del diagndstico.

1. El cambio en la apreciacion global
de la traduccion

Como nos ensena Ferruccio Rossi-Landi, el len-
guaje mismo es un trabajo y un mercado. La ver-
sion entre lenguas de trabajo y de mercado tiene
un determinante econémico incuestionable.

La traduccién es trabajo y mercado, no ya
desde los tiempos en que Pessoa se dedicaba a
la traduccion de cartas comerciales en Lisboa,
sino desde que las primeras formas de intercam-
bio (de personas, de bienes) superaron la imper-
meabilidad de las comunidades originarias.

El valor econémico en la traduccion guarda
una relacion estrecha con la nueva situacion de
las comunicaciones en la globalizacion tecnolo-
gica de la informacion.

La capacidad de comunicarse con rapidez y
eficiencia es el maximo criterio ante el que el
tempo de la version —acostumbrarse a colocar
a quien lee en la mente de quien ha escrito’—
acaba por ceder.

Se ofrece un oficio artesanal, cuidadoso, a
una demanda voraz y acelerada. Esa es la pri-
mera tendencia que hay que sefalar y que

¢ Seguin Ortega y Gasset en su célebre ensayo Miseria y esplendor de
la Traduccion, 1937: «Sélo cuando arrancamos al lector de sus hébitos
linglisticos y le obligamos a moverse dentro de los del autor, hay pro-
piamente traduccion».
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constatamos de forma mas acusada en el con-
texto del 2010 que en el del LBTE97.

En efecto, los tiempos parecen haber cambia-
do a una decidida atomizacion, aceleracion y ope-
rativizacion (si estos términos se dan por validos)
que rompe el ritmo del oficio de traducir. No que
éste fuera sosegado y parsimonioso, que no pare-
ce haberlo sido nunca, pero si que parece requerir
un tiempo y tono especificos.

2. Los cambios de la tecnologia
de la traduccion

Destaquemos un determinante tecnolégico que
cambia la totalidad de la percepcion social del
hecho del traducir: da maquina puede hacerse
cargo de lo que antes era tarea humana». Y aun-
que este enunciado es mas falso que un euro de
madera, la ideologia dominante, que nos obliga
a mirar en una direccion y no en varias, va di-
fundiendo la idea de que las traducciones au-
tomadticas son baratas, universales y suficientes
para moverse entre los idiomas en juego.

No es que el oficio del traductor quede deva-
luado en su presentacion publica, es que las ta-
reas se ven socavadas por ese mecanicismo que
es rapido, util y aproblematico para la concep-
cion atomistica del lenguaje.

Y aqui cabe decir que no es tanto el despla-
zamiento material de los traductores en benefi-
cio de formas automaticas de traduccion cuanto
el cambio en las mentalidades.

Y no se hace referencia sélo a las innovacio-
nes tecnologicas que facilitan la «gestion de la
memoria de traduccién», sino a la maquinizacion
de la imagen espontinea del hecho de traducir.
Con el riesgo de la consiguiente devaluacion de
la tarea propiamente cientifica, esto es, humana,
de quien traduce.

3. Los cambios en el colectivo que
traduce

Continda la feminizacion de la poblacion que
traduce libros, como veremos, en una mayor
proporcion que en el LBTE97’; hay un relativo

7 <Kl perfil tipo predominante de la profesion de traductor en 1997
viene definido por los siguientes rasgos: reside en Cataluna o
Madrid, es hombre; tiene entre 36 y 65 anos; es licenciado, doctor

envejecimiento de la poblacion que traduce; hay
una mayor especializacion, por cuanto comien-
zan a entrar en el oficio los licenciados en las
Facultades de Traduccion e Interpretacion.

Pero quiza el cambio mas relevante en el per-
fil profesional sea la separacion cada vez mas
nitida entre distintos modos de ejercer la pro-
fesion. Lo que en el LBTE97 habia recibido dis-
tintas etiquetas (libros / prensa / técnica) esta
adquiriendo ahora niveles cada vez mayores de
especializacion: desde los cldsicos de la literatu-
ra —tradicion— hasta el doblaje de nuevos re-
latos maquinicos (vulgo videojuegos), pasando
por la amplia gama de las variantes: traduccion
institucional, jurada, comercial...

4. La redefinicion de la oferta
y la demanda

Esto lleva, como es logico, a una redefinicion
severa de las condiciones de la oferta de traduc-
cion: sometida al imperio de la especializacion
extrema, como mandato imaginario, y como de-
fensa (a veces un tanto numantina) de la ex-
celencia de las traducciones editoriales como
forma de resistencia en tiempos de crisis de un
oficio que se sabe dotado de una tradicion apa-
rentemente fragil, pero realmente sélida, a pesar
de las fluctuaciones del mercado.

En este contexto, quien lleva la voz cantante
es el elenco de editoriales que se plantean, con
criterios restrictivos, el encargo de traducciones.
Y asi otorgan tres tipos de prioridades fundamen-
tales que determinan el trabajo del traductor:

a. Prioridad a los libros mas vendidos sobre
los clasicos.

b. Prioridad de los consagrados modernos
sobre los nuevos valores.

¢. Prioridad de los nuevos géneros (autoayu-
da, facilitadores de los conocimientos, ma-
nuales).

o diplomado y, ademads de la traduccion, se dedica a otras activi-
dades, entre las que destacan la ensenanza media o universitaria
o la creacion literaria», Libro Blanco de la Traduccion en Espana,

1997, p. 89.



5. La devaluacion de la traduccién
editorial

Esto lleva consigo la devaluacion de la traduc-
cion en el sentido mds moderno, mas inmedia-
tamente presente. El giro que se estd producien-
do arranca de una necesaria acomodacion que
supere los determinantes aludidos, que no los
ignore, pero que no se subordine a ellos.

Se presenta aqui una tension que es trasun-
to de la anteriormente mencionada: la que hay
entre el valor atribuido a la traduccion, segin
su intercambio en el mercado (valor de merca-
do), frente al valor que le confiere el cuidadoso
trabajo realizado por quien traduce (valor en si,
valor de uso, valor por el trabajo empleado).

¢Como hacer para aproximar estos extremos?
De esta Encuesta y de otros datos secundarios
parece desprenderse la idea de que la traduc-
cion en el mas amplio sentido de la palabra ha
entrado en una variedad de formas (la de libros
es so6lo una) y de modalidades de pactos y pres-
taciones (las traducciénes on line, por emblema-
tizar) que hacen dificil encontrar un punto de
equilibrio que ya no es el que divide traduccion
literaria / traduccién técnica o comercial, sino
que debe tener en cuenta mas ejes, mas polos y
mas facetas.

En este punto de equilibrio radica la aporta-
cion de los andlisis de la Encuestay de las opi-
niones de los profesionales encuestados: aque-
llos que, en su vida profesional, han traducido
por lo menos un libro. Estos son conscientes
de que su tarea se podria incluir en el elenco de
las artesanias: tiene un valor <dncalculable», no
traducible inmediatamente a un precio. Pero el
oficio de traducir esta sometido —y no es tri-
vial destacarlo— a unas determinadas reglas de
mercado. La disociaciéon que quien traduce sien-
te entre su remuneracion y su autoestima forma
parte de lo que hay que dilucidar con la mayor
precision y urgencia.

El interés del estudio que nos ocupa radica
en que, basandonos en datos construidos a par-
tir de este cuestionario a los traductores, propor-
ciona un diagndstico de la situacion.

6. La desproteccion juridica

Un elemento importantisimo —como aparece en
la cuarta parte de esta encuesta y se muestra ana-
liticamente en este informe— es no soélo la con-
tradictoria valoracion de la profesion, en realidad,

Estudio

devaluacion del oficio y de las condiciones la-
borales y materiales de quienes lo ejercen, sino
el irregular cumplimiento del marco juridico que
otorga la Ley de Propiedad Intelectual.

En efecto, los complicados procedimientos
de defensa y resolucion de conflictos agravan la
desproteccion del traductor.

Los boletines y revistas de las asociaciones de
traductores abundan en casuistica —ante la que
cabe notar la sensibilizacién cada vez mas firme
y decidida— de este género.

Como el profesor Carbajo de la Universidad de
Salamanca precisa, en este mismo Libro Blanco:

En definitiva, aunque la Ley establece
mecanismos concretos de tutela del autor vy,
por tanto, del traductor, y parte siempre del
principio pro auctoris (in dubio pro auctore)
en las relaciones contractuales con el editor,
el traductor debe estar siempre alerta a la hora
de pactar con los editores. El desarrollo de la
sociedad de la informacion y, en particular,
la inminente consolidacion del libro electro-
nico, exige una nueva configuracion contrac-
tual de las relaciones entre autores y editores
sobre nuevas bases, contemplando ademas de
forma especifica a los traductores.

7. Diagndstico, prondstico, tratamiento

El establecimiento del contorno de la realidad
objetiva no se queda en la presentacion de los
datos. Se necesita también, a través de las cues-
tiones explicitamente dirigidas a ello y de la
convergencia de otras preguntas mas indirectas,
precisar el estado de la profesion en términos
subjetivos.

Pues qué nos sucede, qué podemos hacer,
como lo ponemos en marcha, son cuestiones que
el propio gremio de los traductores tiene entre
manos y ha mostrado a través de sus respuestas
a este cuestionario.

La importante cuestiéon que subyace en este
estudio es que, conociendo las bases objetivas,
los procesos concretos de la practica de la tra-
duccién, podemos establecer cudles son los li-
mites reales (sistémicos, si se quiere) de las ex-
pectativas, motivaciones o frenos del colectivo
que traduce.

Esa es la base del verdadero plano de la in-
tervencion que de este estudio se desprende.
Esa es la pretension de este Libro Blanco de la
traduccion editorial en Espaiia.
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La encuesta
a traductores

Los materiales de este informe tienen una doble
fuente: los datos de la Encuesta y las informacio-
nes complementarias.

1. Los datos de la encuesta® responden a los
objetivos del colectivo de traductores y a
su problemadtica especifica en el curso pre-
sente 2009-2010.

2. Los datos complementarios o secundarios
(en la medida en que no se producen en
este proceso sino que se encuentran ya
establecidos por trabajos anteriores) pro-
ceden de diversas fuentes: encuestas o es-
tudios anteriores’.

8 Esta encuesta a traductores, con vistas al segundo Libro Blanco de
la traduccién editorial en Espafia, ha sido realizada por el Instituto
DYM, Market Research, en junio-julio de 2009.

° Miguel Martinez Lage, «Una apuesta obligada. Esbozo de un Libro
Blanco de la traduccién». Vasos Comunicantes, n® 4, 1994-1995,
pp. 29-33. Arturo Rodriguez Morato, La problemdtica profesional
de los escritores y traductores. Una vision sociolégica, ACEC, 1997.
Julia Escobar, Aproximacion a la situacion actual de la traduccion
y la interpretacion, Instituto Cervantes, Madrid, 1993.

De gran importancia, a este respecto, son las
publicaciones propias'® de las asociaciones de
traductores. En ellas se crea un estado de opi-
nion muy contrastado y se elaboran y formulan
cada vez con mas claridad las reivindicaciones y
carencias, asi como los recursos que se presen-
tan al colectivo.

Asimismo, gracias al trabajo en colaboracion
con sus homologas europeas, las asociaciones
informan de la situacion internacional de la tra-
duccion de libros y sitian dentro de ese mar-
co el desempenio del oficio en Espana; ahi se
percibe la abundancia de rasgos comunes, por
encima de las bardas de la parroquia, de cada
estado o nacion'.

° Especialmente las Memorias Anuales de ACE Traductores y su
revista Vasos Comunicantes; en ambas se detallan los problemas
concretos de la realidad espafiola y las relaciones, encuentros y pro-
blematicas internacionales del gremio de la traduccién en Espafia.

" \Véase el informe del CEATL (Consejo Europeo de Asociaciones de
Traductores Literarios), Estudio comparativo de los ingresos de los
traductores literarios en Europa, Holger Fock, Martin de Haan, Alena
Lhotova, Bruselas, 2007-2008 en www.acett.org y www.ceatl.org.
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Destacamos esta doble fuente porque en el
andlisis de los datos de la Encuesta como tal y su
proyeccion seran de suma utilidad los contrastes
con los elementos ya producidos o de caricter
secundario. Necesariamente se tienen en cuenta
las modificaciones que se han operado respecto
de la realidad recogida en el LBTE97.

Para una vision de conjunto, detallamos a
continuacion la ficha técnica de la Encuesta 'y de
la aplicacion del cuestionario. Este cuestionario
se presenta en el ANEXO 1.

Estudio cuantitativo web line (encuesta realizada mediante pagina web

TIPO DE ESTUDIO o
de acceso restringido).

Base de datos de traductores miembros de la entidad de gestion CEDRO

UNIVERSO 0 asociados de ACE Traductores, ACEC, EIZIE, APTIC, ASETRAD y AGPTI.

Traductores de libros (uno como minimo) incluidos en las bases de datos

UNIVERSO EFECTIVO ) )
anteriormente citadas.

614 encuestas completas obtenidas tras un envio a los 3167 traductores

MUESTRA EFECTIVA asociados a CEDRO en la fecha.

A través de un cuestionario estructurado administrado mediante una pagina

RECOGIDA DE INFORMACION WEB.

ERROR MUESTRAL +/- 4,03%, con un nivel de confianza del 95,5%.

Entre el 18 de junio y el 5 de julio de 2009.

TRABAJO DE CAMPO Se enviaron dos recordatorios: el 24 de junio y el 1 de julio de 2009.

PROCESO DE DATOS Realizado por el departamento de Proceso de Datos de Instituto DYM.

REALIZACION DEL INFORME Departamento Técnico Cuantitativo de INSTITUTO DYM.

Cuadro 1. Ficha técnica de la encuesta.

Los datos de la Encuesta se analizan y se pre-
sentan en cuatro apartados que coinciden con
los del LBTE97:

1. Perfil de la profesion

2. Actividad profesional

3. Asociaciones profesionales
4. Condiciones de trabajo



1. PERFIL BASICO: QUIEN TRADUCE,
QUE RECURSOS TIENE, COMO
EJERCE SU OFICIO

El primer dato destacable es la composicion del
colectivo que traduce libros.

La reticula que sirve para establecerlo son las
614 encuestas completas'? obtenidas del envio a los
3.167 traductores asociados a CEDRO en esa fecha.
Estas nos han permitido establecer con claridad el
punto de partida.

Interesa precisar quiénes son, qué composi-
cion tiene el colectivo en cuanto a diferencias
de edad, de género, de cualificacion académica
y de recursos con los que cuenta a la hora de
incardinarse en el oficio de la traduccion.

La composicion del colectivo se distribuye en
la siguiente proporcion.

Por géneros:

Cuadro 2. Composiciéon de la muestra por géneros.

Segin los datos de estudios mds recientes
que el LBTE97, se percibe una tendencia clara a
este proceso de incremento del sector femenino.
Sin que tal factor tenga una importancia ontolo-
gica®, es interesante tenerlo en cuenta para su-
mar rasgos al perfil de la traduccién presente.

2 Téngase en cuenta que el LBTE97 trabajé con un censo de 865
traductores, con un censo real de 670, de los que se reciben 270
encuestas (que suponen un 41% del universo real de traductores).
Con 83 variables, y cuatro apartados: (1) perfil basico, (2) actividad
profesional, (3) asociacionismo y (4) relaciones contractuales y
econdmicas. LBTE97, p. 26.

2 Estd claro que en el plano principal de este Estudio para el Libro
Blanco, los elementos méas importantes los aportan las condiciones
juridicas y précticas del oficio, no si hay muchas mujeres y menos
varones. Culturalmente, en cambio, puede tener mayor interés.

Estudio

De los nuevos profesionales que han pasa-
do a engrosar las listas de traductores literarios
en los ultimos siete anos, la gran mayoria son
mujeres jovenes residentes en Cataluna con pre-
paracion universitaria, lo que indica un proceso
de feminizacion de la actividad traductora y una
profesionalizacion mds acentuada'.

Por edades:
HOMBRE MUJER
Base: 282 332
Total entrevistas % %
Menos de 26 afios 0,7 1,2
De 26 a 35 afios 1,3 28917
De 36 a 45 afios 32,6 274
De 46 a 55 afos 270 259
De 56 a 65 afios 19,9 13,9
Mayor de 65 afios 8,5 274
Media de edad 486 1 43,9

Cuadro 3. Composicion de la muestra por edades y géneros.

Esta composicion consolida dos factores sin
duda relevantes para entender las peculiaridades
del colectivo: mayor feminizacion de la profe-
sion y envejecimiento relativo de ésta.

a) mayor feminizacién de la profesion

Lo que supone un relativo encuadramiento en
los colectivos que obedecen al rétulo ildlogos,
intérpretes», con el consiguiente etiquetado de
«profesion mas bien femenina».

El perfil de final de los noventa nos presen-
taba un constructo-tipo en el que los varones
llevaban la voz cantante; en el presente, femini-
zacion de la traduccion implica también, como
indicamos anteriormente, atomizacion, tecnifica-
cion y etiquetado junto a la demanda y la oferta
de intervenciones «no necesariamente literarias».

“ Maria Mercedes Enriquez Aranda, La recepcion de la poesia de
John Keats a través de sus traducciones al espariol en el siglo
XX Tesis doctoral, Universidad de Méalaga, 2005, resefia y analiza
las Ultimas tendencias a partir de los trabajos de ACE Traducto-
res: LBTE97; Catalina Martinez Mufioz «La traduccién de libros en
Espafia», Vasos Comunicantes, 22, pp. 94-102 y el estudio de ACE
Traductores (2003).
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b) envejecimiento relativo de ésta

Esto con respecto a los datos del Libro Blanco
de 1997, en los que se afirmaba que el traductor
mayoritariamente: Es hombre y tiene entre 36 y
65 anos». Esto implica, a la luz de nuestros datos
actuales, que el «envejecimiento» afecta mas al
grupo de los varones.

Es enormemente significativo que el rango
de las traductoras de 26 a 35 anos triplica el
equivalente de los varones (con la consiguiente
realidad de que este grupo se puede decir que
es el presente y el futuro de la profesion). Si su-
mamos datos, vemos que la juvenilizacion de las
mujeres compensa la veterania de los varones.

Cuadro 4. Estratificacion de las edades.

Los segmentos medios son proporcionalmen-
te mas numerosos, lo que abona la relativa pola-
rizacién (48% de mas de 45 anos) frente al seg-
mento de 36-45 anos, que alcanza practicamente
un 30% (el mayor porcentaje de un segmento).

Por niveles de formacion:

Cuadro 5. Niveles de formacién.

El 87,3% tiene una licenciatura y un 50,3%
tiene, ademds, una titulacion superior a ésta, con
lo que se aprecia una cualificacién notable que

no era tan acusada en etapas anteriores (LBTE97,
ACE Traductores 2003).
Tres factores intervienen aqui:

1 Las promociones de titulados en las Facul-
tades de Traduccién e Interpretacion, cada
Vez mas nUMerosas.

2 La mayor dedicacion a la especializacion
académica por necesidades de competen-
cia (y aun competitividad) segin la menta-
lidad dominante.

3 La mayor dedicacién a los estudios especia-
lizados por aplazamiento en la entrada en
el mercado de trabajo.

Observemos que se vuelve a corroborar la idea
del «cluster (o amalgama) traduccion+interpreta-
cion+filologias que ampara a la totalidad intuiti-
va del colectivo traductor, tal como quedd de
manifiesto en las autoimagenes de investigacio-
nes anteriores y de la misma clasificacion de
profesiones del INE.

Cuadro 6. Titulaciones desde las que se accede a la traduccién de
libros.

Traduccion e Interpretacion suman casi el 50%
(aparecen separadas en las respuestas, ya que no
siempre se refieren a titulaciones espanolas) y
en segundo lugar aparecen las diversas filologias
(un total del 36,3%). Pero también es interesante,
ademas de la formacién académica de origen, se-
falar desde donde acceden al oficio. De hecho,
a la hora de calibrar de donde vienen quienes se
dedican a la traduccion en estos momentos, se
presenta este perfil de profesiones afines. Dato
que nos introduce en la siguiente categoria de
identificacion:



Por ejercicio de la profesion:

Cuadro 7. Diversas actividades profesionales que se compaginan
con la de traductor de libros.

Resulta, pues, relevante, sumar a la cualifica-
cion académica el desempeno profesional en
otros oficios que no son estrictamente el de tra-
ducir libros. Aqui se percibe claramente el peso
de los traductores que son también profesores
de bachillerato, nada menos que un 40%, a lo
que se suma el 16% de profesores universitarios
para darnos un 56% de docentes; tras la creacion
literaria, a la que se dedica un destacable 28%,
aparecen las actividades editoriales diversas, que
suman un 22,3%.

Recapitulando, resulta un dato de suma im-
portancia, para la cualificacion general del co-
lectivo, el grado de dedicacion a la traduccion
en general, no sélo de libros. Y aqui sigue sien-
do relevante el relativamente escaso nimero de
traductores en exclusividad.

Cuadro 8. Dedicacion en exclusiva a la traduccién en general.

LB LB I
Base: 274 614
Total entrevistas (%) (%)
Exclusiva 25,2 3751
No exclusiva 74 62,54

Cuadro 9. Evolucion del grado de exclusividad.

Estudio

Este 37,5% de dedicacion en exclusiva a la
traduccion de todo tipo es indicio no sélo de la
composicion de este sector de poblacion activa,
sino de su conciencia gremial o, mas directa-
mente, profesional. La elaboraciéon de una iden-
tidad propia, la elaboracion de reivindicaciones
acerca de las condiciones de trabajo y las expec-
tativas de mejora se ven condicionadas por el
grado de dedicacion.

Igualmente nos sirve para decidir sobre el
tipo de sujetos que forman el colectivo de tra-
ductores saber el tiempo que llevan en él. El
dato de la antigtiedad en el ejercicio de la pro-
fesion resulta importante por indicarnos, junto
con los rasgos anteriores, el estilo objetivo de
quienes ahora pertenecen al gremio.

En datos absolutos (sin distinguir ente las va-
riables establecidas de edad, sexo, lugar, estu-
dios o cualificacion), ésta es la distribucion por
anos de ejercicio profesional:

Cuadro 10. Afios de antigliedad como traductor de libros.

Lo que corrobora en cierta forma el factor de
relativo envejecimiento de un sector importante
(dato anteriormente senalado) y también la pre-
sencia de un nuevo sector que comienza mas
pronto y con mas preparacion especifica.

Se ve mejor si se comparan datos de las dos
encuestas, la actual y la del LBTE97.

En la pagina siguiente, el doble cuadro que
cierra esta serie nos muestra la comparacion es-
tructural, teniendo en cuenta la transformacion
operada a lo largo de los ultimos afios.
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LB LB
Base: ‘ 274 (%) 614 (%)
Total entrevistas
Menos de 10 Afios 303 4361
Maés de 10 Afios 67,2 56,4 1

Cuadro 11. Antigiiedad en la profesion. Comparativa 1997-2008.

HOMBRE MUJER
Entrevistas por sexo 282 (%) 332 (%)
Menos de 10 Afos 33,7 5211
Mas de 10 Afios 66,3 4791

Cuadro 12. Relacién entre la antigliedad y el género.

que los miembros del colectivo tienen y repre-
sentan en su ejercicio®.

Cuadro 14. Régimen fiscal de quien traduce libros.

El segundo cuadro nos presenta las diferen-
cias de género, lo que hace mas completo el
conjunto de rasgos del diagnostico inicial.

EXCLUSIVA  NO EXCLUSIVA
Entrevista o
por dedicacién 230 () 384 (%)
Menos de 10 Aios 40,0 458
Mas de 10 Afos 60,0 54,2

Cuadro 13. Relacion entre la antigliedad y el grado de dedicacién.

Hay un incremento de la franja de menos de
10 anos de oficio. Y ésta se da principalmente
en las mujeres. Como luego veremos, se puede
atisbar aqui la mayor feminizacion de quienes
estudian en las Facultades de Traduccion e In-
terpretacion y se van incorporando al colectivo
de profesionales.

La mayor exclusividad relativa de los que lle-
van mas de diez anos de profesion tiene que ver
con el ejercicio de las «otras profesiones» resefia-
das vy, sin temor a equivocarnos, con la presion
diversificadora de la oferta, la devaluacion rela-
tiva de las condiciones de trabajo y el aplaza-
miento de ingreso en toda profesion.

A estos perfiles sobre la composicion del
oficio de traductor cabria anadir uno mas que
completa su desemperio: su régimen laboral o,
con mas precision, su régimen fiscal. Este de-
talle, que pertenece al desempefilo mas que a
un perfil estatico, tiene el valor de redondear la
respuesta a la pregunta de quiénes son y cémo
son quienes traducen.

El cuadro de datos sobre el régimen fiscal de
los traductores permite completar el perfil de dedi-
caciones, es decir, el grado de profesionalizacion

HOMBRE MUJER
Entrevista por sexo 282 332
(%) (%)
Auténomo 39,7 578 1
No auténomo 60,3 4221

Cuadro 15. Régimen fiscal por géneros.

Como se puede ver, el primero divide en dos
mitades la pertenencia al régimen de auténomos
de la Seguridad Social. Lo que indica, si recoge-
mos perfiles anteriores (aunque no haya existido
esta doble pregunta tan directa), que hay un incre-
mento de la voluntad de profesionalizacion, que se
puede observar en el recorrido porcentual que
va de un 30% de dedicacion exclusiva al oficio de
traducir y que llega casi un 50% de adscripcion
con autonomia en el ejercicio de la profesion.

Esta voluntad de profesionalizacion tiene un
cierre o barrera en el caso de los varones (cerca
del 40%) por razon de la coexistencia con otros
trabajos, mientras que el porcentaje de traductoras
(cerca del 60%) se explica por una incardinacion
mas activa en el oficio. Este incremento del por-
centaje de las mujeres es relevante.

8 No hay que olvidar que los datos obtenidos en relaciéon con el régi-
men fiscal son de cardcter general y no tienen en cuenta el concepto
por el cual el trabajador esta dado de alta como auténomo; como se
ve en este Libro Blanco, la gran mayoria de los traductores de libros
compaginan esta actividad con otras, lo que da lugar a una prolija
casuistica de circunstancias laborales.



Como son quienes traducen en la actualidad

Para concluir este primer apartado, comparemos
dos enunciados sintesis, de los dos estudios an-
teriores y veremos claramente las mutaciones
principales que se han operado en el colectivo
de la traduccion:

A. &El perfil tipo predominante de la profesion
de traductor viene definido por los siguien-
tes rasgos: reside en Catalufia o Madrid, es
licenciado, doctor o diplomado y, ademas
de la traduccion, se dedica a otras activi-
dades, entre las que destacan la ensefianza
media o universitaria o la creacion literaria»
(Libro Blanco de la Traduccion en Espa-
nia, 1997).

B. <A grandes rasgos, los traductores de libros
en Espana suelen responder a un perfil muy
concreto. Solo el 45% del colectivo se dedi-
ca a la traduccion de libros. La mayoria, son
mujeres menores de 35 afos y residentes en
Cataluna. El 55% restante compagina la acti-
vidad traductora sobre todo con la docencia
de nivel superiory la creacion literaria. E1 72%
de los traductores de libros ejercen su profe-
sion con antigiiedad igual o superior a siete
afios» (informe de ACE Traductores, 2003).

Segun esto, los datos de la encuesta, re-
levantes a la hora de establecer las bases de
este nuevo Libro Blanco de la traduccion
editorial en Esparia, nos indican estos ras-
gos de identificacion:

1. La distribucion por sexo se inclina lige-
ramente hacia el género femenino.

2. La edad media del colectivo de traduc-
tores es de 46 afios, siendo significativa-
mente mas elevada entre los hombres
que entre las mujeres.

3. Mas de la mitad de los entrevistados se
hallan en los segmentos de mediana
edad, que comprenden de los 36 a los
55 anos.

4. Mas del 90% de los traductores cuenta
con estudios universitarios, ya sean de
grado medio o superior, y un porcentaje
superior al 50% ha complementado sus
estudios universitarios con posgrados o
doctorados.

5. La gran mayoria de los traductores entre-
vistados son de nacionalidad espafola,

Estudio

frente al 15% de otras nacionalidades.

6. Menos del 40% de los traductores se de-
dica exclusivamente a la traduccion. El
resto cuenta con otro tipo de ocupacio-
nes profesionales complementarias.

7. Entre las profesiones asociadas a la tra-
duccion destacan la docencia, la crea-
cion literaria y las actividades editoria-
les.

8. Se ha incrementado la profesionaliza-
cion en régimen de autbnomos. Sobre
todo en las mujeres (60%) frente a me-
nos de un 40% en los hombres.

2. ACTIVIDAD PROFESIONAL:
COMO TRABAJAN

Si los personajes de una escena o de un relato
se definen mas por lo que hacen que por lo
que dicen que son, eso mismo ocurre con los
traductores.

Esa dualidad o desajuste imaginario entre lo
sublime de la tarea de la traduccion de obras
literarias y la escasa apreciacion practica (en las
condiciones de trabajo, la aplicacion de la legis-
lacion vigente, la remuneracion) que lo convier-
ten en una tarea apenas cualificada en su valor
de cambio, se da en lo concreto del modo de
trabajar.

A. Tipos de traducciones

Para empezar, porque el colectivo de traducto-
res —nos referimos ahora a todo tipo de traduc-
cibnes— presenta diferencias y diversidades de
desemperio que son una de las fuentes de las
desigualdades en la apreciacion y en la conside-
racion; el traductor adquiere su perfil y densidad
especificos a partir del hecho de traducir unas
€Osas y no otras.

Por eso, este apartado de la profesion en ejer-
cicio parte de una tipologia de las tareas de la
traduccion.

Ademas de las cualidades de exclusividad y
de compatibilidad con otros oficios (ya expresa-
das y analizadas), la diferencia la marca el tipo
de traducciénes efectuadas.

La pregunta de la Encuesta sobre qué tipos
de traduccion se han realizado a lo largo de la
actividad profesional arroja los resultados que
podemos observar en el cuadro 16.
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Cuadro 16. Tipos de traducciénes efectuadas a lo largo del desem-
pefio de la profesion.

Si analizamos estos porcentajes, vemos que
la misma heterogeneidad de las respuestas que
se ofrecen, lejos de presentar desorden de cate-
gorias, responde muy bien a la heterogeneidad
que se encuentra en el oficio.

Veamos primero el dato global de los perfi-
les, en los que se encuadra el sentido general de
esta encuesta:

*So6lo han traducido libros: 33,6%
*Se han dedicado a varios tipos de traduc-
cion: 66,4%

Una tercera parte del colectivo que traduce
Unicamente ha traducido libros a lo largo de su
vida profesional, dato que es parangonable al
porcentaje (37%) de personas que se dedican
en exclusiva a la traduccion en el momento de
la encuesta.

Solo traduccion» y «solo libros» es cosa de una
tercera parte del colectivo, datos estos de suma
importancia para el diagnostico de la situacion y
para la articulacion y canalizacién de las reivin-
dicaciones y mejoras propuestas.

Si recorremos la diversidad, heterogeneidad
propiamente hablando, nos encontramos con
que la traduccion comercial —aquella que se
realiza para agencias o clientes directos y no ge-
nera derechos de autor— se lleva el porcentaje
mads alto (40%), como una clara presencia de la
demanda interna de pluralidad, de diversifica-
cion de riesgos. Quien traduce puede tener in-
clinacion vocacional por la traduccion de libros

—obras literarias, artisticas o cientificas, tal como
define la Ley de Propiedad Intelectual—, pero la
presiéon de la oferta y la necesidad de variacion
de la adecuacion a ésta lo lleva a no descartar,
sino al contrario, potenciar la traduccién comer-
cial.

El genérico «otros tipos» (35,5%) que aparece
en esta Encuesta hace referencia a la tendencia ya
sefalada de la aparicion de los nuevos soportes:
ésta es tendencia creciente (radicalmente novedo-
sa, si se compara con la realidad del anio 97)%.

La traduccion de prensa supera los datos de
la encuesta anterior y la hace homogénea con
los niveles de los traductores metropolitanos
(Madrid, Barcelona) de entonces.

Hay que senalar dos formas de traduccion
que tienen presencia destacada en esta respues-
ta: la presencia de la interpretacion junto a las
formas de traduccién escrita —se podria hablar
de un predominio de la traduccion escrita, pero
el porcentaje del 23,1% no deja de ser significa-
tivo—; la otra es la traduccion jurada, que re-
quiere cierto grado de profesionalizacién y espe-
cializacién (desde la misma ocupacion formativa
0 académica) y, aunque estd mejor remunerada,
resulta menos valorada o menos gratificante.

La sintesis de esta tipologia es tajante: Uni-
camente el 37,5% se dedica en exclusiva a la
traduccion en términos generales. Y de ese gru-
po, el 13,4% dedica toda su actividad laboral
a la traduccion de libros, aunque sélo el 6,8%
ha podido dedicarse a traducir sélo libros a lo
largo de su carrera profesional, mientras que el
30,6% de ese mismo grupo ha hecho traduccio-
nes de todo tipo.

Asi que traducir sélo libros es cosa de una
minoria dentro de los que se dedican en exclu-
siva a la traduccion; es mas numeroso el grupo
que solo ha traducido libros entre aquellos que
lo han compaginado con otra actividad profesio-
nal distinta.

Con lo que el perfil resultante es el de un
traductor no exclusivo como el mds dedicado a
la traduccion de libros.

Esto es lo que se puede matizar analiticamen-
te con el siguiente cuadro de conjunto:

Hay mayor nimero de personas (26,7%) que

® «Gran parte de los traductores literarios se ve obligada, sin
embargo, a diversificar su actividad traductora y simultanearla con
otros tipos de traduccién, puesto que son mas elevadas las tarifas
que perciben... [en otros ambitos]y, LBTE97, pp.43-44.
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EXCLUSIVIDAD PROFESIONAL Y TIPOS DE TRADUCCIONES EFECTUADAS

Cuadro 17. Exclusividad profesional y tipos de traducciones.

han traducido sélo libros precisamente en el grupo
que no se dedica exclusivamente a la traduccion.

Constatamos que la traduccion editorial no
tiene un lugar prevalente.

Si relacionamos este dato con los anos de an-
tigliedad, ya presentados al final de la parte 1
(Perfiles), nos encontramos con que la dedica-
cioén exclusiva aparecia en los varones mayores
y la traduccion mas variada en las mujeres com-
parativamente mas jovenes.

Este campo diverso, aparentemente contra-
dictorio —realmente diverso por razones de la
misma oferta y por las condiciones de empleo
en el sector— se concreta y se ancla mas em-
piricamente si recorremos la diversidad de las
editoriales.

La editorial supone el lugar de encuentro de
la oferta y la demanda de la traduccion. Como
en el caso de la edicion de originales, la plani-
ficacion actual de las ediciones sufre cambios
notables, de entre ellos los siguientes, desde el
punto de vista estructural:

1. La presion de la «venalidad» de las obras. La
primacia del marketing y del superventas»
como modelo de edicion en las editoria-
les mayoritarias y de mayor volumen de
negocio.

2. La reduccion de las tiradas de los libros
que pudieran ser mds propios del trabajo
de traduccion literaria, con la consiguiente

mengua de notoriedad, creacion de publi-
cos, obtencion de beneficios.

3. La fugacidad del mismo objeto libro, que
en el plazo a veces de 5 afios pasa a ser
saldado o destruido por problemas de al-
macenamiento.

4. La futura coexistencia del libro en papel
con la edicion electronica que, si bien pa-
rece no afectar directamente al oficio del
traductor, por su trasformacion radical del
objeto libro no dejara de redundar en la
mutacion editorial del lugar del traductor.

Asi pues, scudl es la vinculacion de los tra-
ductores con las editoriales?

* El primer rasgo es una fuerte dispersion en
cuanto a la relacion editorial.

* El segundo es una fuerte desigualdad entre
traductores.

La pregunta sobre con cuantas editoriales se
trabajo en el afio estudiado arroja el dato de que
el 55% traté con dos o mas editoriales y casi el
17% no trabajé con ninguna: no hay exclusivi-
dad, hay discontinuidad en el trabajo y una dis-
minucion y fluctuacion de la oferta en el sentido
ya presentado.

Los datos se desglosan como sigue:
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Cuadro 18. NUmero de editoriales para las que se tradujo en 2008.

* La media de editoriales por traductor fue
de 2,35.
* El 16,9% declara que no ha trabajado para
ninguna editorial ese ano.

Constatamos los siguientes datos y sus ex-
plicaciones correspondientes si nos atenemos a
los indicadores concretos que detallan la rela-
cién con las editoriales: nimero de libros tradu-
cidos, los idiomas y los ingresos que reporta su
trabajo.

B. El namero de libros traducidos en un ano:

A partir de los datos que muestra el cuadro 19,
agruparemos a los traductores en cuatro catego-
rfas de andlisis en funcion de los libros traducidos
anualmente, segin podemos ver en el cuadro 20.

Cuadro 19. Numero de libros traducidos en 2008.

De donde se desprenden dos datos impor-
tantes:

1. Mas de la mitad (el 56%) no supera los 2
libros anuales (indicador de escasa profe-
sionalizacion); frente a ello, el 43% supera
los 3 libros anuales. Estos dos datos son in-
dicio de una polarizacion entre los profe-
sionalizados y los traductores ocasionales.

2. Una media de libros traducidos suficiente-
mente razonable (4,05 libros por traductor
y ano), que se suma a los indicadores de
voluntad de un ejercicio profesional de la
traduccion.

Si detallamos por categorias (edad, género,
régimen fiscal, anos en ejercicio) aparecen estas
caracteristicas del oficio:

o aowemoveumos T wearewrce
TRADUCTORES INTENSIVOS 16,8% > 5 libros 9,77 libros
TRADUCTORES FRECUENTES 271% 3 -5 libros 3,77 libros
TRADUCTORES MODERADOS 33,9% 1- 2 libros 1,44 libros
TRADUCTORES ESPORADICOS 22,3% 0 libros —

Cuadro 20. Tipos de traductores, nimero de libros y media anual.



* Los de 35 a 55 afios acumulan las tasas mas
altas de intensividad (37%-31%).

* Las mujeres abundan mas en el tipo inten-
sivo, 59,2%, en tanto que los varones sélo
alcanzan el 40%.

e Los auténomos son mas intensivos (76%),
en tanto que los no auténomos son los mas
esporadicos (69%).

* Los que llevan de 11 a 20 afios como tra-
ductores son los mas intensivos (38%).

Existe un punto de referencia para evaluar
estos datos propios de la encuesta: éste consiste
en hacer una proyeccion respecto al conjunto
del curso vital de los profesionales. Por eso, la
cantidad de libros traducidos a lo largo de la vida
profesional y su distribucion permiten corrobo-
rar los datos anteriores. El primero es la polari-
zacion:

Cuadro 21. Libros traducidos durante la carrera profesional.

La polarizacion anual antes sefialada (56% fren-
te al 43%), leida desde la proyeccion de la vida
profesional, se incrementa (67% frente al 33%).

El segundo rasgo, aparentemente disociado,
pero que en realidad corrobora el anterior”, es
la dispersion.

* Existe gran dispersion en lo que respecta al
nimero total de libros traducidos.

7 |a dispersion se pone de manifiesto si se toma atomizado, singulari-
zado el nimero de libros. La polarizacién destaca cuando se suman
las magnitudes teniendo en cuenta la frontera de los 25 libros.

Estudio

e La media total resultante es de 37,06 libros
(hay que tener en cuenta la existencia de
una alta desviacion tipica).

* Un tercio de los traductores ha trabajado
en mas de 25 libros a lo largo de su carrera
profesional.

C. Idiomas de partida y de llegada:

Cuadro 22. Traduccion por idiomas de partida.

En porcentajes, el mapa de los idiomas de
partida habituales entre los traductores de libros
es el siguiente:

Cuadro 23. Ndmero de idiomas de partida.

Revisando los idiomas de partida y las pro-
porciones, tenemos que:

* La mayoria de los traductores comparte
como principal idioma de partida el inglés,
seguido, a bastante distancia, del francés.

* Castellano, cataldn, italiano y aleman obtie-
nen porcentajes situados entre el 15% vy el
30%, mientras que del resto de los idiomas
traducen menos del 5% de los traductores.
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* 2 de cada 3 traductores declaran tener mds
de un idioma de partida. El porcentaje de
aquellos que superan los 2 idiomas de par-
tida se sitia por encima del 35%.

* Los perfiles de llegada marcan una fuerte
polarizacion del castellano (88,9%) y el ca-
talan (2,6%).

El ndmero de idiomas de llegada es el si-
guiente:

Cuadro 24. Idiomas de llegada.

* Para la inmensa mayoria de los traductores
56 el principal idioma de llegada es el caste-
llano. El catalan destaca en segunda posi-
cion pero con un porcentaje ya inferior al
25%.

* Al contrario de lo que ocurria con el idioma
de partida, los traductores tienen mayorita-
riamente (68,2%) un solo idioma de llegada
y son escasisimos los casos que declaran te-
ner 3 o mds.

De los elementos anteriores se desprende la
siguiente correlacion que completa el perfil de
los traductores:

* La principal combinacion de idiomas de
partida y llegada es inglés-castellano. Mas
del 60% de los traductores declara que rea-
liza este tipo de traduccion.

* La segunda posicion la ocupa la combina-
cion francés-castellano compartida por un
porcentaje de traductores superior al 40%.

* El resto de las combinaciones obtiene por-
centajes inferiores al 20%.

Graficamente, éstos son los modos de corre-
lacionarse los idiomas y sus porcentajes:

Cuadro 25. Idiomas de partida y de llegada.

D. Remuneracion. Ingresos anuales.

Estudiemos, en primer lugar, el grado de de-
dicacion a la traduccion de libros:

Cuadro 26. Porcentaje de la actividad laboral dedicada a la traduc-
cion de libros.

De la actividad laboral dedicada a la traduc-
cion de libros, tan solo el 13,4% de los traductores
declara que la totalidad del tiempo de su activi-
dad laboral remunerada es ocupada exclusiva-
mente por este menester.

Casi la mitad de los traductores (45,1%) dedi-
ca menos del 25% del tiempo total de su activi-
dad laboral a la traduccion de libros.
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Tipo de traductor (por el nimero de libros traducidos al afio)
TOTAL Esporéadico Moderado Frecuente Intensivo

Entrevistas
sor segmento 614 (%) 137 (%) 208 (%) 166 (%) 103 (%)
Menos del 25% 45] 89,8 1 5911 1451 6,81
Entre el 25% y el 50% 19,5 44 26,41 277 1 12,6
Entre el 50% y el 75% 11 364 8,7 15,7 18,4
Entre el 75% y el 100% 10,9 00 291 2291 2231
El 100% 13,4 224 294 19,3 3981

Cuadro 27. Relacion entre el tiempo dedicado a la traduccion de libros y tipo de traductor (por produccion anual).

Porcentaje de ingresos personales provenien-

tes de la traduccion de libros:

* El porcentaje de traductores que declara que

sus ingresos provienen exclusivamente de la
traduccion de libros es inferior al 10%.

* Para la mayoria de los traductores (55%) los
ingresos provenientes de la traduccion de

libros suponen menos del 25% del total
de sus ingresos anuales.

Ingresos por unidad familiar.
Si tenemos en cuenta los ingresos globales del

hogar del traductor, el porcentaje de traductores
que declara que la totalidad de los ingresos de

su unidad familiar provienen exclusivamente de
la traduccion de libros sélo alcanza el 6,2%.
La gran mayoria de los traductores (63,3%)

aporta de su trabajo como traductor menos del

25% del total de ingresos anuales del hogar.

Cuadro 28. Ingresos personales procedentes de la traduccién de

libros.
Tipo de traductor (por el nimero de libros traducidos al afio)
TOTAL Esporadico Moderado Frecuente Intensivo

Base: 614 (%) 137 (%) 208 (%) 166 (%) 103 (%)
Total entrevistas ? ? ? ? °
Menos del 25% 55,4 94217 7501 277 4 871
Entre el 25% y el 50% 14,8 361 15,9 2411 12,6
Entre el 50% y el 75% 8,5 154 431 14,5 16,5 1
Entre el 75% y el 100% "6 001 381 21,7 26,2 1
EI 100% 9,8 074 104 12,0 35917

Cuadro 29. Relacién entre los ingresos personales y tipo de traductor (por produccién anual).
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Tipo de traductor (por el nimero de libros traducidos al afio)
TOTAL Esporadico Moderado Frecuente Intensivo

Base: 614 137 208 166 103
Total entrevistas (%) (%) (%) (%) (%)
Menos del 25% 63,4 9341 86,51 41614 n7 4
Entre el 25% y el 50% 15,0 364 874 247 1 272
Entre el 50% y el 75% 9] 221 291 13,9 23,3
Entre el 75% y el 100% 6,4 00V 1,0 4 9,6 2041
EI100% 6,2 071 1,04 10,2 17517

Cuadro 30. Ingresos familiares y tipo de traductor.

Cuadro 31. Traduccién de libros e ingresos familiares.

Ingresos brutos provenientes de la traduc-
cion de libros

La media de ingresos brutos en 2008 prove-
nientes de la traduccion de libros es de 10.854 €,
pero se observa una gran dispersion segun el tipo
de traductor: la media oscila entre los 496 € de
los traductores esporddicos a los 27.692 € de los
traductores intensivos.

Cuadro 32. Ingresos brutos anuales obtenidos de la traduccion de
libros.

Es interesante atender al detalle segiin los cua-
tro tipos de traductores que utiliza este estudio,
como podemos ver en el cuadro 33.

Que se completan con la distribucion por gé-
nero, régimen, edad y antigliedad:

HOMBRE MUJER
Base: 282 332
Total entrevistas Media Media
Media ||f1/g]re.sos brutos 8886 € 12467 €
traduccioén libros

Cuadro 34. Remuneracion anual por género.

Tipo de traductor (por el nimero de libros traducidos al afio)
TOTAL Esporadico Moderado Frecuente Intensivo
Base: 614 137 208 166 103
Total entrevistas Media Media Media Media Media
Ingresos brutos provenientes 5 g5 ¢ 496 € L 3568€ L 9.962 € 27692 € 1
de la traduccion de libros

Cuadro 33. Remuneracién anual por tipo de traductor.



Donde el dato que destaca es la mayor can-
tidad de haberes medios percibido por las mu-
jeres, que superan a los varones en mas del 20%,
rasgo que se suma a la profesionalizacion y a la
feminizacion del conjunto de las personas que
traducen.

Lo mismo ocurre con el régimen de autono-
mos, en el que destaca también la mayor per-
cepcion media de ingresos entre los autdnomos
(mas del 50% de diferencia) frente a los no auto-
nomos.

p NO
AUTONOMO AUTONOMO
Base: 304 310
Total entrevistas Media Media
Media ingresos
brutos traduccion 14321€ 1 6363 €
de libros

Cuadro 35. Remuneracion anual por régimen fiscal.

En los cuadros siguientes se perciben el peso
de la edad y la veterania en la profesion cuando
se atiende a la media de las remuneraciones.

Estudio
Recapitulando:

e S6lo el 13,4% de los encuestados dedica
toda su jornada laboral a traducir libros.

* No obstante, solo el 9,8% declara que todos
sus ingresos proceden de la traduccion de
libros (asi pues, un pequefio porcentaje per-
cibe algun tipo de renta, jubilacion, etc.).

* Y s6lo un 6,2% declara que mantiene su
unidad familiar (sea ésta la que sea) exclu-
sivamente con los ingresos procedentes de
la traduccion de libros.

e Se trata de traductores con alto grado de
experiencia y dedicacion.

3. ASOCIACIONES PROFESIONALES

De suma importancia para calibrar el grado de
profesionalizacion, la progresiva especializacion
y el reconocimiento del trabajo en cuanto al
cumplimiento de las condiciones legales y de
remuneracion y consideracion social es el tema
de las asociaciones.

La traduccion de libros es una practica solita-
ria, como la misma escritura, que engendra obras

de la traduccién de libros

Edad

TOTAL <36 afios 36-45 aflos  46-55 affos  56-65 afios  >65 affos
Base: 614 134 168 162 102 33
Total entrevistas Media Media Media Media Media Media
Ingresos brutos provenientes 4, ooy e Jos5ey q042€ 9815 € 15899 € 13456 €
de la traduccion de libros

Cuadro 36. Remuneracion anual por segmentos de edad.
Antigiedad como traductor de libros
TOTAL <5afios 6-10 afios 11-20 afios >20 afios

Base: 614 127 141 207 139
Total entrevistas Media Media Media Media Media
Ingresos brutos provenientes gy o 5807 € | 8748 € 10.941 € 17646 €

Cuadro 37. Remuneracién anual por antigtiedad.
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artesanales cuidadosas, que resuelve problemas
de alto calado cultural y civico, ademas de li-
terario, y encuentra su refrendo concreto cuan-
do se hace comunitaria. La recepciéon de apoyo,
contraste, exigencias y medios de resolucion de
problemas es otro nombre de las asociaciones
de traductores.

En las cuestiones relativas al asociacionis-
mo'® la antigliedad de las formas de confede-
racion y apoyo mutuo son tan antiguas como el
mismo oficio y, a la vez, ilustran la dificultad de
integracion de la mayoria del colectivo.

En este punto, los dos datos bdsicos que arroja
la Encuesta son las asociaciones a las que per-
tenecen los traductores y el nimero de asocia-
ciones a las que pertenece cada uno. El primero
indica, junto con datos anteriores, el grado de pro-
fesionalizacion; el segundo, la fiabilidad de ese
contexto elegido y la versatilidad de los traducto-
res individuales.

Los datos globales son rotundos en cuanto
a la proporcion de asociados y la dispersion de
asociaciones.

Se corroboran cuatro factores importantes:

1. Mayoria de traductores asociados (56,9%
frente al 43% no asociados).

2. De entre los asociados, predominio de la
Unica asociacion de traductores de libros
de ambito estatal (ACE Traductores).

3. Pujanza y diversidad de las asociaciones
catalanas.

4. La mayoria de los traductores asociados
solo son miembros de una asociacion; lo
son de dos o mads asociaciones quienes
compaginan la pertenencia a una estatal y
a otra autonémica o bien trabajan en dis-
tintos campos de la traduccion.

Esto es lo que muestra el cuadro 38.

Panorama asociativo en Espana.

Son numerosas las asociaciones profesionales
que acogen a los traductores de libros; la abun-
dancia de asociaciones se explica por la diversi-
dad de criterios aglutinadores:

8 Como ejemplo de la constitucién asociativa del sector, Josep Pefia-
rroja Fa, Historia de los Intérpretes Jurados, ATIJC Asociaciéon de
Traductores e Intérpretes Jurados de Catalufia (pagina web).

Cuadro 38. Pertenencia a asociaciones de traductores.

* Algunas asociaciones retinen a sus socios
en torno a una lengua de llegada (EIZIE,
AELO).

* Otras se definen por un criterio territorial
(ACEC, APTIC, ATG, AGPTI, ASATD).

* O bien por el tipo de traduccién que reali-
zan sus asociados y el marco legal en que
se desempena la profesion (ACE Traducto-
res; Seccion Autéonoma de Traductores de
Libros de la Asociacién Colegial de Escrito-
res de Espafia; asociaciones de intérpretes;
asociaciones de intérpretes y traductores
jurados, etc.).

Cuadro 39. Relacion de asociaciones de traductores a las que per-
tenecen los encuestados

ACE Traductores. Asociacion de ambito
estatal que cuenta con casi 600 asociados traduc-
tores de libros a cualquiera de las lenguas oficia-
les espanolas. Procede de APETI, primera aso-
ciacion de traductores en Espana, fundada en
1955 por Consuelo Berges y Marcela de Juan. En
1983, los traductores literarios socios de APETI
crearon la Seccion Autonoma de Traductores de
Libros como seccion de la Asociacion Colegial
de Escritores (ACE).



ACEC. Associacio Collegial d’Escriptors de Ca-
talunya, redne en una misma asociacion a autores
que trabajan en distintos campos de las letras: escri-
tores, traductores, recopiladores, criticos literarios.
Constituida en 1993 con plena personalidad juri-
dica a partir de una seccion auténoma de la ACE.

APTIC. Associacid Professional de Traduc-
tors i Interprets de Catalunya. Creada en enero
de 2009 a partir de la union de dos asociaciones
generalistas catalanas, TRIAC (Traductors i Inter-
prets Associats pro-Col.legi) y ATIC (Associacio
de Traductors i Interprets de Catalunya); cuenta
con unos 600 socios.

AELC. Associacio d’Escriptors en Llengua Ca-
talana. Es la entidad profesional que retdne en su
seno a los escritores en lengua catalana, asi como
a los traductores al catalan. Fundada en 1977.

ASETRAD. Asociacion Espanola de Traducto-
res, Correctores e Intérpretes creada en 2003. Aun-
que se trata de una asociacion con sus raices en
Espana y acogida a la legislacion espafola, esta
abierta a los profesionales de todo el mundo.

EIZIE. Euskal Itzultzaile Zuzentzaile eta Inter-
preteen Elkartea, Asociacion de Traductores, Co-

rrectores e Intérpretes de Lengua Vasca (1987).

AGPTI. Asociacion Galega de Profesionais da
Traducion e da Interpretacion, creada en 2000.

ATG. Asociacion de Traductores Galegos.

ASATI. Asociacion Aragonesa de Traducto-
res e Intérpretes, creada en 2002.

Estudio

Es interesante atender a la diversidad segin
los rasgos del perfil de traductores ya ofrecido
en el primer capitulo de este Libro Blanco. Asi
se percibe que:

* La proporcion de mujeres asociadas es ma-
yor que la de los varones.

HOMBRE MUJER
Baser 282 % 332%
Total entrevistas
Asociados 482 1 64,57
No asociados 51,81 35,59

Cuadro 40. Asociados y no asociados por género.

* Hay mayoria de asociados entre los aut6-

nomos:
AUTONOMO  NO AUTONOMO
Base: 304 % 310 %
Total entrevistas
Asociados 6911 452 1
No asociados 3094 54,8 1

Cuadro 41. Asociados y auténomos.

* Y mayoria entre los traductores frecuentes
0 intensivos:

Tipo de traductor (por el nimero de libros traducidos al afio)
TOTAL Esporadico Moderado Frecuente Intensivo
Base: _ 614 (%) 137 (%) 208 (%) 166 (%) 103 (%)
Total entrevistas
Asociados 56,9 4319 53,8 6811 64,0
No asociados 43 56,9 1 46,2 3191 35,9

Cuadro 42. Asociados y tipo de traductor.
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* Y también estd mas presente entre los tra-
ductores con mayor grado de exclusividad:

EXCLUSIVIDAD
Exclusivo Exclusivo No exclusivos No exclusivo
TOTAL S ) o .

solo libros varios solo libros varios
Base: o o o o o
Total entrevisias 614 (%) 42 (%) 188 (%) 164 (%) 220 (%)
Asociados 56,9 90,51 7441 3174 546
No asociados 43,0 951 25514 68,31 455

Cuadro 43. Asociados y exclusividad del traductor.

Por el contrario, para calibrar el grado de
asociacionismo profesional:

* No es relevante la edad (en los cinco seg-
mentos que la Encuesta considera).

* Ni la antigiiedad como traductores de libros
(en los cuatro segmentos empleados).

4. CONDICIONES DE TRABAJO

Este apartado es el mas extenso y detallado de la
Encuesta. En él se ha recogido de modo preciso
todo lo relativo a:

* Las condiciones reales del trabajo de la tra-
duccion.

* Los problemas mas frecuentes en el desem-
peno de ese trabajo y la actitud ante esos
problemas por parte del traductor.

Ademas de los perfiles de partida, que per-
miten acotar lo especifico de este momento en
la profesion, y de las condiciones generales del
trabajo y del asociacionismo, el detalle de las
transacciones con las editoriales —el estableci-
miento de las tarifas y el cumplimiento, claro
0 menos transparente, de la detra pequena» de
la normativa vigente— resulta del maximo inte-
rés para completar el diagndstico que pretende
este Libro Blanco de la traduccion editorial en
Espana.

Por ello se ha dividido esta ultima parte en
las siguientes secciones:

A. Relacion contractual
a) Practicas irregulares
b) Derechos de autor y liquidaciones
anuales
¢) Correcciones, derechos morales
d) Datos de tirada
e) Cesiones a terceros

B. Tarifas, sistemas de computo y formas de

pago

a) Tarifas medias

b) Tarifas por lenguas de partida y de lle-
gada

o) Influencia del sistema de computo en
la tarifa

d) Formas y plazos de pago

e) Ayudas y subvenciones

C. Problemas y actitudes

A lo largo de esta secuencia se percibe bien
el estado de la cuestion: practicas no correctas
por parte de algunos editores y pasividad por
parte de un gran nimero de traductores.

Se expone aqui detalladamente la situacion
real, lo que nos permite concebir cudl deberia
ser la situacion ideal, cuyos medios de consecu-
cion se senalan también.

A. Relacion contractual
La relacion entre el traductor y la empresa edi-
torial debe venir regulada por un contrato' para

® \/éase el articulo de Fernando Carbajo en este Libro Blanco.
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Tipo de traductor (por el nimero de libros traducidos al afio)
TOTAL Esporadico Moderado Frecuente Intensivo

Base: . . . ) )
Total entrevistas 614 (%) 137 (%) 208 (%) 166 (%) 103 (%)
No tenia contrato 272 4451 245 1874 233
Contrato para

1 edicién 24,4 24,8 32217 18,7 175
Contrato para

maés de 1 edicién 48,4 3074 433 6271 59,2 1

Cuadro 44. Tipo de contrato segun el grado de dedicacion del traductor.

cada obra traducida, sea estandar —contratos
tipo pactados entre las asociaciones y los edito-
res agremiados— o ad hoc, cuya importancia es
decisiva a la hora de establecer los derechos y
obligaciones del traductor y del editor.

La Ley de Propiedad Intelectual estipula el
campo juridico de rango superior que ampara
y manda en este tipo de contratos exigiendo la
formalizacion por escrito de éstos, asi como un
contenido minimo para que la cesion de dere-
chos a la editorial tenga validez (de conformidad
con el articulo 60 del Texto Refundido de la Ley
de Propiedad Intelectual).

a) Practicas irregulares

En este contexto, la Encuesta interroga a los tra-
ductores sobre su ultima traduccion realizada en
2008 y comienza por arrojar un par de datos de
alcance severo:

* Un 27,2% de los libros traducidos en 2008
carecian de contrato formalizado por es-
crito.

* Este porcentaje se incrementa hasta el
44,5% entre los «raductores espordadicos.

Basicamente, son dos los tipos de contrato
de traduccion en funcién de que sean para una
edicioén o para varias. Por tipos de contrato, el
dato global mas relevante es éste: los contratos
para mas de una edicion suponen el doble de
los realizados para una unica edicion.

Este reparto, en congruencia con los perfi-
les anteriores y con las condiciones generales
de trabajo, nos muestra que los traductores fre-
cuentes o intensivos suelen firmar contratos para
mas de una edicion, con el detalle que observa-
mos en el cuadro 44.

Cuadro 45. Libros traducidos en 2008.

Para pulsar el grado de cumplimiento de la
Ley de Propiedad Intelectual, la Encuesta inte-
rrogaba a los traductores —en relacion con su
altimo libro traducido en 2008— sobre posibles
abusos e incumplimientos de lo establecido por
la Ley a partir de una serie de puntos, todos ellos
preceptivos:

1. Si existia un contrato formalizado por es-
crito.

2. Si el contrato especificaba un plazo de vi-
gencia.

3. Si, en el caso de un contrato para mas de
una edicion, éste fijaba un porcentaje de de-
rechos para el traductor.

4. Si el contrato fijaba un nimero maximo
y minimo de ejemplares que alcanzaria la
edicion o cada una de las convenidas.

5. Si el editor habia sometido las correcciones
al visto bueno del traductor.

6. Si el traductor habia recibido los datos de
tirada en el momento de publicacion de la
obra.

7. Si el editor habia enviado los ejemplares
justificativos.
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Asimismo, se indagaba sobre algunas practicas
abusivas por parte del editor tales como:

8. Si incluia una clausula de renovacion auto-
matica en el contrato.

9.Si se estipulaba un nimero minimo de
ejemplares vendidos antes de que el tra-
ductor cobrara derechos (si se establece un
nimero minimo de ejemplares muy eleva-
do antes de empezar a cobrar derechos, el
traductor tarda mds tiempo en recibir liqui-
daciones positivas).

Y, por ultimo, cuando se trataba de mds de
una edicion, se preguntaba cudl era el porcenta-
je de derechos fijado en el contrato.

En relacion con las cuestiones 2, 3 y 4:
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Cuadro 46. Grado de respeto a la Ley de Propiedad Intelectual.

* El 8,4% de los contratos no incluia plazo
de vigencia.

* El 16,5% de los contratos para mas de una
edicion no incluia un porcentaje de dere-
chos.

* El 33% de los contratos no incluia un nu-
mero minimo y maximo de ediciones.

En relacion con 5, 6y 7:

Cuadro 47. Grado de respeto a la Ley de Propiedad Intelectual.

* En el 48,8% de los casos, el editor no so-
licito el visto bueno del traductor para in-
troducir correcciones. No se respetaron sus
derechos morales.

* En el 71% de los casos, el traductor no
recibio informacion sobre los datos de ti-
rada.

* En el 12,4% de los casos, el traductor no
recibié ni un solo ejemplar justificativo de
su traduccion, si bien el 29% de los traduc-
tores recibid entre 2 y 5 ejemplares y el
23% recibié mas de 6 ejemplares.

Parece necesario recordar que en un mundo
ideal en el que se respetara la letra y el espiri-
tu de la ley vigente, el 100% de las respuestas
deberian haber sido afirmativas. El alto grado
de respuestas negativas dibuja un panorama un
tanto sombrio en relacién con el respeto a la ley
por parte de los editores.

Analizado en funcion del grado de dedica-
cion del traductor, tal como se ha establecido
anteriormente, se observa que los contratos que
firman los traductores intensivos o frecuentes
tienden a respetar la Ley de Propiedad Intelec-
tual en mayor grado. Se observa, asimismo, un
alarmante porcentaje de «no sabe / no contesta
entre los esporadicos.

Y si vamos al detalle por tipos de traductor,
nos encontramos con los siguientes datos sig-
nificativos. Curiosamente, se pide mds el visto
bueno para correcciones en los moderados que
en los intensivos, tal vez debido a un grado ma-
yor de confianza mutua o de satisfaccion con el
trabajo del traductor.

El principio general que avala la obligacion
de esta practica (que consten los derechos de
autor, como primer paso para su cumplimiento)
se expresa en el articulo 2.3. de la Convencion
de Berna®, que insiste en que las traduccidnes
han de ser protegidas contractualmente «omo
las obras originales».

20 Este convenio de Berna 1886, asi como el de Ginebra 1952, se
actualiza en el Acta de Paris, 1971, y cuenta con el aval de la Orga-
nizacién Mundial de la Propiedad Intelectual. Vid. Aspectos Juridi-
cos de la traduccion, F. Carbajo, o.c.
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¢INCLUIA PLAZO DE VIGENCIA?

Tipo de traductor (por el nimero de libros traducidos al afio)

TOTAL Esporadico Moderado Frecuente Intensivo
Base: Contrato mas o o o o o
de 1 ediion 297 (%) 42 (%) 90 (%) 104 (%) 61(%)
Si 85,5 73,8 1 82,2 89,4 918 17
No 8,4 7 14417 5,8 49
N

o sabe/ 6/ 19,0 1 33 48 33
no contesta
Cuadro 48. Respeto a la Ley de Propiedad Intelectual en funcion del tipo de traductor.
('JNCLUIA % DE DERECHOS DE AUTOR?
Tipo de traductor (por n® de libros traducidos al afio)

TOTAL Esporadico Moderado Frecuente Intensivo
Base: Contrato mas 297 % 42% 90 % 104 % 61%
de 1 edicion
Si 76,4 54,8 1 72,2 856 1 82,0
No 16,5 21,4 2561 77 4 14,8
No sabe/ VA 2381 221 67 33

no contesta

Cuadro 49. Respeto a la Ley de Propiedad Intelectual en funcién del traductor.

¢JINCLUIA NUMERO MINIMO Y MAXIMO DE EDICIONES?

Tipo de traductor (por el nimero de libros traducidos al afio)

no contesta

TOTAL Esporadico Moderado Frecuente Intensivo
Base: Contrato para 297 42 90 104 61
més de 1 edicion (%) (%) (%) (%) (%)
Si 57,2 571 54,4 53,8 67,2
No 33,0 21,41 4117 34,6 26,2
No sabe / 9.8 2141 441 5 66

Cuadro 50. Respeto a la Ley de Propiedad Intelectual en funcion del traductor.
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PETICION VISTO BUENO PARA LAS CORRECCIONES

Tipo de traductor (por el nimero de libros traducidos al afio)

TOTAL Esporadico Moderado Frecuente Intensivo
Base: _ 614 % 137 % 208 % 166 % 103 %
Total entrevistas
Si 51,0 49,6 63,01 49,4 3104
No 44,8 423 3321 47,0 68,01
No sabe / 42 80 38 36 104

no contesta

Cuadro 51. Respeto a los derechos morales y tipo de traductor.

RECEPCION DE INFORMACION SOBRE DATOS DE TIRADA

Tipo de traductor (por el nimero de libros traducidos al afio)

TOTAL Esporadico Moderado Frecuente Intensivo
Base: , 614 % 137 % 208 % 166 % 103 %
Total entrevistas
Si 23,8 28,5 293 20,5 174
No 71,5 66,4 64,4 75,9 85,41
No sabe/ 47 5/ 6,3 36 2,9

no contesta

Cuadro 52. Respeto a la Ley de Propiedad Intelectual en funcién del tipo de traductor.

ENVIO DE EJEMPLARES JUSTIFICATIVOS

Tipo de traductor (por el nimero de libros traducidos al afio)

TOTAL Esporadico Moderado Frecuente Intensivo
Base: Contrato para 614 % 137 % 208 % 166 % 103 %
mas de 1 edicién
Si 82,2 80,3 81,3 84,3 83,5
No 12,5 12,4 12,5 12,7 12,6
No sabe/ 5.2 731 6,3 3 3,9

no contesta

Cuadro 53. Envio de ejemplares justificativos en funcién del tipo de traductor.
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JINCLUIA CLAUSULA DE RENOVACION AUTOMATICA?

Tipo de traductor (por el nimero de libros traducidos al afio)

no contesta

TOTAL Esporadico Moderado Frecuente Intensivo
Base: Contrato mas 297 % 42% 90 % 104 % 61%
de 1 edicion
Si 448 40,5 40,0 442 5571
No 40,4 286 1 489 1 423 32,8
No sabe/ 14,8 310 1 11 13,5 15

Cuadro 54. Clausula de renovacion automatica y tipo de traductor.

En relacién con las practicas abusivas para
contratos de mds de una edicién, se interrogo a
los traductores sobre las dos que aparecen con
mayor frecuencia en los contratos:

8. Inclusion de la clausula de renovacion auto-
matica en un alto porcentaje de contratos
como podemos observar en los cuadros 54

y 55.

Cuadro 55. Contratos: Cldusula de renovacion automaética.

Tal vez el dato mas resenable es que el 31%
de los Esporddicos no sabe o no contesta.

9. Estipulaciéon de un nimero minimo de ejem-
plares vendidos para cobrar derechos de
autor (superior al necesario para la amor-
tizacion del anticipo entregado a cuenta).
Cuando este ndmero minimo no guarda
relacion con el anticipo, puede considerar-
se un abuso, ya que no se respeta el Arti-
culo 46 de la Ley de Propiedad Intelectual
que establece que «La cesion otorgada por
el autor a titulo oneroso le confiere una
participacion proporcional en los ingresos
de la explotacion, en la cuantia convenida

con el cesionario». Por lo que se ha podido
comprobar, este abuso se da casi en el 16%
de los contratos.

Cuadro 56. Contrato: Establecimiento de un nimero minimo de

ejemplares vendidos.

Expuesta esta rica variedad de posibilidades
que bordean la legalidad, puede concluirse que:

* Si bien es cierto que el 72,8% trabajé en
2008 con contrato, no es pequena la pro-
porcion de casi un 30% que no lo hace.

¢ La dificultad de sostener la situacion se in-
crementa, cuando de entre los contratos
realizados, s6lo son completa y nitidamente
legales un 11,7%*.

21Son ilegales los contratos que no se ajustan en todas sus clau-
sulas a los minimos fijados por la ley, mientras que son legales
los que cumplen los requisitos exigidos por la ley para el contrato
de edicién. La ausencia de ciertos requisitos exigidos legalmente
para los contratos de traduccién (como, por ejemplo, que se haga
por escrito) es causa de nulidad, si bien otros incumplimientos no
son sancionados tan gravemente, de tal forma que quizés puedan
provocar solo la nulidad de esa cldusula y su sustitucion por lo
establecido por la ley en defecto de pacto.
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* Los contratos irregulares por algin concep-
to presentan una variedad de anomalias
cuando menos preocupante.

* Llama la atencion la alta proporcion de irre-
gularidades en los contratos que firman no
s6lo los traductores esporddicos, sino tam-
bién los traductores frecuentes (52%) e in-
tensivos (54%).

Traducciones sin contrato
Tal como hemos visto en el capitulo anterior, el
27,2% de los encuestados trabajé sin contrato
formalizado por escrito en 2008.

Segun cifras de la Panordamica de la Edicion
en Espania del ano siguiente (cuando se supone
que se publicaron esas traducciones)*:

Titulos editados en 2009: 96.955
Traducciones: 25.223
De las cuales, primera edicion:  19.162
Reediciones 403
Reimpresiones 5.658

* De lo que se infiere que en 2009 se editaron
5.212 nuevos titulos con traducciones reali-
zadas sin contrato formalizado por escrito.

Datos que arroja la Encuesta:

* El 12,1% nunca ha tenido contrato

* Bl 7,7% ha tenido contrato en menos del
25% de los libros traducidos

* El 6,2% ha tenido contrato en el 25%-50%
de los libros traducidos

* El 18,2% ha tenido contrato en el 50%-75%
de los libros traducidos

* El 46% ha trabajado siempre con contrato

* El 53% de los traductores ha trabajado sin
contrato en alguna ocasion.

A la pregunta de En los casos en que ha tra-
bajado sin contrato, sreclamé usted el contrato a la
editorial», 1a respuesta arroja que el 54% no lo ha
reclamado nunca.

Los perfiles concretos del trabajo sin contrato
afectan a los traductores esporadicos, que a su
vez son quienes nunca lo reclaman en una pro-
porcion mas alta (67,5%).

22 Panorédmica de la edicién en Espafia 2009, Ministerio de Cultura.

Cuadro 57. Actitud del traductor en las traducciones sin contrato for-
malizado por escrito.

b) Derechos de autor y liquidaciones anuales
En este apartado se analizan los problemas y
circunstancias que tienen que ver con el esta-
blecimiento del porcentaje de los derechos de
autor. Se consideran dos aspectos:

1. Estipulacion de derechos

2. Liquidaciones anuales de derechos de autor

1. Estipulacion de derechos

Tal como se ha dicho, en los contratos para mas
de una edicion debe establecerse una remune-
racion proporcional; por ese motivo, ademas de
un anticipo a cuenta, los contratos deben fijar un
porcentaje de derechos.

De los 297 contratos para mas de una edi-
cion analizados, un 16,5% no se ajustaban a la
Ley y no contemplaban un porcentaje de de-
rechos. Debemos destacar que un 7,1% de los
encuestados no sabian o no contestaron a la
pregunta.

DOMINIO SUJETA A
PUBLICO DERECHOS
Base: 33 194
Total entrevistas Media Media
Media %
derechos autor 4.4 13

Cuadro 58. Porcentaje de derechos de autor.

Obras sujetas a derechos:

* La gran mayoria de los contratos de traduc-
cion estipulan un 1% de derechos (del PVP
del libro sin IVA).
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Cuadro 59. Recepcién de las liquidaciones anuales. A la izquierda, el cuadro de recepcion de certificados, a la derecha el de reclamaciones.

* La media se sitda en un 1,3%.

* Un 10,8% de los contratos estipulan entre
un 2% y un 10%.

* Un 38,1% estipulan porcentajes inferiores
al 1%.

Obras de dominio publico®:

* La mayoria estipulan entre el 2% y el 5%.

e La media se sitda en el 4,4%.

El 30% fija porcentajes situados entre el 6%
y el 10%.

El 24,2% establece porcentajes iguales o in-
feriores al 1,5%.

Si se considera el total de los entrevistados
en toda su actividad profesional y en cuanto a la
estipulacion de un porcentaje por derechos de
autor para contratos de mas de una edicion, se
perciben los siguientes resultados:

* El 32,1% de los traductores declara que en
todos sus contratos para mas de una edi-
cion se estipulaba un porcentaje, frente al
39,1% que expone que en alguno de sus
contratos no se recogia dicho porcentaje.

* El 63,8% de este ultimo grupo no ha recla-
mado nunca la inclusién del porcentaje en
el contrato.

2 Una obra pasa a dominio publico cuando se cumplen 70 afios
desde la muerte o declaracion de fallecimiento de su autor. A
partir de entonces, la obra podra ser utilizada por cualquiera sin
autorizacion, siempre que se respete la autoria e integridad de
la misma.

* Este dltimo dato hay que matizarlo con la
diferenciacion entre quienes reclaman a/-
gunas veces (34% de los intensivos) frente
al nunca con un 76% en los esporadicos.

Certificado de liquidacion anual de derechos de
autor

* El 74,3% de los traductores declara que no
recibe en ocasiones el certificado de liqui-
dacion anual de derechos de autor, frente
al 25,7% que lo recibe siempre.

* El 46,1% de los que no ha recibido el cer-
tificado en alguna ocasion no lo ha recla-
mado nunca.

Cuadro 60. Recepcién de liquidaciones positivas.
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A estos datos hay que anadir, por concluir
ese apartado de los derechos de autor, el deta-
lle de quienes reciben certificado anual positivo,
como observamos en el cuadro 60.

El dato de conjunto es bien significativo: mas
del 70% de los traductores declara que las li-
quidaciones anuales de derechos de autor que
recibe no son nunca positivas o lo son pocas
veces.

¢) Correcciones

De acuerdo con los derechos morales consagra-
dos por la Ley de Propiedad Intelectual®, el edi-
tor debe someter al traductor los cambios que
propone el corrector.

Cuadro 61. Peticion del visto bueno a las correcciones.

Constatamos que casi un 40% no recibe esa
peticion de visto bueno a las correcciones de la
editorial.

El 73,2% a los que no se les ha solicitado el
visto bueno ha reclamado en la proporcion que
podemos ver en el cuadro 62.

Observamos que un 55,3%, suma de los que
no reclaman nunca o no saben / no contestan,
no parecen prestar atencion a este derecho.

24 CAPITULO 1Il, Seccion 1°. Articulo 14. Contenido y caracteristicas
del derecho moral. Corresponden al autor los siguientes dere-
chos irrenunciables e inalienables: (...)
4.° Exigir el respeto a la integridad de la obra e impedir cualquier
deformacion, modificacion, alteracion o atentado contra ella que
suponga perjuicio a sus legitimos intereses o menoscabo a su
reputacion.

Cuadro 62. Respuesta del traductor cuando no se ha pedido visto
bueno a las correcciones.

d) Datos de tirada
Los hechos basicos son:

* Mis de la mitad de los traductores no re-
cibe nunca informacion sobre los datos de
tirada, frente al 9% que recibe siempre esta
informacion por parte de la editorial.

* Entre los traductores que se han encontrado
alguna vez en esta situacion, apenas el 25%
ha reclamado dicha informacién, como ve-
mos en el cuadro 63.

De ese 91,1% que no ha recibido informacion
sobre los datos de tirada, reclaman a menudo o
siempre el 10,5%.

Resulta llamativo el altisimo porcentaje
(45,6%) de los que no saben o no contestan.

e) Cesiones a terceros
En este terreno se percibe cierto desconoci-
miento, congruente con datos anteriores.

* Mas de la mitad de los contratos efectuados
en 2008 (52%) fijaban las condiciones de la
cesion de derechos a terceros. Aunque casi
el 20% de los encuestados reconoce que
desconoce este dato.

B. TARIFAS, SISTEMAS DE COMPUTO
Y FORMAS DE PAGO

No menos importantes que los derechos contrac-
tuales son las tarifas y la remuneracion al tra-
ductor.
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Cuadro 63. Informacion sobre la tirada recibida por los traductores y reclamacion de los datos de tirada.

El sistema de pago habitual en nuestro pais es
el siguiente:

* Un primer pago en forma de anticipo a
cuenta de los derechos de explotacion de
la traduccion;

* Una vez amortizado este anticipo, el editor
liquida anualmente al autor de la traduccion
la cantidad que corresponda en funcion del
porcentaje fijado en el contrato, si éste es
para mds de una edicion.

Vistos ya los derechos de autor, veamos aho-
ra las tarifas. La primera dificultad que se plantea
es la diversidad de sistemas de computo:

Cuadro 64. Modos de contabilizar |a tarifa de traduccién.

En otros modos de contabilizar (que tiene el
no pequeno porcentaje del 28,9%) aparece el
detalle que observamos en el cuadro 65.

De acuerdo con la tipologia establecida se-
gun el grado de dedicacion del traductor, vemos
lo siguiente:

* En todos los grupos (esporddicos, modera-
dos, frecuentes e intensivos) los modos mas
frecuentes de contabilizar las tarifas son
por «plantilla de 2.100 matrices» o «recuento
de 2.100 caracteres con espacios».

* Entre los traductores esporddicos destaca la
variedad de formas de contabilizar la tarifa.

* Entre los esporadicos es llamativo el 17,5%
de <o sabe / no contesta», frente a un 1,9%
de los intensivos.

Cuadro 65. Otras formas de contabilizar la remuneracion.

a) Tarifas medias

Si bien, como se ha dicho, las formas de pago
mas habituales son el wecuento» de 2.100 carac-
teres con espacios o la «plantilla» de 2.100 matri-
ces, en este estudio estableceremos una equiva-
lencia al pago por palabra para poder comparar
tarifas acordadas con diferentes sistemas de
computo®.

25 Sobre los distintos sistemas de cémputo, véase el Anexo 2.
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Cuadro 66. Depuracioén de datos para el célculo de tarifas.

El sistema de pago por palabra no es el mas
comun en el mundo editorial (9,3% de los casos),
aunque si lo es en otros Ambitos de la traduccion.
Ofrece la ventaja de ser de una claridad inequi-
voca y de permitir un calculo rapido y facil.

El proceso de cdlculo de las tarifas medias
(en esta primera aproximacion, para todas las
lenguas y a todas las lenguas del Estado Espa-
nol) se llevé a cabo tras un proceso de elimi-
nacién de las tarifas erroneas, aquellas que no
eran para editoriales y para lenguas de llegada
no espafolas.

Lo que arrojo las siguientes medias:

Cuadro 67. Tarifa media reflejada en tres sistemas de cémputo.

* Se trata de una media llamativamente baja
que coincide con las tarifas minimas que
recomendaba ACE Traductores afos atrds
para las lenguas mas comunes.

* Destaca el hecho de que la tarifa decrezca
en proporcion directa al grado de dedica-
cion a la profesion.

HOMBRE MUJER
Base: Tarifa editorial a lengua 161 210
espafiola cuantificable Media Media
TARIFA MEDIA EN PRECIO
POR PALABRA 0,036 0,036
Cuadro 68. Tarifa media y género.
p NO
AUTONOMO 1 yroNOMO
Base: Tarifa edNitoria\ 507 164
a lengua espafiola . X
. Media Media
cuantificable
TARIFA MEDIA
EN PRECIO POR 0,036 0,035
PALABRA

Cuadro 69. Tarifa media y régimen fiscal.

* No se observan diferencias por género.

* La media del traductor no auténomo queda
un poco por debajo de la media general.

* Se observa una tarifa mas alta que la media
en los traductores de 46-55 anos; los mas
jovenes y los mas veteranos quedan por
debajo.

* La experiencia en el oficio tiene escasa
recompensa; a diferencia de otras profe-
siones, quienes llevan mas de veinte anos
traduciendo no ven incrementados sus in-
gresos.
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Tipo de traductor (por el nimero de libros traducidos al afio)

TOTAL Esporadico Moderado Frecuente Intensivo
Base: Tarifa editorial a lengua 371 54 123 119 75
espafiola cuantificable Media Media Media Media Media
TARIFA MEDIA EN PRECIO
POR PALABRA 0,036 0,039 0,036 0,036 0,033
Cuadro 70 Tarifa media y tipo de traductor.
Edad
TOTAL <36 36-45 aflos  46-55 afios  56-65 afios >65 afios
Base: Tarifa editorial a lengua 371 86 91 100 64 19
espafiola cuantificable Media Media Media Media Media Media
TARIFA MEDIA EN PRECIO
POR PALABRA 0,036 0,033 0,036 0,038 0,036 0,035
Cuadro 71. Tarifa media y edad.
SIN CON NO
CONTRATO CONTRATO ASOCIADO ASOCIADO
Si:: IaarZaS edr;tolr\al 61 310 Bflass: Tarifa edr~|]to|r|a| 240 131
g ] pafiola Media Media ate 998 espariola Media Media
cuantificable cuantificable
TARIFA MEDIA TARIFA MEDIA
EN PRECIO POR 0,032 ¢ 0,036 7 EN PRECIO POR 0,036 0,035
PALABRA PALABRA
Cuadro 72. Tarifa media y contrato. Cuadro 73. Tarifa media y asociacionismo.
Antigiedad como traductor de libros
TOTAL <5 afios 6 -10 afios 11- 20 afios >20 afios
Base: Tarifa editorial a lengua 371 77 72 129 93
espafiola cuantificable Media Media Media Media Media
TARIFA MEDIA EN PRECIO
POR PALABRA 0,036 0,034 0,034 0,037 0,036
Cuadro 74. Tarifa media y antigledad.
Exclusividad
TOTAL Exclugwo solo Exclgswo No/ex;lu5|vo No ex;luswo
libros varios solo libros varios
Base: Tarifa editorial a lengua 371 37 133 79 122
espafiola cuantificable Media Media Media Media Media
TARIFA MEDIA EN PRECIO
0,035 , N3 0,038
POR PALABRA 0,036 0,034 1 0,033

Cuadro 75. Tarifa media y exclusividad.
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LENGUAS DE PARTIDA
TOTAL Inglés Francés Aleman ltaliano  Castellano  Catalan Gallego Euskera Otros
aBTeS:: IZrZi edN'tol”a' 371 185 58 33 30 14 6 2 0 42
94 pafola Media Media Media Media Media Media Media Media Media Media
cuantificable
TARIFA MEDIA
EN PRECIO POR 0,036 0,034 0,036 0,038 0,032¢ 0038 0032¢ 0,036 - 0,043 1
PALABRA
Cuadro 76. Tarifa media por lengua de partida.
LENGUAS DE LLEGADA
TOTAL Castellano Catalan Gallego Euskera
Base: Tarifa editorial a lengua 371 304 52 9 6
espafiola cuantificable Media Media Media Media Media
TARIFA MEDIA EN PRECIO
POR PALABRA 0,036 0,036 0,036 0,031 0,048 1

Cuadro 77. Tarifa media por lengua de llegada.

Se observa que las traducciones sin contrato
reciben una remuneracion inferior a la media.
Dato coherente con el hecho de que los editores
que tienen colaboradores externos sin contrato
son los menos respetuosos con los derechos del
trabajador en general.

b) Tarifas por lenguas de partida y de llegada

Las leyes del mercado y la posicion relativamen-
te privilegiada del traductor de lenguas menos

Cuadro 78. Tarifa media y sistema de cémputo.

comunes determinan que quienes las traducen
tengan tarifas mas altas.

Al genérico «otras lenguas» le corresponde
una tarifa notablemente superior a la media.

c) Influencia del sistema de computo en la
tarifa final

El primer dato llamativo es que, establecida la

equivalencia en palabras, la tarifa media es nota-

blemente inferior cuando se cobra por «ecuento»



Estudio

MODOS DE CONTABILIZAR
TOTAL Plarmllg 2100 Recuento 2100 Por palabra Otros
matrices caracteres

Base: Tarifa editorial a lengua 371 134 162 26 49

espafiola cuantificable Media Media Media Media Media

TARIFA MEDIA EN PRECIO 0036

POR PALABRA ) 0,040 7 0,030 ¢ 0,043 1 0,039
Cuadro 79. Tarifa media y sistema de cémputo.
de caracteres, como ya habian sefialado Carlos Este es el detalle de los plazos de pago.

Milla y Marta Pino en el articulo «De te fabula na-
rratur: los sistemas de computo y el rendimiento
del trabajo de traduccion en el sector editorial»*
Es notable la diferencia a favor de la tarifa acor-
dada en el contrato por palabra o «plantilla» de
2.100 matrices.

Esto tiene varias explicaciones:

* Las editoriales mas prestigiosas conservan
el pago por plantilla.

* Establecen un recuento de caracteres las
editoriales menos escrupulosas y lo acep-
tan los traductores menos expertos.

* Prefieren un pago por palabra los traduc-
tores que proceden de otros ambitos mejor
remunerados (Ia traduccion comercial y la
jurada pueden llegar a multiplicar por 8 las
tarifas de la traduccion literaria).

Cuadro 81. Plazos de pago de las traducciénes.

d) Formas y plazos de pago Atendiendo a los libros traducidos en 2008:

e Solo un 12,4% cobra alguna cantidad antes
de la entrega de la traduccion.

* El 87,6% no recibe cantidad alguna antes
de entregar su trabajo.

* La situacion descrita en los dos puntos an-
teriores viene agravada por el hecho de
que el 44,6% de los traductores no percibe,
en el mejor de los casos, cantidad alguna
antes de 60 dias de la entrega.

* De los cuales, el 20,2% tiene que esperar 90
dias o mas para cobrar.

Cuadro 80. Plazos de pago a la traduccion.

26 \Véase anexo 3. Articulo publicado en Vasos Comunicantes, 34,
primavera 2006, revista de ACE Traductores, y en www.acett.org.
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FORMAS DE PAGO

Tipo de traductor (por el nimero de libros traducidos al afio)

TOTAL

Esporéadico Moderado Frecuente Intensivo
Base: 614.% 137 % 208 % 166 % 103 %
Total entrevistas
Anticipo a .Ia firma del cgntrato 49 73 63 42 004
y resto al final del trabajo
Pagos fra<;<,:|onados durante 75 364 67 10,8 87
la traduccién
Pago total al final del trabajo 81,4 81,0 79,3 80,1 88,3
Pagos frgcuonados al final 6.2 8.0 77 48 29
del trabajo

Cuadro 82. Formas de pago.
PLAZOS DE PAGO
Tipo de traductor (por el nimero de libros traducidos al afio)
TOTAL Esporadico Moderado Frecuente Intensivo

Base: 614 % 137 % 208 % 166 % 103 %
Total entrevistas
30 dias o menos 554 51,8 48,6 64,517 59,2
60 dias 24,4 26,3 24,0 20,5 29
90 dias 7,0 5,8 9,6 6,0 4,9
Més de 90 dias 13,2 16,1 17,8 9,0 6,8V

Cuadro 83. Plazos de pago.

e) Ayudas y subvenciones
* Solo el 6,7% de las traducciones realizadas
en 2008 se beneficid de una ayuda o sub-
vencion.
* En la inmensa mayoria de esos casos la
subvencién no redundé en beneficio del
traductor.

C. PROBLEMAS Y ACTITUDES

El punto de partida —no en la secuencia de las
preguntas de la encuesta, pero si de la experien-
cia de los traductores— es la valoracion de su
relacion con las editoriales. Como perciben lo
que ocurre de modo que su idea se ajuste a la
realidad, cosa que no suele ser el caso.

Ya se ha presentado y analizado el detalle
global de sus vinculaciones con el mundo edito-
rial. Ahora corresponde ver de cerca el modo de
sentir la relacion ante problemas concretos.

La percepcion inicial se refleja en este reparto
de porcentajes en cuanto a los problemas con
las editoriales:

Si contrastamos esta percepcion de los proble-
mas con el altisimo porcentaje de actitudes y con-
tratos que, de un modo u otro, no se ajustan a la
Ley de Propiedad Intelectual, podemos concluir
que los traductores tienen una visién atenuada de
los problemas que reflejan los datos objetivos.



Cuadro 84. Percepcion de los problemas con la editorial.

¢Qué reacciones suelen tener los traductores

en caso de conflicto?

Cuadro 85. Reclamaciones y gestiones.

Estudio

* Del 54,7% que ha tenido problemas, un
38,4% ha reclamado ante la editorial; de es-
tos, un 7,7% ha emprendido también ges-
tiones legales.

* Del 9,9% que emprende gestiones legales,
un 2,2% no ha reclamado previamente al
editor.

* Un 14% de quienes han tenido problemas
no ha tomado ninguna medida.

* Se deduce que son posibles las vias de en-
tendimiento directo, si bien en casi un 10%
se acaba recurriendo a la via legal.

sQuiénes consideran que tienen problemas
con las editoriales?
Lo observamos en el cuadro 86:

e Los traductores intensivos: 63% frente al
48% de los esporadicos.

e Los asociados: 65% frente al 41% de no
asociados.

sQuiénes reclaman mas ante las editoriales?
Lo observamos en el cuadro 87:

* Mas los intensivos (47% ante la editorial y
14% por via legal) que los demas (en un
gradiente descendente que llega hasta los
esporadicos; 29% que reclaman por lo de-
recho y sélo el 4% por lo legal).

Tipo de traductor (por el nimero de libros traducidos al afio)
TOTAL Esporadico Moderado Frecuente Intensivo
Base: 614 % 137 % 208 % 166 % 103 %
Total entrevistas
Ha tenl.do ‘problemas 547 482 519 584 631
con editorial

Cuadro 86. Problemas con la editorial y tipo de traductor.

Tipo de traductor (por el nimero de libros traducidos al afio)
TOTAL Esporadico Moderado Frecuente Intensivo
Ej;imrevistas 614% 137% 208% 166% 103%
Reclamacién ante la editorial 38,4 299 34,6 44,6 476
Gestién legal 9,9 441 91 12,7 14,6
No ha realizado reclamacion 14,0 16,1 15,4 12,0 7

Cuadro 86. Reclamacién y tipo de traductor.
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ASOCIADO NO ASOCIADO
Base: _ 304 % 310%
Total entrevistas
Reclamacion ante
la Editorial 4891 246 4
Gestién legal 16,0 1 19
No ha regl/lzado 123 16.3
reclamacioén

Cuadro 87. Reclamacion y asociacionismo.

* Mas los asociados (64,9%) que los no aso-
ciados (26,5%).

¢Como les ha ido en sus reclamaciones? Diga-
mos que no muy bien.

Dentro del 38,4% que ha reclamado alguna
vez soluciones directamente a la editorial, éste es
el resultado de posiciones ante la reclamacion:

Cuadro 89. Satisfaccion tras las reclamaciones.

* Siempre y a menudo suman practicamente
un 37%.

* Algunas veces (42%) marca un perfil medio
no muy satisfactorio para el conjunto de la
profesion.

* Nunca da un porcentaje tan alto (20,8%)
que justificaria que se tomaran medidas
correctoras en los procesos de reclama-
cion, negociacion de condiciones o esta-
blecimiento de mejores relaciones con las
editoriales.

Para quienes recurren por la via legal, que
son pocos (9,9%) frente al total de quienes con-
sideran que han tenido problemas (54,7%), las
cosas no son mas halaglienas.

* Bl nunca y algunas veces, que en la re-
clamacion directa ante la editorial subia
aproximadamente a un 50%, llega en la via
legal a un 59%. Lo que indica un alto nivel
de frustracion para quienes se han aventu-
rado a esta via mas formalizada, costosa y
de procedimiento complejo.

Asi pues, el andlisis de estos datos del vincu-
lo concreto con las editoriales en caso de pre-
sentarse problemas es elocuente:

* La percepcion del conflicto es escasa.

* No se reclama en todos los casos de abuso.

* No hay costumbre generalizada de recla-
mar por la via legal.

* No hay un grado de satisfaccion minimo
aceptable en la solucién de problemas.

Cuadro 89. Satisfaccion tras reclamaciones por via legal.

Lo que arroja un resultado de cierta indefension
0, mas claramente, de dificil negociacion, mas alto
entre los no asociados y los mas esporadicos.

Este es el clima real que parece existir como
primera condicion de trabajo globalmente expe-
rimentada por quienes traducen.

Con esto quedan expuestos en sus rasgos
fundamentales las condiciones y problemas de
la traduccion editorial en 2010.
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El presente
y el futuro

Esta Encuesta ha tenido el valor de senalar lo
concreto de las problematicas que estan sobre la
mesa de los traductores.

Desde las tecnologias y sus usos en la traduc-
cion hasta el cambio en las condiciones de traba-
jo, de valoracion, de tasacion y de remuneracion
de las tareas. Si tratamos de agrupar las muchas
ideas de las practicas, expectativas y temores que
se han expuesto en paginas anteriores, podemos
concluir con la ayuda de un esquema DAFO (De-
bilidades / Amenazas / Fortalezas / Oportunida-
des) que puede ayudar a escenificar las dinami-
cas y contradicciones, los nudos y las salidas de
esta situacion de la traduccion.

1. Debilidades

* Quien traduce no so6lo se dedica a los li-
bros porque el trabajo es precario: nadie
garantiza al traductor de libros trabajo para
todo el ano ni todos los anos; no hay segu-
ridad ni continuidad.

* La incertidumbre en la fecha de pago
incrementa esta precariedad: cuidndo se

cobra y como son circunstancias que im-
piden la prevision personal. No se libran
de esta incertidumbre ni el veterano ni el
recién llegado.

No hay profesionalizaciéon de los tra-
ductores; la presion de la precariedad y la
incertidumbre los hace proclives a aceptar
todo tipo de ofertas y les impide anclarse
en la traduccion editorial.

En cuanto al régimen de trabajo: hay pocos
dedicados en exclusiva a la traduccion, lo
que da idea de la todavia abundante frag-
mentacion del sector.

En cuanto al ejercicio del oficio, hay pocos
asociados, lo que explica tanto las inde-
fensiones como la desconexién de buena
parte de los traductores.

No hay percepcion de los propios de-
rechos, hay desinformacién y miedo a
perder el trabajo; hay poca capacidad de
reclamar ante problemas editoriales.

Hay experiencias frustrantes en casos
de reclamacion de derechos del traductor.

* Abundan los traductores esporadicos,

menos integrados profesionalmente.
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2.

Amenazas

El alto grado de incumplimiento de la
Ley de Propiedad Intelectual por parte
de los editores.

El escaso respeto a la propiedad inte-
lectual en general y a la condicion de au-
tor del traductor de libros en particular.
Las dificultades para conservar el por-
centaje de derechos en el entorno di-
gital, tanto por la indiferencia del editor
digital como por la pirateria informatica.

El hecho de que las magras retribu-
ciones impidan la profesionalizacion del
traductor.

La confusion en los sistemas de computo
de unas tarifas estancadas o a la baja.

La trivializaciéon y devaluacién de la
proyeccion social del traductor de li-
bros, fruto de una percepcion errénea de
la mecanizacion del proceso de traduccion.
No tanto por lo que tiene de facilitadora de
la tarea real cuanto por la extrapolacion de
las posibilidades de la traduccién informa-
tica a la traduccion literaria.

La presion de buena parte del negocio edi-
torial, volcado en la produccion rapida y
fugaz, que valora la urgencia de la publica-
cion en detrimento de la calidad.

La poca disposicion en algunos editores a
la negociacién y a la solucion negociada
de los conflictos.

. Fortalezas

* Una legislacion avanzada en el reconoci-

miento de los traductores como autores.

* Las asociaciones son la principal fortaleza

del sector, pues permiten la unién en rei-
vindicaciones e ideales. La presencia de un
colectivo asociado, reivindicativo, ldcido y
activo, aunque numéricamente no supere
el 50% de los traductores, es una fuerza
dinamizadora que es y se percibe como la
principal riqueza de la profesion.

La creciente sensibilidad del traduc-
tor en cuanto a sus derechos y las rei-
vindicaciones y exigencias en el orden
contractual.

El respaldo que las asociaciones reciben
del Ministerio de Cultura, la Direccion
General del Libro y entidades como
CEDRO.

* La mayor preparacion que proporcio-
nan a los futuros traductores los cursos de
posgrado.

* La mayor especializacion de las licencia-
turas en traduccidon; las nuevas genera-
ciones de titulados universitarios en traduc-
cion e interpretacion.

* El peso creciente de Internet y el acceso
rapido y facil a foros de traductores o lin-
glistas, bases de datos, informacién espe-
cializada y recursos diversos que propician
un apoyo mutuo que redime del individua-
lismo y la soledad del traductor.

4. Oportunidades

* La presencia creciente en Internet de
las asociaciones de traductores, lo que
permite el contacto inmediato entre los
profesionales y los asociados potenciales.

* La aparicion de revistas y publicacio-
nes sobre traduccion (especialmente en
Internet) que dardn la oportunidad de so-
cializar conocimientos, recursos y nuevas
maneras de traducir.

* La europeizacion de la traduccion. La
union de los traductores y de sus asocia-
ciones mds alla de las fronteras naciona-
les, paso indispensable para convertir las
reivindicaciones locales en europeas; en
este sentido, el papel del CEATL (Consejo
Europeo de Asociaciones de Traductores
Literarios) es fundamental?’.

* La cooperaciéon creciente entre gene-
raciones gracias a las asociaciones y a la
Universidad.

Estos rasgos compendian las posiciones
expresadas a través de las respuestas al cues-
tionario de esta Encuesta, pero también estin
presentes en el propio discurso espontineo de
los traductores, en sus paginas en la red, en sus
publicaciones, y en las declaraciones sistemati-
cas ante problemas concretos de las que este
analisis se ha hecho eco.

Para concluir, vemos que hay, a lo largo de
todas las dimensiones analizadas, un claro proce-
so de redefinicion de las tareas de la traduccion

27 \/éase www.ceatl.org



literaria y de su imagen. Estas se mueven entre
(1) las definiciones clasicas y (2) las amplifica-
ciones tecnologicas actuales:

(1) Las definiciones clasicas proporcionan
la base de la autoimagen y de las tareas de la
traduccion.

A la hora de pensar en las condiciones de la
traduccion editorial, la acotacion comienza por
el campo especifico de la traduccion llamada
literaria.

Las aproximaciones cldsicas no son meramen-
te retoricas, sino que informan y alientan formas
concretas de concebir el oficio del traductor lite-
rario, su estima y su reconocimiento.

Para Valentin Garcia Yebra (1988):

El objeto de la traduccion literaria, lo que
debe ser traducido, trasladado, dlevado al otro
lado», no son los lectores de la traduccion, sino
la obra original. Es esta la que debe pasar a la
lengua de los nuevos lectores. Y cuanto mds se
ajuste al cardcter de la nueva lengua, caeteris
paribus, tanto mejor la traduccion.

Esta version lleva, en cierta forma, la con-
traria a la orteguiana (vid. supra nota 6), que
da prioridad a la capacidad de aprendizaje, de
adaptacion, del lector y su cultura linglistica y
literaria, como eje del traducir. Y tal vez solo
la definicién formal de Fray Luis de Léon («ane
limitaré a declarar la corteza de la letra» dice en
la Introduccién a la version del Cantar de Can-
tares) puede mediar entre ellas.

Una autoimagen mds consumista 0 mas pro-
activa, o su mediacion: la que se cine a la letra
como ideal, marca tres estilos que estan presen-
tes en el clima intelectual y laboral de los entre-
vistados.

(2) Las reflexiones actuales, que responden
mas a la visién que hemos llamado «consumista»,
tratan de hacer mas sencillo el concepto, mais
—como se dice— «operativos.

Conclusiones

Esto plantea como objeto de reflexion otras
delimitaciones de las tareas, mas alld de la traduc-
cion literaria, pero que afectan seriamente a ésta.

Quien traduce un texto, lo que no es una
mera trasmision de datos (suponiendo que al-
guna forma de version lo sea), no puede dar de
lado la realidad de la interpretacion que es la
creacion de un nuevo sentido.

No hay pretexto ya para eludir el cardcter
creativo de la traduccion. La traducciéon es re-
creacion y, por ende, toda traduccion es, en defi-
nitiva, una adaptacion. Traducir es efectivamente
adaptar un mensaje a un receptor que no es el
suyo, y esta perspectiva ha de llevarnos a nue-
vos planteamientos, puesto que en la adapta-
cion, en tanto que manifestaciéon de una opcion
y de recreacion, solo cabe medir la subjetividad,
no cuestionarla®.

Esta idea de la «extrafieza del receptor, tan
comun a la misma sociedad de consumo?, es la
que ahora se agudiza con la fragmentacion y
la pérdida de importancia relativa de la traduc-
cion literaria o editorial, en el conjunto de las
nuevas modalidades de la traduccion.

De aqui hay que sacar las conclusiones en
cuanto a la proteccion y mejora de las condicio-
nes juridicas y profesionales de quien traduce.

Es una oferta de trabajo de mayor cualifica-
cién en un escenario de mercado que baja la
estimacion y, por consiguiente, la apreciacion de
este trabajo cuidadoso.

Los datos de la Encuesta son elocuentes. Las
vias de solucion parecen ahora mas claras.

28 Prologo de Maria Luis Donaire y Fracisco Lafarga a la obra Tra-
duccion y adaptacion cultural Espania-Francia, Servicio de Publi-
caciones de la Universidad de Oviedo, 1991.

2 Lo senala Walter Benjamin, excelente traductor y comentarista
de Baudelaire, cuando afirma esa distancia entre quien hace y
quien consume. Lo dice en 1930. La cosa no habia hecho mads que
empezar. Vid. J. M. Marinas, La fabula del bazar. Origenes de la
sociedad de consumo,. Ed. Antonio Machado, Madrid, 2001.
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Anexo 1

Cuestionario empleado
en la encuesta

PERFIL PROFESIONAL

P.1.Indique, por favor, qué tipo o tipos de traduccion ha realizado a lo largo de su actividad traducto-
ra [Sefale todos los tipos de traduccién que haya realizado en alguna ocasion] [POSIBLE RESPUESTA

MULTIPLE]

Traduccion de lIbroS ...

Traduccion para prensa
Traduccién comercial............
Traduccién jurada....................

INterpretaCion ...
Otros tipos de traduccion ...

CONTINUAR SI HA REALIZADO TRADUCCION DE LIBROS

P.2a. ;Se dedica usted exclusivamente a la traduccion o tiene otro tipo de ocupaciones profesio-

nales diferentes de la traduccion?

Exclusivamente a la traduccion ..................

Dedicacion no exclusiva ........ccccccceeeeeeenn.n.

HACER P.2b SI COMPAGINA CON OTRA ACTIVIDAD
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P.2b Si su dedicacion a la traduccion no es exclusiva, sefiale por orden de importancia sus ocu-
paciones profesionales (incluyendo la traduccion):

L e
2 e
3 s

P.3. Indique por favor cudnto tiempo hace que se dedica usted profesionalmente a la traduccién

de libros:
Menos de 3 af0S ..o 1
De3a5afioS e 2
De5a7afoS . 3
De7a10 afoS. .o 4
De 10 a15 afioS oo 5
De15a 20 afloS .o 6
Mas de 20 afloS ..o 7

P.4. Aproximadamente ;cudntos libros ha traducido desde que se dedica usted profesionalmente
a la traduccién de libros?:

88

P.4b Y ;cuantos libros ha traducido usted durante el pasado afio (2008)?

P.5 Aproximadamente jpara cuantas editoriales ha trabajado usted durante el pasado ano (2008)?
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P.6 Senale, por favor, el/los idioma(s) de partida y el/los idioma(s) de llegada de los que realiza

usted traducciones:

o 5

c O

%) @© o @© 4=

&8 3] é 2 [ 1% o Q w3

2 = 5 i 1% IS = % °a

£ . < 2 S S ® o ou
Idioma(s) de partida 1 2 3 4 5 6 7 8 9
Idioma(s) de llegada 1 2 3 4 5 6 7 8 9

P.7a Del total de su actividad laboral, aproximadamente ;qué porcentaje de tiempo dedica usted
a la traduccién de libros?

Menos del 25% ..o 1
Entre el 25% y €l 50% ..o 2
Entre el 50% y €l 75% ooovveveeeeeeeee 3
Entre el 75% y €l 100%......cooeeeeeeee 4
EI100% ... 5

P.7b Y, del total de sus ingresos anuales, aproximadamente ;qué porcentaje proviene de la tra-

duccion de libros?

89
Menos del 25% .o 1
Entre el 25% y el 50%............
Entre el 50% y el 75%
Entre el 75% y el 100%
EIT100% e

P.7c Y, del total de los ingresos anuales aportados por todos los miembros que componen su ho-
gar, aproximadamente jqué porcentaje proviene de la traduccion de libros?

Menos del 25% ..o 1
Entre el 25% y €l 50% ..o 2
Entre el 50% y €l 75% oooveeeiiiece 3
Entre el 75% y €l 100%.....ccooeeeeeeeci 4

ENTT100% . 5
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P.7d Aproximadamente ;qué ingresos brutos (en euros) obtuvo usted de la traduccion de libros
en 2008?

Euros

No sabe / No contesta

P.8. Senale, por favor, las Asociaciones profesionales de traductores a las que pertenece usted:

ACEC e 1
ACE TT oo 2
AELC oo 3
BIZIE oo 4
AGPT e 5
APTIC oo 6
ASAT] e 7
ASETRAD ..o 8
ATG oo 9
OTRAS ... 10
No pertenece a NiNQUNa.......c.cccceveeevevevenennen. "

SITUACION LABORAL

A continuacion profundizaremos en la actual situacién de los traductores en Espana.

Para ello, le realizaremos una serie de cuestiones sobre el ultimo libro que usted tradujo en
el pasado ano (2008).

En caso de no haber traducido ningun libro durante el afio 2008, responda las preguntas re-
firiéndose al ultimo libro que ha traducido (con anterioridad a 2008) y especifique, por favor, el
ano en el que realizé dicha traduccién:
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P.10 ;De qué idioma a qué idioma realizo la traduccion de este libro?:

o B

c O

n © @© =

) 3 @ 2 I @ S 9] v

o c £ © 1% o ) 5 oo

S © Q T © © © 5 5 0

c - < = O O O w o w,
Idioma(s) de partida 1 2 3 4 5 6 7 8 9
Idioma(s) de llegada 1 2 3 4 5 6 7 8 9

P.11 Este ultimo libro jera una obra de dominio publico o estaba sujeta a derechos?

Dominio pUBbICO ... 1
Sujeto a derechOoS ..o 2

P.12 ;Qué tipo de contrato tenia usted para la realizacion de esta traduccion?

No tenia contrato 1 PASAR A P17

Contrato para 1 Unica ediciéon 2 PASAR A P15

Contrato para mas de 1 edicién 3 CONTINUAR CON P13

P.13 En este contrato para mas de una edicion...

Si NO NS/NC

.a. Se incluia el plazo de vigencia del contrato?

.b. sSe incluia cldusula de renovacién automatica?

.C. sConstaba el nimero minimo y méaximo de ediciones?

.d. ;Se estipulaba el porcentaje de derechos de autor por percibir?

[N N
NN NN
w w w w

P.14a ;Qué porcentaje de derechos de autor se estipuld en el contrato?

%
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P.14b ;Qué porcentaje de ejemplares preveia el contrato que quedasen exentos de derechos de
autor por destinarse a promocion, critica y reposicion?

%

P.14c ;Se estipulaba en el contrato un nimero minimo de ejemplares vendidos antes de empezar
a percibir los derechos de autor?

Sl e 1
NO e 2
NS/NC oo 3

En relacién con las cesiones de derechos, digame...

P.15 ;En el contrato se preveia la cesion de derechos a terceros?

] S 1
NO o 2
92 NS/NC e 3
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SI  NO NS/NC
d. ;Le han pagado la cantidad estipulada por la cesién, aun cuando
no se haya cubierto el anticipo a cuenta de derechos? 1 2 3
e. ;Se ha pactado un nuevo contrato con el tercero (la editorial cesionaria)? 1 2 3
f. sEsta cesion ha supuesto nuevas liquidaciones con la editorial cesionaria? 1 2 3
P.17 En referencia a la traduccion de este libro, digame...
Si  NO NS/NC
a. ¢Pidieron su visto bueno para las correcciones introducidas en el texto
traducido por usted? 1 2 3
b. ¢Recibid informacién sobre los datos de tirada en el momento
de publicacién de la obra? 1 2 3
c. sLe envid el editor los ejemplares justificativos pactados? 1 2 3

P.17d ;Cuantos ejemplares justificativos le envi6 el editor?

P.18 ;Pudo usted negociar con la editorial un plazo de entrega adecuado?

S e 1
[N S 2
NS/NC oo 3

P.20 ;Cual fue la tarifa pactada para este trabajo? [INDIQUE LA MANERA EN LA QUE SE

CONTABILIZO]

Por plantilla de 2.100 matrices Euros

Recuento de 2.100 caracteres con espacios contados por
Word u otro procesador de textos

Euros

Por palabra Euros

Otros [ESPECIFICAR] Euros
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P.21 Indique, por favor, la forma de pago que pactd con la editorial:

Anticipo a la firma del contrato y resto tras la entrega del trabajo......cccooceevieeivieicieinnn, 1
Pagos fraccionados durante la traduccién y resto tras la entrega del trabajo............... 2
Pago total a la entrega del trab@jo ..o 3
Pagos fraccionados tras la entrega del trabajo .......ococvieveiieieiieeeeeeee e, 4

P.22 ;Cual ha sido el tiempo transcurrido entre la entrega del trabajo y el pago total del mismo?

30 di@S O MENOS ..o 1
B0 dIAS ..o 2
Q0 dIAS oo 3
Mas de 90 dias ..o 4
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A continuacion, responda a las siguientes cuestiones pensando no sélo en el ultimo libro
traducido, sino en su actividad profesional como traductor de libros en los tltimos afios
(desde el afio 2000).

P.25 Por favor, indique cuales han sido las tarifas maximas y minimas aplicadas a su trabajo duran-
te este periodo [INDIQUELO DE LA MANERA EN LA QUE SUELA CONTABILIZARLO]

Por favor especifique el idioma de partida y de llegada [ST TRADUCE VARIOS IDOMAS ES-
PECIFIQUE PARA CADA UNO DE ELLOS]:

1 Idioma de partida: Idioma de llegada:

MAXIMO MINIMO

Por plantilla de 2.100 matrices Euros Euros

Recuento de 2100 caracteres con espacios

contados por Word u otro procesador de textos Euros Euros
Por palabra Euros Euros
Otros [ESPECIFICAR] Euros Euros

P.26a En las traducciones efectuadas en este periodo ;con qué frecuencia ha trabajado usted sin
firmar ningin contrato con la editorial?

NUNCA (0%)..eveeeeeeiiieeeeeeeeeee
Pocas veces (menos del 25%).........
Algunas veces (del 25% al 50%).........
Bastantes veces (del 50% al 75%)
Muchas veces (mas del 75%) ..............

SIEMPre (10096)....cvovieeeeiieieeiee e e

P.26b En estos casos en los que ha trabajado sin contrato sreclamé usted el contrato a la editorial?

NUNCA (096).reeeiieiee e 1
AlIGUNAS VECES ... 2
A MENUAO e 3

SIEMPIE <o 4
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P.27a En los contratos para 1 sola edicion efectuados en este periodo ;con qué frecuencia se
ha producido manifiesta desproporcion entre la remuneracion recibida por usted y los
beneficios obtenidos por la editorial (tal y como recoge el art. 47 de la Ley de Propiedad

Intelectual)?
EN niNGUN CASO (0%) w.eveviieeeeiieeeeee e 1
Pocas veces (Menos del 25%) .......cccoeeeeeeceeeeeeeeeee 2
Algunas veces (del 25% al 50%) .....cccovoviiieeeeeeeeeeeeee 3
Bastantes veces (del 50% al 75%) ....ccovvviivniieniencre 4
Muchas veces (Mas del 75%) ... 5
En todos 105 casos (1009%) .....c.ceeveveeeeieeeeeeeeeeeeee e 6
Desconozco 1os datos de tirada ..o 7
No he tenido ninguln contrato de este tipo ...cccceevecceieiie 8

P.27b En los casos en los que ha habido «manifiesta desproporcién» sha solicitado usted la revision
del contrato a la editorial?

NUNCA (0%) .. 1
AlGUNAS VECES ..ot 2
A MENUAO e 3
SIEMPIE oo 4

P.28a En cuanto a los contratos para mads de 1 edicién efectuados en este periodo sse estipulaba
en ellos el porcentaje de derechos de autor a percibir?

NUNCA (0%).veieeeiee e 1
Nunca (0% de 10S contratos)......ccccooveeiivieiiieeeeeeee

Pocas veces (menos del 25% de los contratos).............
Algunas veces (del 25% al 50% de los contratos) .........
Bastantes veces (del 50% al 75% de los contratos)
Muchas veces (mas del 75% de los contratos)................
Siempre (100% de 10S CONtratos)........covvveeeeeceeeeeeeeeeeee

P.28b En los casos en que no se estipulaba el porcentaje de derechos de autor ¢lo ha reclamado

usted?
NUNCA (O%).veieeeeeee e 1
AlIGUNES VECES ... 2
A MENUAO - 3

SIEIMPIE e 4
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P.28c De los libros que ha traducido en este periodo y en cuyo contrato si se estipulaba el por-
centaje de derechos de autor a percibir, srecibe usted un certificado con la liquidacion anual
de derechos de autor?

Nunca (0% de 10S CONratos).....cccevieeveiieieiieieeieeeee e 1
De pocos libros (menos del 25%) .....ccoovviiiiiieeceeeee 2
De algunos libros (del 25% al 509%).......cccovoiiiiieeiieeeeeee 3
De bastantes libros (del 50% al 75%)........ccovvvoiioeeeeeeeeeee 4
De muchos libros (mas del 75%) ... 5
De todos [0S Ibros (1009%) .......ceviieeriiesnieeseeseesee s 6

P.28c1 De las liquidaciones anuales de derechos de autor recibidas, ;cuantas han resultado po-

sitivas?
Ninguna (0% de [0S CONratos) ...c.cvvevevieeieiieeieieeeee e 1
Pocas (Menos del 25%) ... 2
Algunas (del 25% al 50%) ....ccoooeieeeeieeeeeeeeee e 3
Bastantes (del 50% al 75%) ....ccooeeeeeeeeeeeeeeeeeeeeeeeeea 4
Muchas (MAS del 75%) ..o 5
TOAAS (100%).....ceieieiieiee e 6

P.28d En los casos en los que no recibe el certificado de la liquidacion anual de derechos de autor,
¢lo ha reclamado usted?

P.29a ;Suele recibir informacion, por parte de los editores, sobre los datos de tirada en el momen-
to de publicacion de la obra?

NUNCA (0%).eeeeeiieie e 1
Pocas veces (Menos del 25%) ... 2
Algunas veces (del 25% al 50%) .......ccccovevereeiieeieeeeeeeen 3
Bastantes veces (del 50% al 75%) .....cccccoveveeeeioeeeieeeenen, 4
Muchas veces (Mas del 75%) oo 5

SIEMPIE (T0096) ..o 6
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P.29b En los casos en los que no recibe informacion de los datos de tirada, ¢la reclama usted a la
editorial?

P.30a ;Suelen las editoriales pedirle el visto bueno de las correcciones introducidas en los textos
traducidos por usted?

NIiNgunNa (0%)....cccvveveeirieeeieeiee
Pocas veces (menos del 25%)
Algunas (del 25% al 509%) ..o

Bastantes veces (del 50% al 75%) .....ccccovieeiieeeiieeeeeees 4
Muchas veces (Mas del 75%) oo 5
SIEMPre (10096)......cvieieeieieeeeeeee e 6

P.30b En los casos en los que no le piden la aprobacion de las correcciones, jla reclama usted a la
editorial?

P.31a En caso de haber tenido problemas o divergencias de cualquier indole con alguna editorial,
¢ha realizado usted alguna de las siguientes acciones?

Reclamacion ante la editorial

Gestion legal

Ha tenido problemas pero no ha realizado reclamacion ante la editorial ni gestién legal
No ha tenido nunca problemas con ninguna editorial

N WN S

P.31c En los los casos en los que ha realizado una reclamacion ante la editorial, sha obtenido un
resultado satisfactorio?

NUNCA oo 1
AlIGUNES VECES ... 2
A MENUAO .. 3

SIEMPIE e 4
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P.31c En los casos en los que ha realizado gestion legal, sha obtenido un resultado satisfactorio?

NUNCA ottt 1
AlGUNAS VECES ..o 2
A MENUAO e 3
SIEIMIPIC e 4

DATOS DE CLASIFICACION

C1. / C.2 Por favor, indiquenos su sexo y edad:

HOMDBIE oo 1
MUJET cocie e 2
EDAD

C.3 4Cudl es su nivel de estudios finalizados?

Basicos / Graduado Escolar / ESO ..o, 1

Bachillerato / COU ... 2 99
Universitarios grado medio: Diplomatura.......ccceceeeeeeeeens

Universitarios grado superior: Licenciatura............

Estudios de postgrado / Tercer ciclo / Master
DOCIOIAAO ..

C.4 Por favor, indique sus titulaciones académicas:

C.6 En relacion al régimen fiscal al que esta sujeto como profesional de la traduccion, sesta usted
dado de alta en el régimen general de autbnomos?
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Sistemas de cémputo’

Carmen Franci

Una de las primeras dificultades que se percibe al
abordar el estudio de las tarifas es la falta de pre-
cisién de los términos empleados habitualmente
en los contratos; éstos reflejan un alto grado de
confusion, ya que muchos emplean como sinéni-
mos «caracteres», «anatrices», «pulsaciones» o «espa-
cios» (aunque algunas veces éstos son «espacios
en blanco»). Y conservan términos como <holan-
desa», plantilla», folio» 0 «pagina» para referirse a
archivos informaticos, donde nada significan.

Asi pues, parece necesario empezar por defi-
nir los conceptos mas empleados:

Recuento: La herramienta de recuento de los
procesadores de textos permite contar caracteres
y espacios (pero s6lo cuenta los espacios entre
palabras). Por ese motivo, una pagina de 2.100
matrices y otra de 2.100 caracteres con espacios
contados con Word no son equivalentes.

* Texto procedente de Economia de lo Intangible, encuesta sobre
tarifas, realizada en 2008 por Carmen Franci, traductora, secretaria
general de ACE Traductores.

Segun nuestros calculos, cada 2.100 caracte-
res con espacios abarcan unas 360 palabras por
término medio.

Matrices: caracteres + espacios entre palabras
+ otros espacios hasta el margen de la pagina.

Plantilla o plantilla imaginaria: Formato he-
redado de la mdquina de escribir constituido ge-
neralmente por 30 lineas de 70 caracteres con
espacios cada una como maximo. También se
contabilizan los fragmentos en blanco desde el
ultimo cardcter escrito hasta el margen, asi como
las lineas en blanco.

Asi pues, el traductor factura la misma canti-
dad por pagina totalmente dlena» (como en un
ensayo) o medio «acia» (como en un didlogo);
dado que se trata de una tarifa editorial y para
gran nimero de paginas, tradicionalmente se ha
considerado un sistema justo para ambas partes.

La plantilla habitual tiene, pues, 2.100 matri-
ces. Y segun las conclusiones del estudio de Carlos
Milla y Marta Pino (véase Anexo 3), por término
medio contiene 1.700 caracteres con espacios (con-
tados con un programa como Word, que incluye
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Figura 1

Unicamente los espacios entre palabras) y 290 pa-
labras.

Veamos las diferencias con un ejemplo practico.
En la Figura 1 aparecen los datos de una pagina
a la que se ha dado un formato de plantilla de
30 lineas x 70 caracteres y espacios que abarca
lo resaltado en azul®. Véase que este caso con-
tiene 2.100 matrices, 287 palabras y 1.632 carac-
teres (con espacios).

30 Una plantilla de 30 lineas por 70 caracteres o espacios puede con-
figurarse de muchas maneras. Por ejemplo, en Word con Times
New Roman 14, basta ir a Archivo, Configurar Pagina y establecer
un margen superior de 2 cm, margen inferior de 2 cm, margen
izquierdo de 4 cm, margen derecho de 3 cm.

Si se prefiere Arial 14, serd margen superior de 2 cm, margen infe-
rior de 2 cm, margen izquierdo de 3 cm, margen derecho de 2 cm.
No obstante, quiza sea preferible Courier New, ya que las letras
ocupan todas el mismo espacio; para Courier New 12, la configu-
racion de la pagina seria la siguiente: margen superior de 4 cm,
margen inferior de 4 cm, margen izquierdo de 2 cm y margen
derecho de 1cm.

Todos ellos a 1,5 espacios y con un sangrado normal. Y desacti-
vado el control de lineas viudas y huérfanas.

Por dltimo, sefialemos que hay que verificar siempre que las plan-
tillas propuestas son exactas, ya que un cambio de impresora
podria alterarlas.

En la Figura 2 aparece el documento anterior
y en él se destaca en rojo todo lo que abarca-
ria el recuento de 2.100 caracteres con espacios
entre palabras; si bien el recuento contiene 360
palabras por término medio, en este caso con-
creto aparecen 378 palabras y 2.099 caracteres
(con espacios).

En la Figura 3 aparece destacado en verde el
fragmento de texto adicional que supondria el re-
cuento sin espacios. No es una forma comuin de
recuento, pero salta a la vista que el editor que
pretende emplearla o la confunde con el recuen-
to de la Figura 2 o estd rebajando considerable-
mente la tarifa.

Constatamos, pues, que uno de los principales
problemas es que, en muchos casos, la clausula
referida a la tarifa se redacta en el contrato de for-
ma poco clara.

En mas de un caso esta ambigtiedad es deli-
berada por parte del editor, que se reserva el de-
recho de interpretarla de un modo u otro (como
plantilla o como recuento) segin le parezca
oportuno.

Esta falta de claridad queda patente en esta
variedad de formulas obtenidas en los contratos
remitidos por los socios de ACE Traductores:
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Figura 2
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Definiciones (tal como aparecen en el contrato)
del pago final por plantilla de 2.100 matrices:
1. por plantilla»
2. por plantilla imaginaria de 30 lineas por
70 espacios»
3. por cada pagina en plantilla de 30 x 70
(blancos incluidos)»

4. por 2.100 matrices de texto»

5. por pagina de 2.100 matrices»

6. por cada folio de 2.100 matrices»

7. por matriz de 2.100 caracteres (incluyen-
do los espacios en blanco)

8. por cada hoja de 2.100 matrices»

9. entregado ... en holandesas numeradas
de 2.100 espacios (30 lineas x 70 espa-
cios ¢/u) (...) por cada una de las holan-
desas (2.100 matrices)»

10. la cantidad de x euros por holandesa»

11. por folio de 2.100 caracteres»

12. por folio ( 2.100 caracteres) en espanol»

13. por pagina de 2.100 caracteres»

14. por 2.100 caracteres»

15. por pagina de 2.100 espacios aproximados»

16. por 2.100 espacios»

17. por folio de 2.100 espacios»

18. por cada hoja estindar (2.100 espacios)»

19. por pagina de 2.100 espacios»

20. por cada holandesa (2.100 espacios)»

Se constata que pocas definiciones son ine-
quivocamente claras y casi todas podrian permi-
tir diversas interpretaciones.

Diversos tipos de recuento de caracteres defi-

nidos en el contrato como:
1. por millar de matrices»

por cada 2.100 matrices»

por cada folio de 2.100 matrices»

por cada 2.100 caracteres (con espacios)»

por cada 2.100 caracteres»

por pagina de 30 lineas x 70 caracteres

por linea (2.100 caracteres)»

por cada 2.100 caracteres» (+ 10%)

8. por folio correctamente mecanografiado
de 1.820 caracteres»

9. X euros brutos por folio de traduccion de
70 espacios por 30 lineas»

10. pagina de 2.100 caracteres con espacios,
contados por Word»

11. por holandesa estindar de 2.100 espacios»

12. pagina de 2.100 espacios»

13. por folio de 2.100 espacios»

14. por pagina de 2.100 caracteres con espa-
cios»

SNV kN

15. por cada folio estandar de traduccion, en-
tendiéndose por folio estindar aquel que
tiene 30 lineas x 70 espacios, es decir,
2.100 caracteres»

16. por pagina de 2.100 caracteres con espa-
cios» + 20 % (aunque no lo dice el contrato)

17. la cantidad de X euros brutos por cada
hoja estandar (2.100 espacios)»

18. recuento de Word especificado en anexo»

A excepcion de la nimero 18, son todas am-
biguas.

Una vez mas, se confunden las «matrices» con
los «caracteres» o los «espacios» (véase que en
algunos casos, el término «aracteres» incluye los
espacios entre palabras; en otros no los incluye
y se especifica a continuacion. En otros casos,
es el término «espacios» el que se supone que
equivale a «caracteres con espacios»).

El traductor podria firmar un contrato con
una de esas clausulas con el convencimiento de
que iban a pagarle una cantidad vy, al final, se
encontraria con que lo obligaban a facturar con
la consabida reduccion que implica el recuento.

Asi pues, para bien de ambas partes lo reco-
mendable seria fijar en el contrato una tarifa vin-
culada a un sistema de cémputo claro e inequi-
voco sin olvidar, en ningin caso, la reduccion
que implica el recuento.

Variedad de sistemas de computo:
En la encuesta llevada a cabo por ACE Traducto-
res en 2006-2008 aparecen 11 sistemas de com-
puto diferentes:
* plantilla de 30 x 70, 2.100 matrices
* division por 2.100 caracteres con espacios
entre palabras
* division por 2.100 caracteres con espacios
entre palabras + 20 %
* division por 2.100 caracteres con espacios
entre palabras + 15 %
* division por 2.100 caracteres con espacios
entre palabras + 10 %
* division por 2.000 caracteres con espacios
entre palabras
e divisién por 1.850 caracteres con espacios
entre palabras
¢ division por 1.820 caracteres con espacios
entre palabras
¢ division por 1.800 caracteres con espacios
entre palabras
* division por 1.000 caracteres con espacios
entre palabras
* palabra



Hay que destacar que la plantilla se en-
cuentra en retroceso y estd siendo sustituida
por diversas formulas.

Algunas editoriales que emplean el recuen-
to, conscientes de la reduccion de ingresos que
supone para el traductor, anaden un porcentaje
para compensar la pérdida. Es loable la buena
intencion, pero resulta en un sistema innecesa-
riamente complicado. Otras, sin embargo, pare-
cen aprovechar la confusion para ofrecer tarifas
extraordinariamente bajas.

Si bien cualquiera de los sistemas de com-
puto mencionados puede ser justo si va acom-
panado de una tarifa justa®, a menos que el
traductor sea habil calculando las equivalencias
puede suceder que no sepa exactamente qué
esta pactando en el contrato.

La proliferacion de diversas formas de pago
ha derivado en gran confusion y, en muchos
casos, impiden que el traductor sepa si estd ne-
gociando una remuneracion que se correspon-
de con lo habitual en el mercado®.

Es bien sabido que las tarifas vigentes estan
muy alejadas de lo que podria considerarse
una remuneracion justa a cambio del tiempo
que invierten unos profesionales altamente
especializados. Segun los datos aportados por
ASETRAD para el programa CalPro (véase en
www.asetrad.org), el traductor que desee ser
mileurista (pero pretenda tener vacaciones y

3 Como es obvio, el problema no esté en la unidad de medida -tan
exactos pueden ser los kilos como las libras para cuantificar el
peso de un objeto- sino en que la coexistencia de hasta 11 unida-
des de medida, tal vez més, deriva en una confusioén que, por lo
general, perjudica al mas débil.

32 §j el traductor y el editor no saben si interpretan del mismo modo
algunos términos bésicos como «plantilla», <recuento», «<matrices»
0 «espacios», lo mas sencillo es recurrir al computo por palabra
(contado en el texto de llegada por el procesador de textos).

Anexo 2

fines de semana libres, pagar impuestos y segu-
ridad social, comprar programas y diccionarios
y reponer material informatico), deberia cobrar
una tarifa minima de 0,07 euros por palabra (y
eso suponiendo que su capacidad de trabajo le
permita traducir 400 palabras por hora, inclu-
yendo revisiones, durante una jornada semanal
completa). Es decir, para ser mileurista debe-
ria cobrar una tarifa de 20,3 € por plantilla de
2.100 matrices.

La conclusion obvia es que el traductor que
se dedica en exclusiva a la traduccion editorial
no tiene vacaciones, no tiene fines de sema-
na, no puede reponer su material informatico
y pocas veces puede asegurarse una jubilacion
digna. Y, en muchos casos, intenta traducir mas
de 400 palabras por hora, con el consiguiente
perjuicio para la calidad de la traduccion.

Dicho de otro modo, son tarifas tan bajas
que en pocos casos permiten vivir exclusiva-
mente de la traduccion de libros. Situacion pa-
radéjica, dado que las exigencias de los edito-
res en cuanto a plazos y dedicacion requieren
la profesionalizacion y la exclusividad.

Si bien se observa en algunas editoriales
cierta variedad de tarifas, sistemas de cémpu-
to e incluso porcentajes de derechos, la mayo-
ria de los editores ofrecen poca variacion, de
lo que se desprende que la remuneracién no
depende tanto del traductor como del editor
(excepto si el traductor trabaja a partir de una
lengua poco comun y tiene cierta fuerza para
negociar).

Y deberemos insistir una vez mas en que
la deseable y 16gica negociacion entre el edi-
tor y el traductor (en funcion de la lengua de
partida, las dificultades del texto, los plazos o
la experiencia del traductor) no deberia exten-
derse nunca por terrenos ajenos a la Ley de
Propiedad Intelectual.
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Anexo 3

De te fabula narratur: los sistemas
de computo y el rendimiento del
trabajo de traduccién en el sector
editorial

Carlos Milla Soler y Marta Pino
Moreno*

Introducciodn

En los Gltimos diez afios un curioso malabarismo
algoritmico ha permitido a ciertos editores redu-
cir sus gastos de produccion a costa de traduc-
tores y correctores de estilo. Nos referimos a los
sistemas de computo derivados del uso de nue-
vas tecnologias, en particular a la tarificacion por
recuento automadtico de caracteres. Esta circuns-
tancia, gravemente lesiva para los intereses del
traductor de libros, ha sido el punto de arranque
del presente estudio, cuyo objetivo prioritario es
crear una tabla de equivalencias justa entre los
distintos sistemas de computo —folios/palabras/
caracteres— y cuantificar asi las pérdidas reales
del traductor en determinados casos.

Durante décadas, las traducciones de libros
se pagaron por folios, ya que la tecnologia do-
minante en el medio, la midquina de escribir, no

* Articulo publicado en Vasos Comunicantes, 34, primavera 2006.
Marta Pino es doctora en Filologia Hispanica y traductora. Carlos
Milla ha compaginado el trabajo en distintas areas editoriales con
la traduccion de libros desde 1983.

permitia grandes variaciones al respecto. Dichos
folios, que en los contratos de traduccion se de-
nominan a veces «paginas» u <holandesas¥, se
atenian a una plantilla establecida por el editor,
normalmente de 2.100 espacios (70 lineas x 30
espacios en cada linea) o bien 1.820 espacios (28
lineas x 65 espacios en cada linea); estos «espa-
cios» incluian tanto los espacios pulsados como
los espacios en blanco, y aunque en el lenguaje
contractual es atn ahora el término mds exten-
dido, conviven con él, de manera minoritaria y
con el mismo significado, los términos «matrices»
y «caracteres»*. Este sistema de computo, lldimese
folio, pagina, holandesa o plantilla, sigue vigente

3 En este articulo se emplean alternativamente los términos «folio» o
«pdgina» como equivalentes, en el sentido definido en este pérrafo.

3 Aunque en los contratos el término «caracteres» aparezca como
sinénimo de «espacios» en el sentido aqui definido, en este articulo
lo utilizamos soélo para referirnos a los caracteres que nos ofrece el
recuento automatico de Word™. Cabe sefialar asimismo que, en la
terminologia de Word™, «espacios» significa sélo «espacios en
blanco entre palabras», y no tiene nada que ver, pues, con los
espacios de que hablamos en este parrafo.
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en muchas editoriales. Consolidado a fuerza de
afos y afios de uso, es todavia hoy la unica nor-
ma consuetudinaria que define una unidad de
tarificacion. De ahi que en este estudio tomemos
el folio o la pagina como punto de referencia
ineludible para determinar los ingresos de un
traductor antes de la apariciéon de otros sistemas
de computo.

Hasta la irrupcién de otros métodos de calcu-
lo —el recuento automatico de caracteres y pa-
labras—, el sistema de computo por folios jamas
se consideré ambiguo. Los editores de texto mas
comunes (Word™, WordPerfect™, AppleWorks™,
OpenOffice™, etc.), asi como los programas de
traduccion asistida (Trados™, Déavu™, etc.), in-
corporan una herramienta estadistica que aporta
informacion sobre el nimero de palabras, carac-
teres, parrafos, lineas, paginas o secciones del
texto. En los ultimos tiempos se ha generalizado
la tendencia a incorporar el recuento de carac-
teres para tarificar los trabajos de traduccion de
libros. En tales casos, se recurre a dichas herra-
mientas automaticas, que aportan el nimero to-
tal de caracteres, y a continuacién se divide esta
cifra por un nimero X de caracteres, que en mu-
chos casos es 2.100. Como se pone de manifies-
to en este articulo, tal equivalencia es erronea y
sumamente perjudicial para el traductor®.

El folio, o mas exactamente la sucesion or-
denada de folios que constituye una traduccion
completa, es la caja donde el traductor redistri-
buye el texto original respetando en gran medi-
da los formatos de origen: division en capitulos,
parrafos, didlogos. Esa caja, esa unidad, rara vez
incluye 2.100 caracteres, por la sencilla razén de
que todo libro fluye segin las pautas de su gé-
nero, segun la voluntad del autor, segin las con-
venciones de puntuacion de la lengua de partida
y la lengua de llegada, etcétera. El folio asi defi-
nido era la unidad de referencia sobre la que se
fijaban las tarifas. El editor, pues, no pagaba por
bloques de 2.100 caracteres, sino por bloques de

35 En los colectivos de traductores se ha denunciado también la ten-
dencia, algo menos frecuente, a fijar la tarifa a partir del nimero
de «caracteres sin espacios», tal como lo calcula el editor Wor-
dtm. En el estudio estadistico expuesto en este articulo no hemos
tenido en cuenta esta practica extrema. Cuando nos referimos al
«recuento automatico de caracteres» o simplemente «recuento
de caracteres», hacemos alusién al nimero de «caracteres con
espacios», es decir, simbolos alfanuméricos, signos de puntuacion
y espacios pulsados, segun el computo automatico de los edito-
res de texto. El nimero de palabras se calcula también con estas
mismas herramientas.

texto traducido con arreglo al formato original,
incluyendo puntos y aparte, lineas en blanco,
canciones o poemas, textos centrados. Este blo-
que, esta unidad, este folio contiene, como se
verd en nuestro estudio, un promedio de 1.700
caracteres (y 290 palabras), no 2.100.

Por tanto, la transicion del sistema de com-
puto por folios, antiguo pero ain muy vigente,
debe realizarse contemplando esta circunstan-
cia. En los contratos de traduccion nunca se ha
dicho que se pagari al traductor por bloques de
2.100 caracteres, sino por folio, sean cuales sean
las medidas de éste (lineas x espacios). El pago
por caracteres sin tener en cuenta las conven-
ciones tarifarias existentes es, pues, una practica
fraudulenta, que algunos editores, cada vez con
mayor frecuencia, imponen unilateralmente al
traductor sin mas objetivo ni virtud que el pro-
pio beneficio. Esta trampa se ampara en ciertas
imprecisiones terminolégicas que han surgido
en torno a las unidades tarifarias desde que se
recurre a las herramientas de recuento automati-
co. Como hemos visto, el dolio» tiene una defini-
cién inequivoca en nuestra tradicion contractual,
al igual que sucede con los términos «caracteres»,
«w@spacios» o «matrices». En este lenguaje contrac-
tual, cuando se habla de espacios, caracteres o
matrices se estd hablando del nimero de espa-
cios posibles que comprende la caja del folio. Se
incluyen todas las lineas, con todos sus espacios,
desde el margen izquierdo al derecho, abarcan-
do los blancos que impone la correcta division
de las palabras y los parrafos. En esta tradicion,
los términos no se prestan a equivoco. La con-
fusion comenz6 cuando se equipard, de forma
reduccionista, un folio o pdgina u holandesa a
2.100 «caracteres con espacios» (aqui «espacios»
debe entenderse como «blancos entre palabras»;
véase nota 34), tal como los calculan las herra-
mientas de recuento automatico integradas en
los editores de texto.

Por ultimo, tenemos el computo por palabras.
La palabra como unidad se ha empleado tradi-
cionalmente en las agencias y en la prensa, no
en la traduccion de libros. Tiene la ventaja, qui-
za, de la claridad: una palabra es una palabra, y
nadie ha encontrado ain sinOnimos utiles para
enturbiar el lenguaje contractual. Sin embargo,
adolece de los mismos inconvenientes que el
computo automatico de caracteres. Si se aplica
sin tomar como referencia la convencion del fo-
lio a la hora de fijar las equivalencias, da pie a la
misma clase de engafios y controversias que los
caracteres. Es habitual encontrar editores que,



sin mas rigor que el de la propia conveniencia,
aplican una pdgina de 330 palabras, y facturan
en funcion de eso, con la consiguiente pérdida
media de un 12% de ingresos para el traductor.
Nos consta que se utilizan asimismo paginas de
350 y hasta 400 palabras; en tales casos, la dismi-
nucion de ingresos del traductor es equiparable
a la que padece con el recuento automatico de
caracteres.

Con el propésito de sacar algo en claro en
medio de este totum revolutum, en mayo de
2005 la junta rectora de ACE Traductores solici-
t6 a los asociados datos sobre las plantillas que
utilizan en sus traducciones, a fin de averiguar
las equivalencias reales entre los distintos tipos
de computo. Aunque el objetivo inicial de dicha
peticion era utilizar los datos en negociaciones
futuras entre la asociacion y las editoriales, por
su interés colectivo los exponemos y analizamos
ahora en este articulo. Para mayor rigor y vali-
dez, exponemos las caracteristicas de la muestra
recogida en la encuesta, el anilisis de los datos
y el proceso por el cual se ha llegado a determi-
nar la principal conclusion del estudio: la equi-
valencia entre tipos de computo. Asimismo se
reproducen, en los apéndices finales, todos los
datos del sondeo.

1. Recopilacién de la muestra

En el sondeo participaron 31 asociados, que
aportaron datos relativos a la plantilla que utili-
zan habitualmente para facturar sus traducciones.
En concreto, se les pedia que indicaran la pro-
porcion entre el nimero de palabras, el nimero
de caracteres con espacios —segun el recuento
automatico de Word— y el nimero de folios cal-
culados con la plantilla. La muestra resultante
estd constituida por datos correspondientes a 88
libros, de los cuales 63 son textos narrativos y 25
son ensayos. Se elimind de la muestra una en-
trada anémala, porque presentaba proporciones
poco verosimiles en el recuento de caracteres y
palabras. Se ha incluido integramente el resto de
los datos remitidos por los socios que participa-
ron en el sondeo (véase apéndice A).

Por su extension y por el nimero de partici-
pantes en la encuesta, la muestra es representati-
va de las plantillas que se utilizan en la actualidad
para la facturacion de traducciones en el sector
editorial. Como se verd en el andlisis expues-
to en los siguientes apartados, se observa una
notable dispersion en los datos, con marcadas

Anexo 3

diferencias entre los casos mas excéntricos y una
desviacion tipica no desdefable. Esta dispersion
es un interesante reflejo de la realidad y en nin-
gln caso impide la correcta aplicacion de las
herramientas estadisticas. En este estudio se ha
intentado dejar constancia de esta realidad he-
terogénea, mas o menos aceptada en el sector
editorial, a partir de la cual se han ido fijando
unas tarifas de referencia un tanto difusas. Con-
sideramos necesario analizar la variacion de los
datos con el fin de fijar unas equivalencias realis-
tas, acordes con la situacion actual, pero basadas
en el intervalo central de la muestra.

Como indicio anadido de la fiabilidad de Ila
muestra y del propio estudio, los resultados co-
inciden con célculos realizados meses antes a
partir de datos recogidos entre miembros de las
tres asociaciones que constituyeron la extinta
mesa interasociativa (AELC, ACEC, ACE Traduc-
tores). En aquella ocasion se empled una mues-
tra de alrededor de 15 traductores, cada uno con
2 0 3 textos, v si bien el tratamiento posterior de
los datos no fue tan exhaustivo y riguroso como
el del presente estudio, se advierte que los pro-
medios entonces obtenidos coinciden aproxima-
damente con los actuales.

2. Andlisis de los datos

Calculo de promedios y equivalencias entre sis-
temas de computo

Los datos recopilados se estructuraron en una ta-
bla inicial constituida por cuatro variables: una
variable independiente de género —ensayo o
narrativa— vy tres variables dependientes numé-
ricas: ndmero de folios o paginas de plantilla,
nimero de palabras y nimero de caracteres con
espacios. Cada entrada de la muestra contenia
informacion para cada una de las variables. Por
ejemplo, un ensayo tiene 256 folios, 74.245 pa-
labras y 428.176 caracteres. A continuacion se
procedié a calcular el promedio de caracteres
y de palabras por folio para cada una de las
entradas de la muestra. Asi se averigué que el
ensayo del ejemplo anterior tiene un promedio
de 290 palabras/folio y 1.672 caracteres/folio. Se
hizo el mismo calculo para todas las entradas de
la muestra (véase apéndice A). A partir de los
promedios de palabras/folio y caracteres/folio
de cada entrada, se calcul6 el promedio de pala-
bras/folio y caracteres/folio en ensayo, en narra-
tiva y en el conjunto de la muestra (apéndice B).
Se obtuvieron los siguientes datos:
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Promedio de
caracteres/folio

Promedio de
palabras/folio

Narrativa 293,75 1.682,60
Ensayo 296,32 1738,97
Conjunto 294,48 1698 61

de la muestra

Una vez calculados los promedios, el siguien-
te paso consistia en fijar una cifra de equivalen-
cia media para las conversiones entre diversos
tipos de computo. Para ello se podia tomar, sin
mas, el promedio del conjunto de la muestra.
Sin embargo, esta opcion presentaba dos in-
convenientes importantes. En primer lugar, los
promedios resultantes no son cifras redondas,
manejables en el marco de una negociacion, y
ademas dificultan las operaciones de conversion
entre diversos sistemas de computo. El segundo
problema, de consecuencias mas graves para la
facturacion de los trabajos, es que si se toma
como referencia el promedio matematico del
conjunto de la muestra se pierde dinero en la
facturacion de traducciones de textos narrativos,
que en general se caracterizan por una menor
densidad de caracteres y palabras por folio.

Con el fin de fijar la equivalencia justa entre
los diversos tipos de computo, se calcularon los
porcentajes de pérdida y ganancia con distintas
opciones comprendidas entre 1.700 y 2.100 ca-
racteres/folio y entre 270 y 330 palabras/folio. En
el apéndice D se muestran los resultados obteni-
dos con cada una de las opciones. A partir de es-
tos datos, que presentan una notable diversidad

entre entradas, asi como entre géneros, se de-
finieron tres condiciones necesarias para deter-
minar la equivalencia 6ptima entre sistemas de
computo. Para que tal equivalencia resulte justa
y valida como criterio general aplicable a cual-
quier tipo de texto, debe cumplir tres condicio-
nes: (1) El porcentaje maximo de casos de pérdi-
da en la conversion del computo por plantilla al
recuento automatico de caracteres o palabras en
el género narrativo, que es el menos denso en
relacion con la plantilla, no debe superar el 50%,
con un margen de variacion de + 3%, (2) El por-
centaje maximo de pérdida sobre el importe de
la facturacion no debe ser mayor del 15%, salvo
en casos residuales, y mayoritariamente oscilara
entre el 5% y el 10%; (3) El porcentaje de casos
de ganancia, en narrativa, no debe ser superior
al 50%, con un margen de variacion de + 3%;
esta tercera condicion garantiza un equilibrio
aproximado entre la pérdida y la ganancia en la
facturacion de textos narrativos.

Se cumplen las dos primeras condiciones si
se establecen estas equivalencias:

1 folio = n palabras, donde n < 290.

1 folio = n caracteres, donde n < 1.700.

Para que la equivalencia sea justa, se requiere
también la tercera condicion; la aplicacion con-
junta de las tres condiciones determina como
proporcién mas aquilatada la siguiente:

1 folio = 290 palabras.

1 folio = 1.700 caracteres.

Los siguientes graficos y tablas muestran los
casos de pérdida y ganancia, asi como los por-
centajes de pérdida con las equivalencias sefia-
ladas.
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1 folio = 290 palabras

zer§nt§je . ) L Porcentaje
¢ ggs;:g: Frecuencia Porcentaje Porcentaje valido acumulado
<-20% 1 1,1 1,1 1,1
<-15% 3 34 34 4,5
<-10% 6 6,8 6,8 "4
<-5% 8 9/ 9/ 20,5
<0% 20 22,7 22,7 43,2
<5% 20 227 227 65,9
<10% 16 18,2 18,2 841
<15% 9 10,2 10,2 94,3
<20% 2 2,3 23 96,6
<25% 2 23 23 98,9
<35% 1 11 1] 100,0

Total 88 100,0 100,0




112

El Libro Blanco de la traduccién

1 folio = 1.700 caracteres

g’eorc?nt.aje . ) L Porcentaje

¢ ggre];itji: Frecuencia Porcentaje Porcentaje valido acumulado
<-20% 2 23 23 23
<-15% 6 6,8 6,8 91
<-10% 5 57 57 14,8
<-5% n 12,5 12,5 273
<0% 18 20,5 20,5 477
<5% 20 227 227 70,5
<10% 19 216 216 92,0
<15% 3 34 34 95,5
<20% 2 23 23 977
<25% 1 1 11 98,9
>25% 1 1 11 100,0
Total 88 100,0 100,0




Como se observa en las tablas y graficos an-
teriores, el porcentaje de casos de pérdida en
narrativa es de 47,82% con una equivalencia de
1 folio = 290 palabras, y de 52,38% en una equi-
valencia de 1 folio = 1.700 caracteres. Tales por-
centajes se sitian en los limites establecidos en la
condicion (1). Por lo que se refiere a la condicion
(2), en la equivalencia entre folios y palabras se
aprecia que el porcentaje maximo de pérdida en
narrativa es del 15% (salvo en un caso residual) y
mayoritariamente oscila entre el 10% y el 5%; en
el paso de la facturacion por plantilla al recuento
automatico de caracteres, el porcentaje maximo
de pérdida en el mismo género es del 15% (salvo
en dos casos residuales) y mayoritariamente esta
comprendido entre el 5% y el 10%. La condicion
(3), que es complementaria de la (1), se cumple
también, puesto que el porcentaje de casos de
ganancia en textos narrativos es de 52,38% en la
conversion al recuento de palabras y de 47,62%
en el paso al calculo de caracteres.

Conviene recordar que, segin los datos anali-
zados en este estudio, la plantilla media de 2.100
espacios equivale a 1.682 caracteres y 293 pa-
labras en narrativa, y a 1.738 caracteres y 296
palabras en ensayo. Las equivalencias definidas
aqui, aunque no coinciden exactamente con es-
tos promedios, se sitGan en el intervalo central
de los valores correspondientes a la relacion en-
tre caracteres/folio y palabras/folio.

El porcentaje de casos de pérdida aumenta,
como es logico, cuanto mayor sea el nimero de
palabras o caracteres que se toma como equiva-
lencia. Si se establece una equivalencia de mas
de 290 palabras o de 1.700 caracteres por folio,
el porcentaje de casos de pérdida se dispara; el
porcentaje de pérdida aumenta también, aunque
en menor medida. Es decir, son mas los textos
que sufren una pérdida en el importe global de
la factura, si bien el porcentaje de pérdida no
es mucho mas alto que el que se observa en las
equivalencias fijadas como referencia. Algunos
editores, por ejemplo, han definido una férmula
que equipara una pagina a 330 palabras. Segin
la muestra en que se basa este estudio, tal equi-
valencia supone un 77% de casos de pérdida en
la conversion del computo de folios al recuento
de palabras, un porcentaje maximo de pérdida
del 20% (con casos residuales del 25%-30%) y
una pérdida media del 12%. La proporcion de 1
pagina = 2.100 caracteres, que también se consi-
dera normal en algunas editoriales, arroja los si-
guientes resultados de pérdida segin la muestra
de que disponemos: 98,41% de casos de pérdida
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en narrativa; un porcentaje maximo de pérdida
del 30% en el mismo género (con dos casos re-
siduales del 35%); un porcentaje mayoritario de
pérdida de en torno al 15-20%. Los resultados
hablan por si solos. Una equivalencia estableci-
da en estos términos comporta graves perjuicios
para la situacion profesional del traductor.

Otras equivalencias intermedias, propuestas
tanto en el sector editorial como en el medio
asociativo, fijan la correspondencia entre folios y
palabras del siguiente modo: 1 pagina = 300 pa-
labras. Aunque ésta es una equivalencia cercana
a la nuestra, conviene tener en cuenta que trae
aparejado un 58,73% de casos de pérdida en na-
rrativa, seguin la muestra en que se basa este estu-
dio, porcentaje que se aleja del equilibrio 6ptimo
definido anteriormente. Supone también un por-
centaje maximo de pérdida en narrativa del 15%
(con tres casos residuales comprendidos entre el
20% vy el 25% de pérdida), y un intervalo central
de pérdida del 5%-10%. Tal equivalencia resulta,
por tanto, algo imprecisa, tal vez porque se basa
en una muestra de datos menos representativa
que la expuesta aqui, o quizd porque da excesiva
prioridad al redondeo sobre el equilibrio en los
porcentajes de pérdidas y ganancias.

Diversidad de plantillas
La encuesta pone de manifiesto la existencia de
una enorme diversidad de plantillas. La trasla-
cion de un modelo propio de una tecnologia
preinformatica, la plantilla de 70 espacios por
30 lineas de la antigua maquina de escribir, a
los programas de edicion de textos, en especial
desde la era Windows, ha generado mucha con-
fusion en los usuarios. En la configuracion de
la plantilla intervienen multiples variables: tipo
de letra, cuerpo de letra, margenes superior e
inferior, margenes izquierdo y derecho, encabe-
zado vy pie, interlineado, justificacion, espaciado
anterior y posterior, sangrados, control de lineas
viudas y huérfanas, etcétera. Las posibilidades
de combinacién de todos estos elementos son
casi infinitas. Como cada usuario define una
plantilla personalizada, este sistema de computo
dista mucho de ser exacto. No es extrano, por
tanto, que la muestra de datos en que se basa
esta encuesta presente proporciones muy distin-
tas entre el computo por plantilla, que es esen-
cialmente difuso, y los recuentos automaticos de
caracteres o palabras, mucho mas exactos.

La enorme diferencia en el porcentaje de pér-
dida o ganancia en el paso de un cilculo por
plantilla al cémputo de palabras o caracteres
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dentro de un mismo género, distancia que en
ocasiones alcanza el 55% —entre -20% y +35%—,
no es atribuible a la mayor o menor densidad
del texto. Si fuera asi, dentro de los textos en-
sayisticos se observaria una menor distancia in-
tercuartil, es decir, una menor diferencia entre
los porcentajes extremos de pérdida o ganancia,
puesto que este género presenta una menor va-
riacion en el grado de densidad. Sin embargo,
tanto en ensayo como en narrativa dicha distan-
cia es bastante similar, lo cual indica que gran
parte de la variacion se debe a la heterogenei-
dad en la definicion de la plantilla.

La desviacion tipica en el porcentaje de ga-
nancia o pérdida con una equivalencia de 1 folio
= 290 palabras es de 9,44 puntos en narrativa;
9,46 en ensayo (véase apéndice C). La desvia-
cion con una equivalencia de 1 folio = 1.700 ca-
racteres es de 9,20 puntos en narrativa; 9,63 en
ensayo. Al igual que la distancia intercuartil, el
andlisis de la desviacion tipica permite constatar,
una vez mas, menor variacion entre géneros que
entre tipos de plantilla.

Dado que la muestra recopilada en este estudio
es representativa de la variacion real de los tipos
de plantilla utilizados actualmente por los traducto-
res para sus recuentos, y por todas las razones
aducidas en la introduccion, se ha tomado como
referencia este patron, a pesar de su heteroge-
neidad, con el fin de establecer las equivalen-
cias con otros sistemas de computo. Como se ha
visto en el apartado anterior, la proporcion se
basa en el intervalo central de la muestra, a fin
de evitar pérdidas o ganancias excesivas en la
conversion entre sistemas.

Variaciéon entre géneros

El mayor o menor grado de densidad de un tex-
to influye en el porcentaje de casos de pérdida
en la conversion de un cémputo por plantilla a
un recuento automatico de caracteres o palabras.
En general, el ensayo es mucho mas denso que
la narrativa, de modo que el paso del recuento
por plantilla al cidlculo de caracteres o palabras
en un texto ensayistico supone un porcentaje
mucho menor de casos de pérdida. Tal como se
ha establecido la equivalencia entre sistemas de
computo, si un folio equivale a 290 palabras, la
conversion de la plantilla al recuento automatico
conlleva un 32% de casos de pérdida (es decir,
un porcentaje mayoritario de casos de ganancia,
68%) en textos ensayisticos, frente al 47% de ca-
sos de pérdida en narrativa; v si el folio o la pa-
gina equivale a 1.700 caracteres, la conversion da

como resultado un 36% de casos de pérdida en
ensayo, frente al 52% de los textos narrativos.
En definitiva, para poder aplicar un unico sis-
tema de conversion valido para ensayo y narra-
tiva, hay que buscar un punto de equilibrio que
compense las diferencias entre géneros. Se ha
procurado evitar la pérdida excesiva en el géne-
ro de menor densidad, la narrativa, a través de
las condiciones expuestas mas arriba, que fijan
el umbral maximo de casos de pérdida en el
50%, con un margen de variacion de =+ 3%.

3. Férmulas para el calculo de tarifas
con distintos sistemas de cémputo

Como hemos senalado, desde hace unos afios
se recurre cada vez con mayor frecuencia al re-
cuento automadtico de caracteres o palabras para
la facturacion de traducciones en el sector edi-
torial, por lo cual coexisten diversos sistemas de
computo, cada uno de ellos con un rango de ta-
rifas de referencia. Esta diversidad hace aconse-
jable disponer de un mecanismo de conversion
que permita fijar tarifas justas y determinar cudn-
to se gana o se pierde con cada procedimiento.
A partir del estudio de las plantillas y la fijacion
de una equivalencia basada en la proporcion 1
folio o pagina = 1.700 caracteres = 290 palabras,
se ha disefiado un sencillo procedimiento de
conversion entre sistemas de cémputo, que se
expone en los siguientes apartados.

Conversion de una tarifa por plantilla de 2.100
espacios a una tarifa por caracteres con espacios
calculados con Word

Para convertir una tarifa calculada para un folio cla-
sico de plantilla de 2.100 espacios (por ejemplo, 11
euros) a una tarifa fijada para una unidad de 2.100
caracteres con espacios segun el recuento automa-
tico de Word™, se deben seguir estos pasos:

Dividir la tarifa de la pagina de plantilla (11
euros) por 1.700.

Multiplicar el resultado por el nimero de
caracteres de la nueva tarifa, es decir, 2.100. El
resultado es una tarifa de 13,58 euros por 2.100
caracteres con espacios:

(11/1.700) x 2100 = 13,58 euros por
2.100 caracteres con espacios

Si se quiere calcular una nueva tarifa para
unidades de 1.800 caracteres con espacios, la
operacion sera:

(11/1.700) x 1800 = 11,64 euros por
1.800 caracteres con espacios



Conwversion de una tarifa por plantilla de 2.100
espacios a una tarifa por palabras

Para convertir una tarifa calculada para una pagi-
na cldsica de plantilla de 2.100 espacios (en nues-
tro ejemplo, 11 euros) a una tarifa fijada para cada
1.000 palabras, el procedimiento es el siguiente:

Dividir la tarifa de la pagina de plantilla (11
euros) por 290.

Multiplicar el resultado por el nimero de pa-
labras de la nueva tarifa, es decir, 1.000. El re-
sultado es una tarifa de 37,93 euros por 1.000
palabras:

(11/290) x 1.000 = 37,93 euros por cada
1.000 palabras

Para calcular una nueva tarifa por palabra, la
operacion sera:

(11/290) x 1 = 0,037 euros por palabra

Conversion de una tarifa calculada por el siste-
ma de recuento de caracteres con espacios a una
tarifa por plantilla de 2.100 espacios

Este es un ejemplo especialmente significati-
vo porque reproduce la situacion que con mayor
frecuencia representa un grave perjuicio para el
traductor. Aqui la férmula nos permite cono-
cer con toda exactitud la pérdida en el caso de
aceptar el recuento automdtico de caracteres. Si
una editorial propone una tarifa calculada para
cierto nimero de caracteres con espacios (por
ejemplo 11 euros por 2.100 caracteres con es-
pacios), es interesante convertirla a la tarifa por
plantilla para saber a qué equivale. Para ello hay
que seguir este procedimiento:

Anexo 3

Multiplicar la tarifa propuesta para 2.100 ca-
racteres con espacios (11 euros) por 1.700.

Dividir el resultado por el nimero de carac-
teres de la tarifa, es decir, 2.100. El resultado es
una tarifa de 8,90 euros por pagina de plantilla:

(11 x 1.700) / 2100 = 8,90 euros por pa-
gina de plantilla

Si la tarifa se establece para una unidad de
1.800 caracteres, la operacion necesaria para cal-
cular su equivalencia en paginas de plantilla es:

(11 x 1.700) / 1800 = 10,38 euros por
pagina de plantilla

Conversion de una tarifa calculada por el sis-
tema de recuento de palabras a una tarifa por
plantilla de 2.100 espacios

Si se define la unidad tarifaria en relacion con
cierto nimero de palabras (por ejemplo, 35 euros
por 1.000 palabras), se puede averiguar su equi-
valencia en el sistema de tarifa por folio cldsico
con el siguiente procedimiento:

Multiplicar la tarifa propuesta para 1.000 pa-
labras (35 euros) por 290.

Dividir el resultado por el nimero de palabras
de la tarifa, es decir, 1.000. El resultado es una
tarifa de 10,15 euros por pagina de plantilla:

(11 x 290) / 1.000 = 10,15 euros por pa-
gina de plantilla

Formulas generales para el calculo de tarifas
En resumen, para realizar conversiones entre ta-
rifas, se pueden aplicar las siguientes férmulas
generales:

Conversién de una tarifa por caracteres con espacios a una tarifa por plantilla T

= (T, *1700)/ x,,

P9

Conversién de una tarifa por palabras a una tarifa por plantilla

T, = (T "290) x,

Py xpl

X

Conversion de una tarifa por plantilla a una tarifa por caracteres con espacios T~ (Tpg /1700) * x,

Conversién de una tarifa por plantilla a una tarifa por palabras

T =(T_/290)*x
| pg pl

Xp|

Significado de los simbolos

Tpg = tarifa por folio o pagina de plantilla

Txp‘ = tarifa por x palabras

T, = tarifa por x caracteres con espacios

X

X = numero de palabras de referencia en la tarifa (ejemplo: 35 euros por 1.000 palabras)

X = numero de caracteres de referencia en la tarifa (ejemplo: 11 euros por 1.800 caracteres)
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Mis ejemplos:

+ Una tarifa de 37 euros por 1.000 palabras
equivale a 10,73 euros por pagina de plan-
tilla:

37 x 290 / 1000 = 10,73

+ Una tarifa de 12 euros por 1.800 caracteres
con espacios equivale a 11,33 euros por pa-
gina de plantilla:

12 x 1700 / 1800 = 11,33

+ Una tarifa de 11 euros por pagina de plan-
tilla equivale a 12,48 euros por 1.930 carac-
teres:

(11/1700) x 1930 = 12,48

4. Conclusiones

A partir de una muestra de datos sobre las plan-
tillas que utilizan los traductores en la factura-
cion de sus trabajos, se han podido determinar
las equivalencias reales entre los distintos tipos
de computo: folio, palabras y caracteres. Pese a
las diferencias relacionadas con la heterogenei-
dad en la definicion de la plantilla y con el grado
de densidad del texto, generalmente mayor en
el género ensayistico que en la narrativa, se ha
propuesto un sistema de conversion valido para
cualquier tipo de trabajo, independientemente
de cudl sea la tarifa de la que se parta. La pro-
porcion en la que se basa dicho sistema es la si-
guiente: un folio o pagina de plantilla equivale a
290 palabras y 1.700 caracteres. Estas equivalen-
cias, aunque no coinciden exactamente con los
promedios de caracteres/folio y palabras/folio
del conjunto de la muestra (1.698 caracteres, 294
palabras por cada pagina definida segun la plan-
tilla de 2.100 espacios), se sitian en el intervalo
central de los valores obtenidos en el analisis.
Para que una equivalencia entre sistemas de
computo resulte justa y valida como criterio ge-
neral aplicable a cualquier tipo de texto, debe
cumplir tres condiciones: (1) El porcentaje maxi-
mo de casos de pérdida en la conversion del
computo por plantilla al recuento automatico de
caracteres o palabras en el género narrativo no
debe superar el 50%, con un margen de varia-
cion de + 3%; (2) El porcentaje maximo de pér-
dida sobre el importe de la facturacion no debe
ser mayor del 15%, salvo en casos residuales, y
mayoritariamente oscilard entre el 5% y el 10%;
(3) El porcentaje de casos de ganancia, en narra-
tiva, no debe ser superior al 50%, con un margen
de variacion de + 3%; esta tercera condicion ga-
rantiza un equilibrio aproximado entre la pérdida

y la ganancia en la facturacion de textos narrati-
vos. Cumplen las tres condiciones las proporcio-
nes sefialadas: 1 folio o pagina = 290 palabras =
1.700 caracteres. Con una proporcion de mas de
290 palabras o de 1.700 caracteres por pagina,
aumenta el porcentaje de casos de pérdida mas
alla de los limites razonables antes definidos.

Como se ha senalado insistentemente a lo
largo de este articulo, las proporciones que
equiparan una pagina a 330 palabras o bien a
2.100 caracteres, propuestas por algunos edito-
res, arrojan resultados muy desfavorables para el
traductor. Segin la muestra en que se basa este
estudio, si una pagina equivale a 330 palabras,
la conversion del computo de folios al recuento
de palabras supone un 77% de casos de pérdida,
un porcentaje maximo de pérdida del 20% (con
casos residuales del 25%-30%) y un promedio de
pérdida del 12%. De manera que, en este caso
concreto, por mas que el editor insista en que
una tarifa de 36 euros por 1.000 palabras equi-
vale a 12 euros la pagina, si aplicamos nuestras
férmulas veremos que la tarifa real es de 10,44
euros por pagina. Y si una pagina equivale a
2.100 caracteres con espacios, el porcentaje de
casos de pérdida en narrativa es del 98,41%, con
un porcentaje maximo de pérdida en narrativa
del 30% (con dos casos residuales del 35%) y un
porcentaje mayoritario de pérdida que se sitda
en torno al 15-20%.

En vista de que se recurre cada vez con ma-
yor frecuencia, y en muchos casos con perjuicio
notable para el traductor, al recuento automatico
de caracteres o palabras en la facturacion de tra-
ducciones en el sector editorial, y por lo tanto co-
existen diversos sistemas de computo, cada uno
de ellos con un rango de tarifas de referencia, en
este estudio se ha presentado un mecanismo de
conversion que permite calcular la equivalencia
real entre las tarifas por folio, por caracteres y
por palabras, a partir de la proporcion 1 pagina =
1.700 caracteres = 290 palabras. Ademas de resu-
mir el sistema de conversion en una serie de for-
mulas de facil aplicacién, se han expuesto ejem-
plos practicos que ilustran el procedimiento.

Como se puede adivinar, pues, todo esto no
es un mero divertimento matematico. A veces,
los ndmeros, en su desnudez, son la expresion
mas contundente de la cruda realidad. Si nos
hemos propuesto elaborar unas equivalencias
precisas, y justas, entre los tres sistemas de com-
puto dominantes, no es solo para proporcionar a
traductores y editores unas férmulas de sencilla
aplicacion. El objetivo prioritario es dotar a los



traductores de argumentos solidos para defen-
derse de una de las peores agresiones que ha
padecido esta profesion en tiempos recientes: el
computo por caracteres o palabras aplicado sin
el menor respeto a las tarifas y pautas ya exis-
tentes, hecho que ha redundado en una dismi-
nuciéon real media del 19% en los ingresos del
traductor (o el 12% cuando se aplica el recuento
automadtico por palabras con una pagina de 330
palabras).

Y el principal argumento nos lo proporciona
la aritmética mas elemental. Imaginemos a un
joven traductor a quien se ofrece una tarifa de
9 euros. Nos serd facil imaginarlo, puesto que
ocurre a diario. Supongamos que lleva trabajan-
do en el medio dos o tres afos, cuenta con el
beneplacito de los editores y, por tanto, recibe
encargos continuamente. Supongamos que tra-
duce unas 200 paginas al mes, trabaja 11 meses
y cobra esos 9 euros pagina. Al final del ano ha
ingresado unos 19.800 euros (3.300.000 pesetas).
No es gran cosa si no tiene otros ingresos. A eso
descontémosle el 15 por ciento del IRPF, y nos
quedan 16.830 euros (2.800.000 pesetas). Como
vemos, la situacion es bastante lamentable, so-
bre todo si tomamos en consideracion que se
trata de un trabajo altamente especializado, ines-
table, autbnomo, complejo. Pero ahora restemos
ademas, por el arbitrio de un editor, otro 19%, y
nos quedan 13.632 euros (2.268.173 pesetas). O
sea, un esforzado traductor, ya con cierta expe-
riencia, con trabajo continuado, debe renunciar
a mas de 3.000 euros (mas de medio millén de
pesetas) anuales a causa de un cambio tarifario
que, bien por desconocimiento o por avaricia,
imponen algunos editores. Cuanto mas trabaje y
mas gane, mas perderd. Con lo cual, pasamos de
una profesion dificil a una profesion inviable, ya
que, en realidad, ese traductor joven no trabajara
tan continuadamente, pero si tendrd que cotizar
a la Seguridad Social y mantener unos gastos
fijos minimos para el ejercicio de su profesion
(teléfono, adsl, impuestos).

Los motivos del editor para llevar a tal extre-
mo la explotacion del traductor no son ningin
misterio. Al fin y al cabo, la traduccién represen-
ta mds del 20 por ciento del coste de produccion
de un libro; y un editor medio que publique 40
traducciones al ano (a una media de 300 pagi-
nas por titulo y una tarifa de 10 euros/pagina)
puede ahorrar un minimo de 24.000 euros al afio
con la aplicacién de una sencilla trampa. ;Y por
qué a ese editor le ha sido tan sencillo poner en
prictica una picaresca torpe y evidente como

Anexo 3

ésta? Simplemente porque ha sabido aprove-
char la disgregacion de los traductores en cuan-
to colectivo, el individualismo del traductor, la
pereza del traductor ante el cdlculo numérico,
el diletantismo curricular de tantos traductores
y la actitud apatica del traductor ante problemas
estructurales de los que depende su futuro. Y
aprovecha en particular la transicién generacio-
nal o, mejor dicho, la mala comunicaciéon en-
tre los traductores: si quienes traducimos desde
hace tiempo nos mostramos indiferentes ante
esta agresion porque nos afecta menos y quie-
nes empiezan a incorporarse al mercado laboral
no entienden bien el problema porque nadie se
lo explica, dentro de diez afios la situacion serd
irreversible.

Pero, ademas, el editor deshonesto que re-
curre a estos ardides abusivos entra en compe-
tencia desleal con el resto de las editoriales. Al
abaratar sus costes con tal desaprension, con
mentalidad tan tercermundista, se sitda en una
posicion ventajosa ante los otros editores por-
que puede recortar el precio de venta de su
producto y competir en mejores condiciones. Y
también aqui resulta preocupante la transicion
generacional, puesto que algunos nuevos edito-
res, poco informados o mal aconsejados, aplican
ya espontineamente una practica abusiva que
otros introdujeron con plena conciencia y sin
ningun escripulo.

Y no acaban ahi los efectos de esta triste for-
ma de cicaterfa empresarial. Un golpe de esta
magnitud a una profesion de por si precaria
pone definitivamente en peligro la superviven-
cia del oficio de traductor. Se condena la traduc-
cion al amateurismo, a trabajo de verano para
estudiantes, a pluriempleo idéneo para docentes
y funcionarios, a un intrusismo endémico. Y en
un pais como Espana, o cualquier otro pais his-
panohablante, donde los libros que llegan a los
lectores son en gran parte textos traducidos, el
progresivo deterioro de la profesion implicara a
su vez un gradual empobrecimiento del patrimo-
nio lingtistico.

Para terminar, queremos hacer hincapié en
el hecho de que ningin sistema de cémputo es
bueno o malo en si mismo. Todo se reduce a
aplicar bien las equivalencias reales y saber que,
por ejemplo, una tarifa de 10,5 euros el folio
(o la pagina o la holandesa) es mayor que una
tarifa de 34 euros la palabra y es menor que una
tarifa de 6,6 euros los 1.000 espacios (o caracte-
res o matrices). Las distintas formas de recuento
deben entenderse, pues, como distintos sistemas
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de medida. Para mayor claridad, utilicemos un
simil fisico. Supongamos que hasta el dia de hoy
el traductor ha cobrado su mercancia, su géne-
ro, en libras de peso. Por una libra de palabras
(454 gramos) cobraba 10 euros. Un editor, de
pronto, decide pasar al sistema métrico; a partir
de ahora pagara también a 10 euros la unidad
pero por kilos, es decir, 10 euros por 1 kg (1000
gramos). Nosotros le damos el doble y €l nos
da lo mismo. El problema, la trampa, estd en
que esa «wnidad> ha cambiado de contenido:
donde antes habia 454 gr ahora hay 1000 gr; el
saco que antes contenia 290 palabras o 1.700
espacios ahora debe contener, por arbitraria exi-
gencia, 330 palabras o 2,100 espacios®. He ahi

36 Mutatis mutandis, algo similar ocurrié cuando se equipard el
euro (166,386 pesetas) a 100 pesetas, falsa equivalencia que,
junto al redondeo, desencadend una inflacion de la que todavia
nos resentimos.

el problema, he ahi la trampa. Los sistemas de
medida solo deben medir la realidad fisica, sin
pretender alterarla. El editor deshonesto no sélo
cambia de sistema métrico, sino que quiere al-
terar también la realidad fisica que mide, quiere
duros a cuatro pesetas.

Por ultimo, a modo de colofén, se reprodu-
cen los principales datos de la encuesta en los
siguientes apéndices.



Anexo 3
Apéndices

A. Muestra de datos

NARRATIVA
Paginas plantilla Palabras Caracteres Palabras/pag. Cars./pag.
82 19.597 110.239 238,99 1.344,38
154 37.261 212.693 241,95 138112
128 32.495 178.979 253,87 1.398,27
234 58725 327.856 250,96 1.401,09
85 21.357 119193 251,26 1.402,27
2N 53.488 297.336 253,5 1.409/18
352 92.769 521.438 263,55 1.481,36
128 34.467 192.661 269,27 1.505,16
716 194.641 1081341 271,84 1.510,25
349 95.794 527.524 274,48 1.511,53
620 157.836 947688 254,57 1.528,53
230 64.750 357.269 281,52 1.553,34
472 126.350 735.529 267,69 1.558,32
132 33.805 207.031 256, 1.568,42
261 70.764 409.843 27113 1.570,28
122 33.0mM 191.749 270,58 1.571,71 H
100 28.481 157762 284,81 1.57762
324 90.678 519.650 279,87 1.603,86
533 148.713 856.312 279,01 1.606,59
287 80.333 462.756 279,91 1.612,39
166 47.281 268.835 284,83 1.619,49
189 55115 31017 291,61 1.640,83
142 39.976 234.380 281,52 1.650,56
230 65.405 382,650 284,37 1.663,7
146 41.840 242.936 286,58 1.663,95
96 27016 160.066 281,42 1.667,35
329 94.387 548.583 286,89 166743
175 52.210 291.838 298,34 1.667,65
16 4.806 26.772 300,38 1673,25
196 56.438 328619 287,95 1.676,63
88 25.315 148.822 28767 1.691,16
35 10.210 59.268 291,71 1.693,37

19 34.963 201.816 293,81 1.695,93
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NARRATIVA
Paginas plantilla Palabras Caracteres Palabras/pag. Cars./pég.
283 80.707 482778 285,18 1.705,93
285 86.406 488.291 303,18 1713,3
103 29.575 177135 28714 1.719,76
150 45594 258.781 303,96 1.725,21
18 5.815 31164 323,06 1731,33
388 127.312 675.818 328,12 1741,8
53 15.874 92.453 299,51 1744,4
146 42.641 255.409 292,06 1.749,38
325 100.423 570.643 308,99 1.755,82
228 69.996 40.0501 307 1.756,58
285 86.876 501.609 304,83 1.760,03
40 11.803 70.591 295,08 176478
152 48.035 269192 316,02 1771
488 152.537 869.61 312,58 1.781,99
10 3.388 17.929 3388 17929
129 41.290 231523 320,08 1794,75
259 82.041 465.292 316,76 1.796,49
120 175 53.716 315.841 306,95 1.804,81
143 44.045 258.309 308,01 1.806,36
66 19.956 19.719 302,36 1.813,92
100 32.033 182.035 320,33 1.820,35
480 154.639 876.381 32216 1.825,79
543 168.995 995.436 31,22 1.833,22
14 4.802 25.668 343 1.833,43
120 36.880 222.055 307,33 1.850,46
52 16.399 96.605 315,37 1.857,79
253 77713 473.855 30717 1.872,94
73 24.045 139720 329,38 1.913,97
152 54.757 306.961 360,24 2.019,48

216 81.694 470.613 378,21 217876
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ENSAYO
Paginas plantilla Palabras Caracteres Palabras/pég. Cars./pag.
79 17632 105.839 22319 1.339,73
213 50.454 292.661 236,87 1374
549 149196 911168 27176 1.659,69
104 28.995 173.821 278,8 1.671,36
274 76.806 451372 280,31 164734
301 84.625 482.477 28115 1.602,91
195 56.146 346.512 287,93 1.776,98
81 23.445 141.033 289,44 174115
256 74.245 428176 290,02 1.672,56
391 113.861 616.281 291,2 1.576,17
790 230.583 1.419.218 291,88 1.796,48
95 27.857 154.518 293,23 1.626,51
312 92.080 545.893 29513 1.749,66
472 140104 857191 296,83 1.816,08
421 126.545 801.206 300,58 1.903/1
92 27742 164.069 301,54 1.783,36
306 93.050 548.319 304,08 1.791,89
71 22.087 126.613 311,08 1.783,28
278 87.942 500.471 316,34 1.800,26
40 12.656 74.677 316,4 1.866,93
223 70.856 414.665 31774 1.859,48
13 4189 25625 322,23 1.97115
53 17194 96.640 324,42 1.823,4
102 33.972 177737 333,06 1742,52
278 98.073 583.325 352,78 2.098,29

B. Promedio de palabras/pagina y caracteres/pagina

Promedio de palabras/pdgina

Promedio de caracteres/pagina

Narrativa 293,75 1.682,60
Ensayo 296,32 1.738,97
Conjunto de la muestra 294,48 1.698,61
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C. Desviacion tipica
Desviacion tipica con respecto al porcentaje de casos de pérdida, para las equivalencias.
1 pagina = 290 palabras y 1 pagina = 1.700 caracteres.

NARRATIVA
1 pégina = 290 palabras Desviacion 1 pégina = 1700 caracteres Desviacion
% casos pérdida tipica: 9,44 % casos pérdida tipica: 9,20

-17,59 -20,92
-16,57 -18,76
-12,46 -17,75
-13,46 -17,58
-13,36 -17,51
-12,59 -7

-912 -12,86

-715 -11,46

-6,26 -11,16
-5,35 -11,09
-12,22 -10,09
-2,92 -8,63

-769 -8,33
-11,69 =774

122 -6,51 -763
-6,70 -755

-1,79 -7,20

-3,49 -5,66

-3,79 -5,49

-3,48 -515

178 -474

0,56 -3,48

-2,92 -2,91

1,94 214

-118 =212

-2,96 -1,92

-1,07 -1,92

2,88 -1,90

3,58 -1,57

-0,71 -1,37
-0,80 -0,52

0,59 -0,39

1,31 -0,24
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NARRATIVA
1 pégina = 290 palabras Desviacion 1 pégina = 1700 caracteres Desviacion
% casos pérdida tipica: 9,44 % casos pérdida tipica: 9,20
-1,66 0,35
4,54 0,78
-0,99 1,16
4,81 1,48
11,40 1,84
1315 2,46
3,28 2,61
0,71 2,90
6,55 3,28
5,86 3,33
51 3,53
1,75 3,81
8,97 418
778 4,82
16,83 5,46
10,37 5,57
9,23 5,68
5,84 6,17 123
6,21 6,26
4,26 6,70
10,46 7,08
11,09 7,40
732 7,84
18,28 7,85
5,98 8,85
8,75 9,28
5,92 10,17
13,58 12,59
24,22 18,79

30,42 2816
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ENSAYO

1 pégina = 290 palsabras Desviacion 1 pégina = 1700 caracteres Desviacion
% casos pérdida tipica: 9,46 % casos pérdida tipica: 9,63

-23,04 -2119

-18,32 -19,18

-6,29 -2,37

-3,86 -1,68

-3,34 -310

-3,05 -5,71

-0,71 4,53

-0,19 2,42

0,01 -1,61

0,42 -7,28

0,65 5,68

m -4,32

1,77 2,92

2,36 6,83

3,65 11,95

3,98 4,90

4,86 5,41

124 7,27 4,90

9,08 5,90

9,10 9,82

nn 9,38

1,87 15,95

14,85 726

21,65 2,50
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D. Frecuencias de pérdida y ganancia con diversas opciones de equivalencias entre sistemas
de computo

1 pagina = 270 palabras

Porcentaje de 'pérdida Frecuencia Porcentaje Porcentaje vélido Porcentaje
0 ganancia acumulado
Vélidos <15% 1 11 11 11
<-10% 3 34 34 4,5
<-5% 6 6.8 6,8 N4
<0% 3 3,4 34 14,8
<5,00% 14 15,9 15,9 30,7
<10,00% 22 25,0 25,0 55,7
<15,00% 16 18,2 18,2 73,9
<20,00% 14 15,9 15,9 89,8
<25,00% 4 4,5 4,5 94,3
<30,00% 2 2,3 23 96,6
<35,00% 2 2,3 23 98,9
<45,00% 1 1,1 11 100,0
Total 88 100,0 100,0
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El Libro Blanco de la traduccién

1 pagina = 280 palabras

Porcentaje de Pérdida Frecuencia Porcentaje Porcentaje vélido Porcentaje
0 ganancia acumulado
<-20% 1 1,1 1,1 1
<-15% 1 11 11 23
<-10% 4 4,5 4,5 6,8
<-5% 5 57 57 12,5
<0% N 12,5 12,5 25,0
<5% 24 273 273 52,3
Validos <10% 18 205 205 727
<15% 12 13,6 13,6 86,4
<20% 7 8,0 8,0 94,3
<25% 2 2,3 2,3 96,6
<30% 2 2,3 23 98,9
<40% 1 1,1 11 100,0
Total 88 100,0 100,0
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1 pagina = 285 palabras

Anexo 3

Porcentaje de Pérdida Frecuencia Porcentaje Porcentaje vélido Porcentaje
0 ganancia acumulado
Vélidos <-20% 1 1,1 1,1 1

<-15% 3 34 34 4,5
<-10% 6 6,8 6,8 1,4
<-5% 4 4,5 4,5 15,9
<0% 16 18,2 18,2 34,
<5% 20 22,7 22,7 56,8
<10% 18 20,5 20,5 773
<15% 12 13,6 13,6 90,9
<20% 4 4,5 4,5 95,5
<25% 2 23 2,3 977
<30% 1 11 1,1 98,9
<35% 1 1,1 11 100,0
Total 88 100,0 100,0
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El Libro Blanco de la traduccién

1 pagina = 290 palabras

Porcentaje de pérdida Frecuencia Porcentaje Porcentaje vélido Porcentaje
0 ganancia acumulado
Validos <-20% 1 11 11 1,1

<-15% 3 34 34 4,5
<-10% 6 6,8 6,8 "4
<-5% 8 9/ 9,1 20,5
<0% 20 227 22,7 43,2
<5% 20 22,7 227 65,9
<10% 16 18,2 18,2 84,1
<15% 9 10,2 10,2 94,3
<20% 2 23 2,3 96,6
<25% 2 2,3 2,3 98,9
<35% 1 11 11 100,0
Total 88 100,0 100,0




Anexo 3

1 pagina = 295 palabras

Porcentaje de pérdida Frecuencia Porcentaje Porcentaje valido Porcentaje
0 ganancia acumulado
Validos <-20% 1 1 11 11
<-15% 3 34 34 4,5
<-10% 7 8,0 8,0 12,5
<-5% 1 12,5 12,5 25,0
<0% 24 273 273 52,3
<5% 19 216 216 739
<10% 15 17,0 17,0 90,9
<15% 4 4,5 4,5 95,5
<20% 2 23 23 977
<25% 1 1 11 98,9
<30% 1 11 11 100,0
Total 88 100,0 100,0
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El Libro Blanco de la traduccién

1 pagina = 300 palabras

Porcentaje de pérdida Frecuencia Porcentaje Porcentaje valido Porcentaje
0 ganancia acumulado
Validos <-25% 1 1 11 1,1
<-20% 2 23 23 34
<-15% 6 6,8 6.8 10,2
<-10% 4 45 45 14,8
<-5% 17 19,3 19,3 34
<0% 21 23,9 23,9 58,0
<5% 17 19,3 19,3 773
<10% 14 15,9 15,9 93,2
<15% 3 34 34 96,6
<20% 1 1 11 977
<25% 1 1 1,1 98,9
<30% 1 11 11 100,0
Total 88 100,0 100,0
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1 pagina = 330 palabras

Anexo 3

Porcentaje de pérdida Frecuencia Porcentaje Porcentaje vélido Porcentaje
0 ganancia acumulado
Validos <-30% 1 1,1 1,1 11
<-25% 3 34 34 4,5
<-20% 7 8,0 8,0 12,5
<-15% 12 13,6 13,6 26,1
<-10% 26 295 29,5 55,7
<-5% 19 216 216 773
<0% 14 15,9 15,9 93,2
<5% 3 34 34 96,6
<10% 2 2,3 23 98,9
<15% 1 1,1 1,1 100,0
Total 88 100,0 100,0
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El Libro Blanco de la traduccién

1 pagina = 1700 caracteres

Porcentaje de pérdida Frecuencia Porcentaje Porcentaje vélido Porcentaje
0 ganancia acumulado
Validos <-20% 2 2,3 2.3 2,3
<-15% 6 6.8 6.8 9/
<-10% 5 57 57 14,8
<-5% " 12,5 12,5 273
<0% 18 20,5 20,5 477
<5% 20 227 227 70,5
<10% 19 216 21,6 92,0
<15% 3 34 34 95,5
<20% 2 2,3 2,3 977
<25% 1 1,1 1,1 98,9
>25% 1 1,1 11 100,0
Total 88 100,0 100,0
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1 pagina = 1.800 caracteres

Anexo 3

Porcentaje de pérdida Frecuencia Porcentaje Porcentaje vélido Porcentaje
0 ganancia acumulado
Validos <-25% 2 23 23 2,3
<-20% 6 6,8 6.8 9/
<-15% 5 5,7 5,7 14,8
<-10% 12 13,6 13,6 28,4
<-5% 18 20,5 20,5 48,9
<0% 24 273 273 76,1
<5% 15 17,0 17,0 93,2
<10% 3 34 34 96,6
<15% 1 1,1 11 977
<20% 1 11 11 98,9
>20% 1 1,1 11 100,0
Total 88 100,0 100,0
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El Libro Blanco de la traduccién

1 pagina = 2.100 caracteres

Porcentaje de pérdida Frecuencia Porcentaje Porcentaje valido Porcentaje
0 ganancia acumulado
Vélidos <-35% 2 23 23 23
<-30% 6 6.8 6.8 9/
<-25% 10 1,4 1,4 20,5
<-20% 21 23,9 23,9 44,3
<-15% 23 26 261 70,5
<-10% 20 22,7 22,7 93,2
<-5% 3 34 34 96,6
<0% 2 23 23 98,9
<5% 1 11 11 100,0
Total 88 100,0 100,0
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Colofon






ANUNCIO POR PALABRAS

Se busca un traductor

que sepa coser

que separe los hilos del texto, que lo desgarre amorosamente en trapos

que sepa bordar

que descubra los colores, los relieves, que cambie las agujas si hay hilos
gruesos y los hay finos, que recame, que enhebre, que deshebre y pesebre, que
dé pespuntes, encuentre el grado cero y en un pronto se enardezca y vuelva
a la calma cuando el tejido del texto lo exija.

Se busca un traductor

que no sélo borde sino también aborde lenguajes, codigos, sefales, guifios,
cuerdas, broches, corchetes y pendientes.

Se busca un traductor que haya probado todos los transbordadores del
mundo incluso sin haberse movido de su casa.

Se busca un traductor que sepa abrir la puerta.

Se busca un traductor que confunda la palabra con el paladar.

Se busca un traductor que no se paralice y se mueva al ritmo de la lengua
que se mueve, que se mueve se mueve sin embargo se mueve, que sea capaz

de revolcarse y revolverse en las inmensas sabanas del lenguaje.

Se busca, ante todo, un traductor que reniegue de los dogmas, de los po-
licias del idioma.

Se busca un traductor, un errabundo. Se busca a Penélope o a Ulises.

Mario Merlino

octubre 23, 2001












